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Assurances

POUR OBTENIR DE FORTS8 CON-
TRATS D'ASSURANCE

Par Edward A. Woods

(Suite).

Il faut qu'un homme alt-du courage et
_une situation importante pour prendre
uno forte assurance. Les hommes qui
réussissent en affalres sont en général
habiles, ont l'esprit délié et ne se lals-
sent pas facllement détourner de leur
but. Ils llsent votre pensée au lleu de
crolre simplement ce que vous leur dites.
S1 vous vous occupez sérieusement de
votre affalre et sl vous é&tes infelligent,
vOus pouvez vous falre écouter de ces
hommes. En allant les volr régulidre-
ment, vous vous famlliariserez avec
leurs méthodes, la facon dont ils pen-
sent et leurs besoins Beaucoup d'a-
gon‘tu de situation modeste ne se rendent
pas suffisamment compte des affaires.et
des méthodes des hommes occupant une
situation importante Il leur est diffi
clle de penser comme eux, de compren-
dre leurs méthodes d'afrfaires. Avant de
vous adresser 2 un client probable qui
peut s’assurer pour une forte somme, re-
lisez, pour vous rafraichirla mémoire, la
circulaire iIntitulée: ri-
ches ont-ls d'assurance-vie ?”
Parcourez votre liste des hommes qui ont
de fortes ot
prét & dire pour laquelle un
quelconque  d'entre eux, dont l'exemple
pourralt &tre influent, -
tez d'autres hommes qui s'assur'n. for-
tement

“lLes hommes
besoin

d'assurance
la raison

polices S0y ez

s'estoassuré

ailleurs pour des raicons analo-
gues A celles qui détermigeraient votre
client & s'assurer  Etudlez constamment
les ralsons qu'ont les principaux ;mrlvli\"n
de polices de s'assurer fortement ot ajp-
pliquez ces raisons & vos propres clienta.
J'al connu des agents qui crovalent quo
les hommes riches avatent de fortes som-
mes dargent (Hspoﬁihl(\ el n'en emprun-
talent pas, oubliant que ce sont les hom-
mes riches qul empruntent les épargnes
accumulées des masses

dans des Dban-

LE PRIX OCOURANT

ques d'épargne et autres, dans les com-
pagnies de crédit et d'assurance et que
ce sont eux qui sont le plus lourdement
chargés de dettes. L’'homme dont les
moyens eont restreints ne fait pas de
gros emprunts, parce qu'il ne le peut pas.
Pendant la panique de 1907, feu H. H.
Rogers dut, pour emprunter $17,000,000.
fournir $34,000,000 de garanties et, pour
obtenir l'argent, émettre sur ces _garan-
ties des billets & 6 pour cent qui furent
acceptés par des banques et des compa-
gnles de crédit & 95 moins une commis-
sion. On raconte que feu Wm. C. Whit.
ney fut un moment endetté de $50,000,
000. Pour présenter avec succes l'assu-
rance qul convient A de tels hommes,
vous devez connaltre leurs méthodes
d'affaires, leur maniere de penser et
leur offrir une assurance basée sur leurs
besoins. En outre, I'étude des méthodes
_des hommes prospéres vous aldera A ré-
ussir.

Vous intéresserez de tels hommes en-
core plus vite en leur offrant une assu-
rance d'un montant adéquat qu'en leur
offrant une assurance insignifianto

I1'y a environ vingt ans, le docteur Hos
tetter était un des hommes les plus ri-
ches de Pittsburg.

Beaucoup d'agents s'efforcaient de le
décider a assurer sa vie, en mentionnant
le chiffre de $20,000, puis en baissant
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faiblement jusqu'a $10,000 et méme §:.
000, pensant qu'il prendrait de préféren.
ce une police plus faible. Un jour un
agent de I'Equitable alla voir le docteur
Hostetter et lul parla de I'avantage quil
aurait A laisser $6500,000 d'argent liquide
A cette époque, I'Equitable n'assurait
pas pour plus de $100,000 et ne renouve
lait pas ces assurances. Malis la proposi
tion de laisser un demi-milllon d'argent
liquide Intéressa le docteur Hostetter,
qui s'assura pour $100,000 dans I'Equita
ble, avéc une prime de $10,865 et plus
tard acheta de l'assurance complétant
presque le montant suggéré. La faute
commise par les autres solliciteurs fut
de n'avoir pas offert au docteur une po

.lice assez forte pour l'Intéresser.

Pour prendre de fortes polices d'assu-
rance, l'agent doit étre bon joueur Jai
connu un agent qui avait perdu cinq as
surances de $100,000 chacune en une se
maine. Il faut du nerf pour résister au
désappointement que vous cause
perte aussi considérable; aussi um agent
faible, découragé, qui craint d'essayer d-
peur de ne pas réussir, ne prend pas d-
contrats aussi importants. Il faut quun
agent ait un esprit large et libéral.

une

U'n agent désireux de montrer
connait l'assurance au lleu de
qu'un but consistant A effectuer une a-
surance par des moyens honorables, n:
réussira probablement pas.

qu'i!
n'avoir

I.’homme qui pense plus & soi-méme 01
A ses intéréts qu'd ceux de ses clients
bien des chances d'échouer. l.es homm -
riches s'intéressent & eux-mémes, non n
vous.

Beaucoup de contrats importants on:
6té perdus. parce que l'agent ne veut pa
travailler en association avec un autre
préférant gdcher l'affaire plutoét que d-
partager une comission avec quelquun
d'autre. lLa plupart des™fortes assuran
ces sont prises par des agents qui tra
vaillent en collaboration.

(‘e serait un avocat médiocre que c-
lui qui ne voudrait pas demander con
seil dans un proc@s important; ce serail
un pauvre médecin celui qui refuserait
d'avoir une consultation avec un collé
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