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Assuranme
POUR OBTENIR DE FORTS CON.

TRATS D'ASSURANCE

Par Edward A. Woods

(Suite).

Il faut qu'un homme ait-du courage et
une situation Importante p>ouîr prendre
une forte assurance. Les hommes qui
réusissent en affaires sont en général
habiles, ont l'esprit délié et ne se lais-
sent lias facilement détourner de leur
but. Ils lisent votre ptensée au lieu de
croire simplement ce ouejouà leurdites
Si vous vous occupez sérieusement de
votre% affaire et si vous êtes Intelligent,
vous pîouvez vous fairo écouter de ces
hommes. En allant les voir régulière'
ment, vouîs vous famliariserez avec
leu rs méthodes, la façon dont ils pien-
sent et leuîrs besoins. Beauîcoupi d'a-
gents de' situation miodeste ne st, renldent
pas suffisamment conite des affaires-et
des méthodes (les homimes occupant une
situation Importante, Il leur est diffi
cll' d- lpenser coiime 'ux, (le compren.
dre leurs méthodes d'affaires Avant de
vouas adresser it un client probable (lui
peuit s'assurer pîour unle forte somme, re-
lisez. lpour vouts rîtfrîuichir la ni(linoire. la
crirculaire Intitulée: -L.es hoiniî' ri-
ches ont-ils besoin dlassuranc--vie~ ?'

Parcourez votre liste des hommies qi ont
de- forte's 1.ic"sf-- fl*as.sîîriinci et Soye"z
perêt A dire lit raisuon pour laqueli.t tit
quelchonqîue uentre eux, dlont lexenîle
poiurrnlt être Infltuent, ,'eýst uassutré t'l-.
lez dlîautre's hîommeî.s qui s'as.ýîîr 'ni for-
tenten-ît aille.urs pour (les rai>umis aiialu-
gu1e à'fCel les <pui i léti-'nu iera i 'n t votr.e
client -à saisstarer Ettîiilz constammjjjent
les raisons flti*onu les principiaux pbonteutirq
di' polires de, s'îsstînî'r fort.eent et ais
11lùîuî.z c'es raisonis à vos prop.res Client.
J'ai conuttî (lîs agents (lui croyaient que
les hionmmes riches nava4nrîi; fortes sont.
mies d'nrgc'nt dIisp)onib)le Mt n'eun emlîrujn-
talent lias- oubliant que. ce sont les lioni-
mies riches qlui emptruntent les ép)argnes,
accumlées îles niasses dang (les ban.

ques d'épargne et autres, dans les com-
pagnies de crédit et d'assurance et que
ce sont eux qui sont le plus lourdement
chargés de dettes. L'homme dont les
moyens sont restreints ne tait pas de
gros emprunts, parce qu'il ne le peut pas.
Pendant la panique de 1907, feu H. H.
Rogers dut, pour emprunter $17,000.000.
fournir $34,000.000 de garanties et, pour
.obtenir l'argent, émettre sur cesgran-
tics des billets à 6 pour cent qbi furent
acceptés par des banques et des compa-
gnies de crédit à 95 moins une commis-
sion. On raconte que feu WVm. C. Whit-
ney fut un moment endetté de $50.000..
000. Pour présenter avec -auccèa raamu-
rance qui convient à de tels hommes.
vous devez connaître leurs méthodes
d',affairt's leur manière de penser et
leur offrir une assurance basée sur leurs
besoins. En outre, l'étude des méthodem
Aes homm~es prospères vous aidera A ré-
ussir.

Vous Intéresserez <le tels homme., en-
core plus vite en leur offrant une assu-
rance d'un montant adéquat qu'en leur
offrant une assurance insIg'nifiante.

Il y a environ vingt ans, le docteur lios
tetter était un des hommes les pîluîs ri
rhtes de Pittsburg.

Be.aucoup d'agents s'efforçaient il1<
décider à assurer sa vile. en mentionnant
le chiffre de $20,000. î,uis en baissant
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faIblement jusqu'à $10.000 et mêmer s-.
000, pensant qu'il prendrait de prétér-n.
ce une police plus faible. Un jour un
agent de l'Equitable alla voir le doriv-ur
Hostetter et lui parla de l'avantage quil
aurait à laisser $500,000 d'argent liquide
A cette époque, l'Equitable n'assurait
pas pour plus do $100,000 et ne ren>îîv.-
lait pas ces assurances. Mais la proîlosi.
tion de laisser un demi-millioni d'arront
liquide Intéreséa, le 'docteur Hlost.'tier.
qui s'assura pour $100,000 dans l'Equita
ble, aviFc une prime de $10,865 et plus
tard acheta de l'assurance completani
presque le montant suggéré. La faute
commis. par les-autres -solliciteur* fiti
de n'avoir pas offert au docteur uni' lio

-lice assez forte pour l'intéresser.
Pour prendre de fortes polices d'-t

rance, l'agent doit être bon Joueur J1ai
connu un agent qui avait perdu cinq a,
surances de $100,000 chacune en un#, s.-
mailne. Il faut du nerf pour résister au
désappointement que vous cause un.
porte ausai considérable-, aussi un- agrnt
faible, découragé, qui craint d'essayer d1-
p~eur de ne pas réussir, ne prend p.as d.-
contrats aussi Importants. Il faut pu itim

agent ait un espr'it large et libéral.

l'a agent désireux de montrer qu'i'
connaît l'assurance au lieu de n'a%(oîr
qu'un but consistant à effectuer une- a.-
surance î>ar des nioyens honorables. ii-
réussira probablement pas.

L.'homme qui pense plus à soi mnten (i
à ses intérêts qu*à ceux de ses clicnts
bien des chances d'échouer Les homiiii
riche» s'intéressent à eux-nièmes, non tt
~ous.

Bteaucoupi dle contrat< impîortanît s tii!
été perdus. parce que l'agent ne veut lia
travailler en associatio. avec un auitr-
préférant gâcher l'affaire plutôt que il.
partager une conîission avec queiqu til"
d'*autre. L.a plupart des fortes assurati
ces sont prises par dos agents qui tra
vaillent en collaboration.

Ce serait un avocat médiocre qu.- c.
lui qui ne voudrait îîai olemander ('on
sii dans un procès imnportant; ce sera";
un pativre médecin celui qui refuserait
d'avoir une consultation avec un collé
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