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récolter.... .. ?
Avez-vous le Stock suffisant et

de VOtl‘e grande I'aggortiment convenable...... ? %

Etes-vous en état de répondre &
toutes leg demandes...... ?

Revigez votre gtock et regarnisgez-

Moisson d’Affaires e

Prenez vos précautiong et
commandez d'avance......

Pagsgez-noug vos ordres et vous

A p p rOChe. . serez satiefaits.

“Mous n'en avons pas”

N'oubliez pas que de répondre : ‘“ Nous n’en avons pas’, c'est indiquer 2
I'acheteur désappointé la route qui conduit chez votre concurrent, chez qui, doré-
navant, il s’approvisionnera peut-étre toujours. Ayez-en et ayez-en‘ toujours,
méme............ quand vous n’en auriez pas, c’est-a-dire : prenez la commande pour
livraison sous quelques heures, et télégraphiez-nous promptement de vous l'expé-
dier a toute vitesse. Peu importe le cofit du transport dans ce cas. Ne vous
arrétez pas a calculer le profit que vous rapportera cette transaction particuliére.
Le Point Capital est : ‘“Garder votre prestige et conserver votre client.”” Vous
trouverez, chez nous le STOCK le plus important, le plus complet et le mieux varié
que vous puissiez voir en Epiceries, Vins et Liqueurs.

Marchandises de Premiere Nécessite.
Marchandises F'ines.
; Marchandises de Luxe.
A! ‘Mépite égal, nos prix sont les plus bas des Marchés Courants.

Sivous n’avez pas déja fait affaires avec nous, quelques commandes d’essai vous

en convaincront bientot.

Hudon, Hebert & Cie,

MONTREAL.




