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QUELS ARCUMENTS
EMPLOYEZ-VOUS DANS LA VENTE DES CHAUSSURES ?

P ARLEZ-VOUS du con-fort? Alors la Neolin â-
ne le plus grand confort que
puisse donner une chaussure
- elle empêche de glisser, elle
est flexible, imperméable.
Parlez-vous de la longue du-
rée? Alors les millions de gens
enMousiastes des Neolin ap-
puient votre argument.
Parlez-vous de la valeur?
Alors le nom de Neolm -
pé sur cette semelle est une
marque de qualité connue. Il
donne à votre prix une signi-
fication définie.
Parlez-vous du style? Les ma-
nufacturiers à présent adop-
tent la Neolin pour l'apparen-

ce et l'élégance de leurs f or-
mes à la mode.
Peu importe si vous comman-
dez pour votre stock ou votre
assortiment d'automne, voyez
a ce que les chaussures que
vous achetez appuient les ar-
guments dont vous- vous ser-
vez pour les vendre.
Ne vous laissez pas induire à
accepter une contrefaçon.
Spécifiez une quantité-que la
plus grande partie de votre
stock soit composé de semel-
les Neolin et voyez à ce qu'on
vous donne les Neolin -
N-e-o-I-i-n.
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