
CANADEXPORT Trucs du métier • 

Succès à Hong Kong d'un éditeur de logiciels d'Ottawa 
LES TRUCS  DU NIÉT 

1,, Te  

CANADEXPORT Trucs du métier . 

, 
Le Mexique.à'ajoute aux marches d'exportation 

d'une entreprise de Cambridge 
Fermement Positionnée" aux  ÉtatS> 2p.lni;sii,._hrope et en Extrême-Orient, ATS Automation. Tooling Systems Inc. se pré - 
Pare à percer lé earciià  mexicain.  

• 

La société Corel, qui connaît une croissance phénoménale, vient de lancer avec 
de soit logiciel de dessin CorelDRAw 6. 

Après le lancement du produit, en lions de $ cette année ». 
février, au Centre des congrès de 	

. 
_ 

Hong Kong, l'entreprise d'Ottawa Produit unique
' 	

• 
S'est associée à Microsoft le mois Le prodirit de Corel, dans lequel sont 
dernier pour lancer la version chi- incorporés la police de caractères chi-

'noise simplifiée de Windows 95. Les nois et un module de dessin adapté au 
représentants,ont passé deux jours à marché chinois, a commencé à . être 
Beijing, un jour à Shanghai et un livré à des distributeurs de la Chine' 
jour à Guangzhou. continentale à. la mi-février. 

84 81 800 

« Nous avons embauché un repré-
sentant commercial indépendant pour 
prospecter au Mexique il y quelque 
trois ans, explique M.  • Patterson, en 
partie pour profiter des nouveaux 

. débouchés qui ont été créés lorsque le 
Mexique s'est joint au Canada et aux 
États-Unis pour former l'Accord de 
libre-échange nord-américain, ou 
ALENA. » 
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Tél. : (613) 996-2225 
Fax : (613) 992-5791 
Courrier électronique : 
canacLexport@exton07,x400.gc.ca  
Tirage : 40 000 exemplaires. 

des extraits de cette publication à des fins d'utilisation_personnelle à 
ifois, la reproduction de cette publication en tout ou en partie à des fins 
obtention au préalable d'une autorisation écrite de CANADEXPORT. 
lé en français et en anglais par le ministère des Affaires étrangères et du 
1 es services de communication sur le commerce (BCT). 

te à l'adresse ci-dessous. Pour un changement d'adresse, renvoyez réti-
nes de délai. 

hère des Affaires étrangères et du Commerce international, 
liwa (Ontario) KlA 0G2. 
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L'aide de la CCC e 
persévérance.. - 

 eviennent deux 
gros atouts 

La persévérance, et  •  l'aide de la 
Corporation commerciale_ cana: 
dienne (CCC), ont produit d'excel-, 
lents résultats pour 'une entre-

:, priSe de Montréal. „ 
En effet, la société Walsh Auto-, 

rnation Inc . (WAI) a obtenu, par: 
l'entrennae de la CCC, un contrat, 
de mise en ceuvre d'un programme' 
de sécurité de 9,2  millions de $ US,„ 
aux aéroports de La Paz et dé 
Santa Cruz, en Bolivie. 

Le client, l'Administracion 
Aeropuertos y Servicios Auxillareà 
a la Navegacién Aérea. (AASÀNÀ),L 
est l'organisme bolivien ‹respori-' 
sable du transport aérien: 

Voir page:3 'H. L'aide 

( 

Basé à Cambridge (Ontario), ce fabri-
cant d'équipements automatisés des-
tinés à l'assemblage de petites pièces 
pour les . industries de l'automobile, 
des appareils ménagers et de l'élec-
tronique exploite deux autres usines 
au Canada ainsi que trois aux États - 
Unis. ,  

Comme le signale Paul Patterson, 
directeur des ventes et de la commer-
cialisation chez ATS, « notre principal 
marché et certains de nos meilleurs 
clients (Delphi, Ford et Kelsey-Hayes) 
se trouvent au sud de la frontière. » 

Qu'est-ce qui a donc incité cette 
entreprise de 1 100 employés dont le 
chiffre de ventes annuelles approche 
les 200 millions de $, (85 % à l'expor-
tation): à s'intéresser au marché mexi-
cain? 
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À cette époque, cependant, ATS 
était trop portée à développer ses 
exportations vers les marchés améri-
cain et européen, l'Allemagne en par-
ticulier, pour consacrer des efforts au 
marché mexicain, du moins jusqu'en 
novembre dernier. 

C'est alors qu'ATS a participé à 
l'Exposition canadienne de la tech-
nologie, Organisée à Mexico. 

J'ai passé une semaine à rencon-
trer une vingtaine de client poten-
tiels de toute la ville de Merrieo, recon-
naît M. Patterson, et je me suis rendu 
compte des grandes possibilités que 
présentait ce marché. » • 

C'est ainsi qu'ATS a ouvert un 
bureau au Mexique. Comme l'explique 
M. Patterson, « il semblait logique de 
chercher à percer le marché de 
l'ALENA dans le cadre de notre 
stratégie de commercialisation, et 
nous avons vite découvert que bon 
nombre des multinationales euro-
péennes installées au Mexique sont 
portées à s'approvisionner auprès des 
pays membres de l'ALENA. » 

M. Patterson a vu qu'il y avait aussi 
d'autres avantages à faire des affaires 

ISSN 0823-3330 

au Mexique. 

-« Les sociétés canadiennes sont très 
bien accueillies ici. Par ailleurs, les 
Mexicains aiment transiger avec le 
Canada et ils possèdent un sentiment 
d'indépendance culturelle semblable 
au nôtre », 'd'ajouter M. Patterson. 

Outre la proximité  •  relative du 
Mexique, le fait que la plupart des 
usines mexicaines de fabrication se 
trouvent dans le fuseau horaire du 
Centre constitue, d'après M. Patter-
son, un avantage pour les gens d'af-
faires de l'Ontario. 

Pour tout renseignement sur ATS 
et ses produits, communiquer avec M. 
Paul Patterson, directeur des ventes 
et de la commercialisation pour ATS, 
par téléphone, au (519) 653-6500, ou 
par télécopieur, au (519) 653-6533. 

(Windows 95 est le système . d'ex-
ploitation de CorelDRAW 6.) 

De dire M. Mark Alberdingk-Thijm, 
directeur des ventes et de la mise en 
marché de Corel pour la région de 
l'Asie-Pacifique, « Nous vendons nos 
produits à Hong Kong depuis deux ou 
trois ans déjà et nous nous sentons 
chez nous sur ce Marché où nous 
prévoyons faire des ventes de 3 mil- 

• fOurnir.  ; au•  ,personnel 	une 
mforrna4on  a jour sur : le degn:e de 
Secu'rité  de S deux  iaéroPertS. ::  

CSP Inc  une  socreter d experts-
conserls en' Inetiere de ,ecurite; 

La société Corel  offre maintenant 
un soutien technique pour fa nouvelle 
version chinoise grâce à deux centres 
de service spéciaux situés l'un à Hong 
Kong et l'autre à Taipei. 

M. Alberdingk-Thijm concède qu'« il 
est un peu difficile de faire de nou-
velles percées en Chine parce que le 
piratage est un problème de taille qui 
n'y a pas encore été réglé ». 

" Pour ° tout ' renSeigneMent, -cem, 
 muniquer „avec M  Alan Davitt, 

cce', Otta..v̀i.;a;. . tel (013)",995-.  5171; 
fax (613) ,995:2121; , ::Internet::: 

" 	 

beaucoup de succès la version chinoise 

Comment réussir 
Comment la société Corel est-elle par-
venue à.s'installer à Hong Kong? 

De dire M. Alberdingk-Thijrn, « Nous 
y travaillons en étroite collaboration 
avec un certain nombre de distribu-
teurs avec lesquels nous avons des 
échanges pratiquement tous les jours ». 

Il concède que « L'entreprise a 
bénéficié d'un appui constant du 
haut-commissariat du Canada à 
Hong Kong ainsi que de l'ambassade 
du Canada au Japon; nous nous 
efforçons activement de percer le 
marché lucratif du Japon ». 

Les eliroortations Sont synonymes 
d'expansion 
La société Corel, dont 95 % du chiffre 
d'affaires vient des exportations,  
prévoit qu'en 1996 les ventes de ses 
produits, traduits en 24 langues et 
vendus dans 60 pays, atteindront de 
500 à. , 600 millions de $. 

C'est tout un exploit pour une 
société qui n'existe que depuis dix ans 
et qui emploie actuellement environ 
1 400 personnes — 700 au siège social 
d'Ottawa, 700 à l'usine américaine de 
l'Utah, et près de 100 en Irlande. 

D'après M. Alberdingk-Thijm, « La 
société doit ses succès à sa per-
sévérance et à l'excellence de ses r.  ap-
ports ayec le ministère des Affaires . 

 étrangères et du Commerce interna-
tional ». 
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Laide et .  la perseverance rapportent A  

déla péige 2) • • 	 - 	 . • " 	 . 

Là*: CC`d;:i.WAI ;et. CSP Inc., une fournira la formation né:ceSsaire, 
fit-Me de conseillers  èn sécurité dé tilde de éorieéptionatrisi qne  k  devis 
Mont'réaï qui 	 a:vec WAI; désériPtif dir matériel-requis, et col- 

, • 	 • 

avaient - amorçe-,ce,:prbjét/ en 1989.  , lalinreraétroiterrierit 	WAI -pour 
niais 	'efforts -;:daVaient p#.e: • Mener le projetà ternie.: •  
duit :aucun réSultrit".Corieret:,,Torite , La HCUC -i „'$déferitte: en .propriéti. 
foig 	avri1:1995;:ilà .  Ont- modifié 	exeltiSive. l .Par le- : gqiiverrieméritdii 

	

;.:Propositioris":L' ét'• ont ', réçii :lé 	Capielà;:ere• tonte itrt e gammé!:de 
feu: vert! 	 • • 	• services pour aider les 'fou.f.- 

	

- • .WA.17,4àf fait figure 	ehefd6:file niSSetirS c,'-ihadiens à-obtenir efi'à 
en ,matière 	 sys4:. gorièlur,e des -.37éntes : i* l'exportation  . 

	

inréS::etd'e. .PertiSe-e-ônSeil;• ço réipté. 	En 1.9944905 -;,:.:14i.,:gCC::a, , reçu :dés 

	

'es; clients.  ':au Canada,, :atni:État: 	nominal-0.6s 	 gldbale 
niSeectlanS ,uné:trente•ind d'autres  cle 766:rn.  illions de $  pour le  corripte-, 1 

pays La  soctete  utilisera le  logicie]  de: àOà';,''fo,uriiiSSeurà -:',,dii': clients  
dé:collecte de «données-en  tempi " 1 tanadieiis,  et dé: -., 20 organisme .  

:Proprè,S 	 e.:.37 pays. ; 
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Pour plus d'information sur la 
société Corel ou sur ses produits,  
prière de communiquer avec M. Mark 
Alberdingk-Thijrn, directeur des ventes 
et de la mise en marché pour la région 

1; de l'Asie-Pacifique; tél. : (613) 72870826, 
1 Poste 1571; fax : (613) 761-1403. 

la"..rechércht desdébouchéW:'extérieurs 
Aàglitéz*ite;ÉVêtÉd'itiScrit : dans la, banque :de cionnees du reseau:: WIN i 
Exports  u vous :voulez faire conna itre le : savoirfalre de votre, ent repli se 

aux :acheteurs etrangers Teleccipter votre :demande sur;  papier ':a- en tête ••1 

a1:11 -800 -667,3802.ou att.161 3)-,944: «1.078. 
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