LE PRIX COURANT

= ;. ——F X Drolet—-Québeo*

INDUSTRIE et l'agnculture le commerce et la vie
domestique ont souvent 1'occasion d’apprécier les
services que rend une. pompe fonctionnant facilement,
peu compliquée dans ses piéces, qui dotine'un bon ren-
dement avec un minimum :de force, qui peut fonction-
“ner longtemps sans se déranger et qui peut-facilement se

" réparer, On trouvera cet article chez M, F. X. Drolet,

No 79 rue St-Joseph & Québec. Les pompes de M. Drolet :

joignent A toutes les. qualités ci-dessus énumnérées, la
~ durabilité provenant du bon choix des matériaux et de
~la perfection de la main d’ceuvre. On trouvera chez lui
des pompes. pour tous les usages : pour la ferme et”
I"atelier, pour la maison et pour le jardin ; des pompes
~ de toutes les capacités; de toutes les formes et de diverses
“actions : aspirantes, foulantes ou combinant ces deux-
~_actions.—Les commandes-y-sont-exécutéesavec pornc-
-tualité ; on y fournit sur demande une liste des pnx et

les prlx sont d’une grande hbérahté

Instruments ‘Aratoires

ux marchands de Ja campagne qui songenté se munir
d’instruments aratoires pour le commencement de

- 1a-saison, M. R.J. Latimer, No. 592 rue St. Paul, Mont-
réal, offre un splendlde assortiment de charrues, herses, -
houes, charrettes 4 foin, & fumier, tombereaux de ferme
etc,  Les voitures pour la ferme, qm sont une des spéc1a-

“tigues et importées.

ioT *‘Cleme crmg’nenraucune rivahté ~sont accompagnées d’un

assortiment général complet de matchandlses domes

11 sera donc utile de faxre' b;nwaccueil aux voyageurs
de la maison et surtout de ne pas manquer d’aller au
magasin de la rue St-Paul, lorsque ’on aura occasion de
venir 3 Québec :

Thibaudeau Bros & Co

EPUIS sa réorgauisaiion avec du sang jeune et actif qui

té, la maison Thibaudeau Bros & Co, de Montréal,
uébec et Londres, continue, 2 marcher. A pas de géant
1a téte du commerce canadien-frangais de nouveautés

-

en gros. A Toccasion de l'ouverture de la saison du
printemps, elle se prépare 4 remplir lés nombreuses com-
mandes qu’elle recoit tous les jours en étoffes a robes,
indiennes frangaises (une ligne superbe) et autres mar-
chandises de la saison ; la variété infinie de son stock lui
permet de satisfaire & Ta perfection les gofits, les: préfe
rences, les fantaisies de sa clientéle. T

Elle offre en ce moment au commerce un grand assor-

timent de tapis : tapis de taplssene, tapis de Bruxelles, .

Wiltons, Moquettes etc., ainsi que des prélarts anglais,
américains et canadlens _Sa ligne de prélarts anglais de
8 verges de largeur n’a pas de rivale sur la place.

—1ités-de-M:"Latimer, lui ont valu, a foutesTes expos:tlons
ol elles ont figuré, de hautes récompenses et des dipl6-
-mes d’honneur. Solidité et élégance, se combinent artisti-
quement dans ses voitures ; -tandis que les autres instru-
ment aratoires sont tous' au méme degré d’une construc-
“tion solide et d’un fini élégant et se vendent & premxére
vue.

Les termes de M. Latimer sont trés faciles, surtout lors-
qu'il sait avoir affaire & des hommes sérieux et comme
“ses instruments donnent toujours satisfaction aux ache-
teurs, il est tOll_)Olll’S agréable et proﬁtable de placer ses

Albert C. Dionne, Montréal
OUT en vaquant aux occupations de 'son_-commerce
d’épiceries de détail, M. Albert C. Dionne a trouvé
les loisirs de se lancer dans I'industrie ou, malgré le
proverbe, il -a parfaitement réussi.
fabriquer chez lui, avec I'aide de madame Dionne et de
ses commis, les cornichons aromatiques, les marinades
d’oignons, la moutarde préparée que sa chentéle de con-
sommateurs pouvait absorber.

———wmarchandlses

N. Rioux et Cie, Québec

~ A maison d’épiceries en gros N. Rioux et Cie, Nos 162

et 164 rue St-Paul, Québec, a- trois grandes spé-
cialités :

1. Les vins d’Espagne, de Portugal et de France. Ses

caves. vastes et bien aménagées, .contiennent des trésors

e herry-a-couleur-d’or, au reflet chatoyant, a

P'arbme si délicat ; le porto, au gofit velouté, au parfum

délicieux et A la tonicité si accentuée, le vrai vin du

Portugal et non I'imitation que 'on fabrique en Alle-

. magne ; les vins ‘de France, depuis le Bordeaux; le jus

'généreux des vignes ‘qui couronnent les coteaux du

% Médoc; le Sauterne, sec et pétillant comme. les cHteaux

~de gravier ol il mfrit; le Bourgogne, le tonique par

gxcellence qumssuscxteralt_ummor.t jusqu,aux_grands-ranceet—kmtelhgenceﬂ*un%yoxreanadleﬁ“—“ gRE

vins de la Champague qui, dans tous les pays du monde,
égaient les esprits moroses. .

2. Un assortiment complet- des thés de Chme et du”
Japon, noirs, verts; orange, etc., les Formosa, les Pekoe,
les Gunpowders, etc., etc.

3. Les sucres de nos raffineries canadlennes, tant des
provinces maritimes que de Montréal.

Ces trois spécxahtés pour, lesquelles MM. N. Rloux et

voisins. Peu A peu il est arrivé d.se monter ainsi un
véritable établissement industriel-ot, continuant toujours
A soigner minutieusement sa fabncatlon, il fabrique main-
tenant pour une clientéle qui -grandit tous les jours et il
n’est jamais en peine de placer ses produits, presque
toujours vendus d’avance.

Nous pouvons donc en toute- conﬁance, recommander 2
nos lecteurs de s'assortir de ses marinades et de ses mou-
tardes, ‘produits canadiens, faits pour-le commerce cana-
dien, honnétement et de quallté uniformément bonne 2
des prix inférieurs'a ceux d’autres établissements plus
considérables. - :

En présentant M. Dionne A nos lecteurs, nous somies
heureux de le leur donner comme un exemple de ce que
peuvent produire, avec de maigres ressources pour débu-
‘ter, 1'esprit d’entreprise, I'énergie, le travail, la persévé

N’oublions pas un autre produit de M. Dionne, une

--véritable trouvaille, son sirop-de merisier composé, qui -

est un excellent’ reméde- de famille pour la toux et les
maladies de la gorge en général. Le sirop de merisier
composé se vend tres bien chez les épiciers et partont ol
il a été introduitilest devenu si populaire qu’on ne s’en
laisse jamais manquer. Pour le commerce, ‘les termes de
M Dnonne sont des plus accommodants

Puis-la- renomméeﬂeses—amcles-s’étant—répandue—an T
* dehors, il se vit dans 1’cbligation d’augmenter sa fabrica-
: tion'p‘our fournir aux commandes qui lui venaient de ses

Il-a commencé par



