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LA CONVENTION DES MARCHANDS-DETAILLANTS
DU CANADA

Mardi de cette semaine, s'est ouverte la convention
annuelle des Marchands-Détaillants de tout le Canada,
qui s’est tenue a Montréal, a 1'hotel Windsor.  Des
séances quotidiennes ont été tenues le matin, 'apres-
midi et le soir, au cours desquelles ont été étudices des
questions de la plus haute importance, en vue dame-
ner plus de solidarité et de cohésion entre les diffe-
rents échelons de production et de distribution. soit
plus d’entente entre le manufacturier, le marchand de
gros et le marchand-détaillant.

Des délégués des différentes provinces assistent i
cette convention qui tient ses assises au moment ol
nous allons sous presse. Parmi les personnes présen-
tes. citons:

MM. D.-W. Clark, Toronto: W.-C". Miller, Toronto:
J. Cuthbertson Dole, Halifax; J.-G. Watson. Montréal
0. Normandin, F.-W. Stewart, T.-A. Connell. Mont-
real; F.-E. Raymond. Saskatoon: A.-A. Evans, Out-
look ; H.-D. Macpherson, Régina; J.-L.-S. Hutehinson,
Saskatoon: (".-S. Hoben, Montréal; A. Laniel, Verdun:
J.-P. Gervais, Montréal, J-EZC. Daoust, Paul Seurot.
Zéphirin Hébert, Horace Chevrier, Winnipeg: Edgar-
P. Smith. Sackville; C.-W. Hall, N.-B.: W.-G. DeWolfe,
Saint-Stephen: R.-J. Sugars, Université MeGill; John-
H. Curle. Winnipeg: J.-A. Banfield. Winnipeg; (".-C".
Falconer, Winnipeg; C.-F. Rannard, Winnipeg: G.
(‘omte.

La séance d’ouverture était présidée par M. J.-O.
Gareau. de Montréal, vice-président du bureau fédéral.
11 souhaita une cordiale bienvenue a tous les délégués
présents et dit que le but de la convention était d’étu-
dier le moyen de resserrer les liens qui doivent unir
les manufacturiers, les marchands de gros et les détail-
lants dont 1'ensemble des intéréts réunis est un fac-
teur si puissant de la prospérité nationale.

11 est heureux de rencontrer les représentants de ces
trois catégories commerciales, dont 1'idéal doit étre le
méme. et qui doivent se tenir unis et solidaires. Il sou-
haite a tous la plus cordiale bienvenue.

A son tour, Mo Zéphirin Hébert, président da Board
of Trade. soubaite Ta bienvenue aux congressistes, 11
parle en anglais et en francais, et au cours de ses re-
margues. il dit tout le bien qu'est appelée a faire une
commission du commeree au Canada. 11 se déclare fran-
chement partisan de 'union et de la bonne entente
entre le producteur et le consommateur, A tous, il sou-
haite la bienvenue a Montréal.

M. JCE-CO Daoust, président de Ta Chambre de Com-
merce, parle du role du détaillant, qui est dinstruire
e public ¢t eréer la demande entre le vendeur et |'a-
cheteur.

M. F.W. Stewart, de la Montreal Publicity Associa-
tion. it que les conditions d'affaires sont changdes,
et quil importe d'étudier de nouvelles bases d'entente
commerciale,

Au cours de ses remarques, M. P, Seurot, déléeud de
la chambre de commeree francaise, de Montréal, appuie
sur le fait que les exportations canadiennes en France
ont ¢té, an dermer, de pres de $6.000,000, soit dix fois
le chiffre d'avant 1914, 1l parle ausi des meilleures
relations commerciales entre la France et le (‘anada.

M. R.-M. Suears, de I'Université MeGill, dit surtout
que PUniversité quiil représente  a établi des cours
spéciaux, dans le but de développer 'esprit commer-
cial e¢hez les étudiants, et il espére qu'il y aura aussi
des cours spéciaux au commercee de détail.

M. Horace Chevrier, le président, parle longuement,
en anglais et en francais, imsistant sur les bhienfaits de
I'entente entre commercants, dans 'ouest canadien.

I dit aussi que les universités de 'onest ont comme
MeGill, deécidé de soccuper de 1'éducation commer-
ciale, et il formule le voeu que notre université cana-
dienne-francaise suivre cet exemple. Il dit aussi que
dans 'ouest canadien, les citoyens de langue francai-
se aiment tout autant leur langue que ceux de la pro-
vinee du Québec. '

Mardi matin, la convention siémeait dans la salle
“Ladies Ordinary’’ et 'on a étudié plusieurs résolu-
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