
LE PRIX COURANT

tend généralement à ce que le gouverne-
ment fédéral entre dans cette voie.

Nos voisins reconnaissent que, pour
leur papier d'impreFsion, ils sont à la
merci du Canada, puisque par des me-
sures législatives nous pouvons fermer
leurs manufactures de papier et les for-
cer, pour ainsi dire, A.venir s'installer
chez nous avec leur matériel et leurs ca-
pitaux.

Les Américains qui n'ont jamais pé-
ché par altruisme ne manqueraient pas
d'agir ainsi, s'ils étaient à notre place.
Et puisque nous avons une occasion d'em-
pécher la dilapi4ation de nos forêts.
d'asseoir solidement deux . industries,
d'attirer du capital étranger chez nous
et d'occuper un grand nombre de bras,
nous aurions grandement tort de nous
gêner.

Si nous ne prenions pas les mesures
que nous commande notre propre inte-
rèt, nos voisins ne nons en auraient au-
cun gré.

LES CONSERVES

Tomates et blé-d'inde

Des nouvelles de Picton, Ont. nous ln
forment que les usines de conserves dans
le comté de Prince Edouard regorgent
actuellement de tomates et de blé-d'inde.
il y a une dizaine de jours, les empaque
teurs n'étaient rien moins que rassurés;

Ils craignaient de ne pouvoir remplir leurs
contrats en *tota>ité et actuellement .Vs
travaillent à force pour arriver -remplir
leurs engagements et ne désesp&sr"t phu
d'y parvenir. Oe qui keB chagrine nmin
tenant ce n'est plus de manque de mar.
chandises, mala la pénurie de la main-
d'oeuvre. Les empaqueteurs font paweu-
rtr la campagne pour obtenit des ouvriens

POUR L'EPICIER

L'épicier d'aujourd'hui est, ou devrait
être, un être humain comme tous les au-
tres hommes, ayant 4 oit à sa liberté, à
ses privilèges, au repos, à la récréation,
etc.; Il ne devrait pas être l'humble es-
clave que voudraient en faire beaucoup
de ses clients, s'ils en avaient la permis-
slion

En premier lieu, je pense qu'un homme
devrait se garder d'entreprendre le com-
mnerc de l'épcierie, s'il n'a un capital suf-
fisant pour débuter en affaires sans être
embarrassé financièrement et des res-
sources, suffisantes pôur faire face à tou-
tes ses obligations.

D'après l'expérience que j'ai acquise,
dit le président d'une Association, je crois
que le meilleur moyen de conduire vos
affaires, tout au moins en ce qui concer-
ne vos achats, c'est d'adopter le système
des affaires strictement au comptant on
son équivalent.

Faites-vous donner un escompt, sur
vos factures, ne dépendez de peronie.
faites-vos achats où cela vols p1alt. in
vous en tenant A des principes d'affair-s
honnetes et légitimes. Ne vous xisw
influencer et guider que par la qualtS et
ensuite par le prix; alors le veniiitir-
quand Il aura quelque chose de spécial à
offrir, Ira vous chercher plutôt que vous
n'irez le chercher.

Vous ne pouvez pas apporter trop d-
soin au choix de votre stock. Vos clients
ont le droit de compter sur vos capacités.
votre intégrité et votre expérience pour
leur fournir une marchandise fraiene.
pure, propre-et saine à une marge do pro
fit raisonnable.

C'est là votre devoir le plus sacre Ne
laisser, pas un individu à la parol enga

geante vous imposer un article sans va-
leur, sous prétexte qu'il vous fait uns- fa.
veur spéciale en vous accordant la \u-nte
'\clusive de sa mine d'or, etc. Si 'ous
avez le temps et ei vous vous
porté, écoutez ce qu'il a à vous dire. irai-
tez-le avec courtoisie, en vous rappelant
toutefois que, s'il est un vendeur ambi-

. tieux, il n'est pas nécessairement un
fourbe; au contraire il peut être un gen-
tleman dans toute l'acception du terme
Ne vous laissez pas influencer par la
personnalité, l'amitié ou toute autre
chose. Voilà sûrement qui est parler af-
faires. Après avoir considéré avec soln
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Nos ventes de saindoux augmentent rapidement
et cela confirme le vieux dicton: "Un bon article
se vend toujours bien." Envoyez-nous un ordre
à titre d'échantillon, soit pour notre saindoux

SAINDOUX pur, soit pour notre saindoux composé que
votre client demande toujours, ou bien donnez

Voyes notre liste de prix daas os numdro un ordre pour les deux.
En vous adressant à nous, vous tenez vos marchandises de première main, vous êtes ainsi assuré
d'avoir toujours une qualité égale et supérieure. N'est-ce pas ce que demande votre clientèle ?

THE LAINS PACKING & PROVISION 00., Ltd. RUE MILL, MONTREAL.

MESSIEURS LES MARCHANDS qui n'ont
pas encore essayé nos lignes de Biscuits trou-
Veraient certainement un reel avantage
nous donner une commande d'essai.

THE CANADIAN BISCUIT Co., LTD .STEANNE DE LA PERADE, QUE.
REPRESENTANTS : Brault & Cie, 306, rue St-Paul, Montréal; Boivin & Grenier, 96, ru Dalhousie, Quéhe et Demarais & Grégoire, Chicoutimi.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ -LE PRIX COURANT"
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