LE MEXIQUE : LES DEBOUCHES

Les cing secteurs prioritaires
Llagriculture
L'environnement et la géomatique
Le pétrole et le gaz
La production d’électricité
L’équipement de fabrication de pointe

Les secteurs présentant un nouvel intérét
Les produits et les services automobiles
Le secteur minier
Les systémes de transport
Les produits culturels et d’enseignement
Les technologies de pointe

LA NECESSITE DU FINANCEMENT.
Les stratégies d’exportation
Lexportation des marchandises
L’exportation de services
Les partenariats

LES FORMES DE PAIEMENT

Les avances

Les lettres de crédit

Le recouvrement

Le commerce a crédit ouvert

Le réle de la documentation
La facture commerciale
La déclaration dc I cxportateur (Formulaire B-13)
Le connaissement *
Le permis d’1mportat10n
Les acquits de transit et d’exportation (Transit and Exportation Bond)
Le bordereau d’expédition
Les certificats spéciaux
Le certificat d’origine

LES TECHNIQUES COURANTES DE FINANCEMENT
Les lignes de crédit bancaires
La vente a escompte des comptes débiteurs
Le forfaitage
Laffacturage 2 'exportation
L’assurance

LE FINANCEMENT DES PROJETS D'IMMOBILISATIONS
Les crédits pour les projets d’investissement
Les crédits acheteur
Les crédits fournisseur
Le financement des exportations a conditions avantageuses
Les cautions de bonne fin

LEVALUATION DES RISQUES
Les types de risques
La dévaluation du peso
L’évaluation du risque imputable au pays dans le cas du Mexique

FINANCER LES EXPORTATIONS AU MEXIQUE :
UN GUIDE PRATIQUE POUR LES ENTREPRISES CANADIENNES




