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La compétitivité
de I'industrie canadienne

La capacité du Canada de relever les
défis de marchés mondiaux de plus en
plus dynamiques et d’exploiter les possibi-
lités liées au commerce extérieur se
raméne a un seul mot, la compétitivité. La
productivité est nettement un des princi-
paux facteurs qui déterminent la compeétiti-
vité du Canada, mais d'autres importants
facteurs entrent en jeu sur le plan des
co(ts, notamment la main-d’ceuvre (salaires
et autres frais de rémunération), les matiéres
premiéres et les autres intrants, la capitali-
sation et la commercialisation, la fiscalité
sous toutes ses formes, le respect des
réglements, les lois de la concurrence et
les barriéres commerciales. D'autres élé-
ments appréciables sont le rendement des
investissements et la performance en « entre-
preneurship », ainsi que les efforts et les
ressources consacrés a la recherche et
au développement en matiére de produits
et de procédés.

Produclivité

La productivité elle-méme est une
variable économique primordiale, fonction
d’une combinaison de facteurs : niveaux
d'instruction et de compétence de la main-
d'ceuvre; caractére suffisant du capital
productif et des technologies que 'on uti-
lise; efficience des activités de production

avec ses liens étroits avec le savoir-faire
gestionnel et des éléments comme la spé-
cialisation et les échelles de production.

Un important écart de productivité
existe toujours entre les secteurs cana-
dien et américain de la fabrication. Pour
illustrer le phénoméne, le tableau 3.8 met
en relation la productivité canadienne
(mesurée par le PIB par salarié) et la pro-
ductivité américaine pour les principales
industries manufacturiéres. Dans une large
mesure, cette différence a été reliée par
divers chercheurs? a la taille relativement
petite des établissements canadiens, ce
qui s’explique par un marché intérieur res-
treint et une protection de tarifs éleves.
Les industries canadiennes ont réagi &
cette situation par des lots de production
inférieurs aux valeurs optimales et une
diversité excessive de produits.

On peut constater un écart general de
productivité entre le Canada et les Etats-
Unis, mais les valeurs varient selon les
industries manufacturiéres et dans le
temps. De 1973 a 1986, une progression
impressionnante de la performance cana-
dienne sur le plan de la productivité rela-
tive a été observée pour les produits élec-
triques et électroniques et le matériel de
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