
RÉSULTATS DE PROGRAMMES: ÉTATS-UNIS

ACTIVITÉS COMMERCIALES

D’avril à juin 1989, treize missions ont rapporté les activités commerciales suivantes:

111 VENTES À L’EXPORTATION D’UNE VALEUR DE 112.6 MILLIONS DE DOLLARS 

102 NOUVEAUX CLIENTS/CONTRATS DE REPRÉSENTATION

10 NOUVELLES COENTREPRISES/NOUVEAUX ACCORDS DE LICENCE D’UNE VALEUR DE 
16.7 MILLIONS DE DOLLARS

1 INVESTISSEMENT ÉTRANGER AU CANADA, DE NATURE INDUSTRIELLE ET 
COMMERCIALE D’UNE VALEUR DE 1.7 MILLIONS DE DOLLARS

3 INVESTISSEMENT CANADIENS DANS LES TERRITOIRES D’UNE VALEUR DE 200 
MILLES DE DOLLARS

1 TRANSFERT DE TECHNOLOGIE

POINTS SAILLANTS:

Vente de citernes de 62 millions $ (Detroit)

Arrangement en coentreprise de 12 millions $ pour du matériel de navigation (Dallas) 

Vente de 4 millions $ d’équipement environnemental (New York)

Vente de 2,8 millions $ de matériel de découpage au laser (Atlanta)

Vente de 901 000 $ de camions pour mauvais terrain (Cleveland)

Vente de 411 000 $ d’actionneurs rotatifs (Cleveland)

STATISTIQUES CLÉS: pour les treize missions qui ont fourni des renseignements sur leur charge de travail:

Rapport A:

UTE UTW

3935Nbre de demande de renseignments 
sur le commerce

Cdn 3695
Locale 2511 4254

Nbre de demande de renseignments 
sur l1 investissements

Cdn 216 38
Locale 473 588

Nbre de visites de gens d'affaires Cdn 1379 852
Locale 1476 1694


