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Soyez maitre de votre
Commerce

E TES-VOUS le chef de votre commerce, ou limitez-vous vos

efforts de vente à un stock considérable de certains modèles?

Etes-vous en position de profiter immédiatement de toutes de-

maide populaire nouvelle? Où ne faites-vous qu' " augurer " de

la demande bien à l'avance, de sorte que vous êtes forcé de met-

tre dans vos estimés tout ce qu'il vous faudra pouri une saison?

Le système de Ames Holden McCready d'avoir des stocks à ses

succursales permet au détaillant d'être maître de son propre com-

merce, d'éliminer beaucoup d'à peu près quant aux modèles et

aux pointures, et d'avoir assez de capital disponible pour acheter

promptement à l'avance toute demande nouvelle qui pourrait se
développer. Il lui permet de tenir son stock complet en dépit des
ventes qui sont faites, au lieu d'être obligé de vendre les assorti-

ments qu'il a en stock.

Aujourd'hui surtout, alors que les conditions du marché sont si
incertaines, il est important pour le détaillant d'assumer le con-
trôle le plus absolu sur son commerce. Comme des milliers de
détaillants peuvent l'attester, le service des succursales avec
stocks est la plus grande aide dans cette direction.
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