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Le Peintre
Luxeberry dit :

Lorsque papa me prit comme associé dans
son commerce il y a trente ans, il se servait des
vernis, teintures et émails de Berry Brothers de-
puis plus de trente ans. Papa a abandonné son
pinceau depuis longtemps, mais je continue en-
core a me servir des finis Berry. |ls ont été la
pierre fondamentale de mon succaés.

C'est la confiance méritée dans les produits
des Berry Brothers qui maintient et accroit leur
demande. Les plus petits acheteurs ont appris
que l'étiquette des Berry Brothers est une ga-
rantie de la qualité et une protection absolue
contre les finis de qualité inférieure.

N'importe quel marchand peut accroitre
son commerce de vernis en mettant en évidence
les marques des Berry Brothers,
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Allez-vous étre du nombre des
marchands qui font de I'argent
avec le commerce de Noél?

Efforcez-vous d’avoir ce commerce
cette année — et permettez aux
Disston de vous aider!

Les gens qui lisent réguliérement
les annonces des scies et des outils
Disston dans leurs journaux et ma-
gazines seront ceux qui achéteront
chez vous a |'occasion de Noél —
profitez de la popularité du nom
Disston pour leur vendre.

La publicité Disston pour les meil-
leurs outils et scies sur le marché

ommerce de Pocl

atteint pour ainsi dire tous vos
clients.

7,456,748 propriétaires, 781,067
gargons et jeunes gens et 9,589,745
cultivateurs ainsi que leurs famil-
les lisent réguliérement les annon-
ces Disston — et ces mémes gens
seront vos clients a Noél.

Profitez de la publicité Disston !

Nous nous ferons un plaisir de vous
envoyer des étalages de vitrines,
des garnitures de magasin ainsi
que de la littérature d’annonce.
Ecrivez-nous.
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