
LE PRIX COURANT

Board of Trade telles que " l'Associa-
tion des Marchands de Gros de Mar-
chandises sèches"; de la "Metal and
Hardware Association," de la "Produce
Merchants Association"; de la Mont-
real Wholesale Grocers Association"; et
de la "Que'bec Provincial Wholesale
Grocers Guild, dont il est le Secrétaire-
Trésorier.

Voilà (les états de service qui ont
leur propre éloquence et constituent le
plus bel éloge auquel puisse aspirer un
jeune homme qui n'est redevable de son
succès qu'à son esprit d'initiative et à
un labeur persévérant.

M. .1. Stanley Cook a (levant lui une
belle carrière; son passé est le garant
du bel avenir qui lui est réservé.

L'ASSISTANCE AUX REUNIONS DES
ASSOCIATIONS DE MARCHANDS.

,Les séances des diverses Associations
de marchands, ne sont généralement pas
assez suivies par leurs membres; ausssi
les votes ne sont-ils que bien rarement
pris par la majorité des membres de ces
associations.

Les sociétaires devraient montrer plus
d'esprit de corps, plus de dévouement à
la cause commune et plus d'intérêt aux
questions qui ont trait à leur genre de
commerce particulier ou au commerce
en général.

On néglige souvent l'Association pour
(les raisons futiles ou peu importantes,
moins importantes que celles qui de-
vraient pousser les membres à se rendre
aux assemblées.

Les réunions des bureaux de direction
des associations sont généralement mieux
suivies que les assemblées générales.
Les officiers et directeurs se font habi-
tuellement un point d'honneur de s'y
rendre, justifiant ainsi la confiance de
ceux qui les ont appelés àdiriger leurs
travaux et les destinées de leur organi-
sation.

Il y a toutefois des exceptions ainsi à
la Fédération des Marchands-Détail-
leurs on se plaint que quelques-uns des
élus n'asistent pas aux réunions et on
dit avec raison qu'en acceptant l'hon-

neur il faut accepter en même temps
les devoirs attachés au titre.

EFFETS DE LA PERSEVERANCE

Un marchand de vins bien connu de
Chicago reçut la visite d'un voyageur
qui se rendit très désagréable dans ses
efforts ardents à vendre du vin rouge à
ce marchand. Après tous ses refus d'a-
cheter et après lui avoir donné à enten-
dre (le diverses façons que l'atmosphère
de la rue était plus saine, le marchand,
voyant qu'il ne pouvait calmer l'ardeur
du voyageur impétueux, exaspéré eut à
'la fin recours à la force physique et
djeta dehors l'intrépide visiteur.

Quel ne fut pas son étonnement quand
quelques minutes plus tard, la figure fa-
milière du même voyageur, dont la mise
laissait pas mal à désirer, se présenta de
nouveau devant le marchand, avec un
doux sourire.

"Pour l'amour de Dieu, que voulez-
vous maintenant?" demanda le mar-

chand furieux.
"Vous vendre des vins blancs," ré-

pondit le persévérant voyageur.
La rumeur veut qu'il'réussit à vendre

au marchand étonné pour un bon mon-
tant de marchandises.

LA ROUTE "FACILE"
I y en a qui pensent que la route

"Facile" est un endroit extrêmement
agréable pour y établir sa demeure. Le
long de cette avenue se trouvent les do-
miciles de morts non enterrés; gens qui
n'ont ni but ni objet dans !'existence;
qui subsistent simplement jusqu'à ce
qu'arrive la fin; gens dont on dit qu'ils
ne comptent pas et qui, quand ils dis-
paraissent, ne laissent que peu de re-

grets. (Charles D. Whiting).

CITRON ESSENCE
En vente à $1.00 la livre fluide, par

Jules Bourbonnière. Téléphone Bell, Est
1122, Montréal.

Personnel
M. Avila Laurendeau, nouvellement élu

tuésorier (le? l'Association des Epiciers
de Montréal est le retour d'un voyage
éten-du dans le Nord-Ouest.

BIEN DIT ET BIEN PENSE

Le garçon de bureau d'une * glanile
maison de publication est un gamin in.
telligent; dernièrement on l'-ivoya
faire une commission dans un de& dé-
partements d'impression et il s'aperrçuit
immédiatement que quelque chose al-
lait mal dans la machinerie. Il partit,
donna l'alarme et prévint ainsi des dom-
mages importants. Les faits furent rap-
portés au chef de la maison devant qui
John fut appelé.

"Vous m'avez rendu un grand service,
mon garçon", dit-il. A l'avenir votre sa-
laire sera augmenté de $1.00 par semai.
ne.

" Merci, Monsieur," dit l'intelligent
petit gaillard. Je ferai de mon mieux
pour le mériter et vous bien servir.

l.a réponse frappa le patron prtsquîe
autant que le service précédemi-ent
rendu par le garçon.

"Voilà le véritable esprit, mon gar-
çon, " ajouta-t-il, " dans le cours ils an-
nées que j'ai passé aux affaires p-son-
ne ne m'a jamais remercié de cette fa-
çon. Je porte l'augmentation à $2(1.
Maintenant, qu'en dites-vous?"

"Eh bien! monsieur" dit le ,ar(on.
"Avez-vous l'intention que je mi rape-
te?"-"Philadelphia Ledger.

VANILLE ESSENCE

En vente à $1.00 la livre fluide. par Ju-
les Bourbonnière. Téléphone Bell, Est,
1122, 'Montréal.

M. Jean Lamoureux, président d- '-
sociation des Bouchers de Monitra fit
installer dans son étal situé au1oi1 d'
rues Ontario et Cadieux une niE
glacière très pe-rfectionnée, invei d:1
M. Mann du Sault Ste-Marie.

Les Liqueurs Garnier.
La demande augmente en fa\ 'ir

Liqueurs Garnier que tous les grm-
apprécient. Aussi la maison B. t Ian
1684 rue Notre-Dame, qui a 'a l.'
nérale de ces liqueurs aux Canad- a. -
fié des dépôts à MM. 1). M.lan 'n A
Cie, Sherbrooke; Eudore Pai ry. Ql
Raymond Frères, St Hyainth" a .
Champoux, Joliette. C'est de hn :1

mae mxo.ccgès

est le resultat de conditions bien remplies.

Nous estimons que nous avons pleinement rempli les conditions de ce
marché. En demandez-vous davantage?

Le Lait Condensé Marque "EAGLE" de BORDEN et La Crème Evaporée
Marque "PEERLESS" de BORDEN sontdesarticles de vente rapide et qui
donnent des profits, attendu que vous renouvelez votre stock souvent.

Agents pour la vente du Canada.
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