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ACTIVITES DE PROMOTION

Initiatives actuelles de la mission et principales foires commerciales

hommes.

CONTEXTE COMMERCIAL

Méthodes de commerecialisation et de distribution les plus appréciées

Bon nombre des fabricants de vétements qui vendent leur production dans cette région ont recours
a des représentants. Toutefois, certaines gammes se vendent directement 3 I’occasion de foires

commerciales ou par I’entremise d’acheteurs travaillant pour le compte de magasins de vente au
détail.

Pratiques financiéres

Tous les prix devraient étre indiqués en dollars américains et comprendre tous les frais de livraison a
destination, par exemple, le transport, les droits de douane et les frais de courtage en douane.

Réglementation relative aux importations

Il n"existe pas, a I'heure actuelle, de réglementation relative aux importations qui aurait des
répercussions défavorables a I'importation de produits canadiens du secteur du vétement dans le
territoire relevant de la mission de Chicago. Cela dit, il convient de s’enquérir des réglements des
douanes américaines lorsqu’on participe & des foires commerciales ou lorsqu‘on envoie un produit
qui n'est pas destiné a étre vendu, mais plutét & étre présenté, puis retourné au Canada.

Coordonnées du Consulat général du Canada

Canadian Consulate General - Chicago

Two Prudential Plaza

180 North Stetson Avenue, Suite 2400

Chicago, lllinois 60601

Tél. : (312) 616-1860, téléc. : (312) 616-1877
Personne-ressource : Karen Willhite, agent commercial



