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LE PRIX COURANT

valeur représentée par une police, il y a tournée sur certains clients en perspec-

encore cessation totale de protection. It
bien qu'étant donné qu'autant que protee-
tion veut dire assurance de l'aptitude a
gagner, il n'y ait plus hesoin de cette pro-
tection, cependant il en est besoin dans
le sens le plus large du terme, c'est-d-dire
I'assurance contre le gaspillage.

L'emploi imprévoyant de ce que pro-
duit une assurance, par des veuves et des
orphelins, est une chose observée com
mungément, ot il n'est pas exagéré de dire
que, dans un grand nombre de cas, le
but véritable de la protection n'est pas
atteint, parce que l'assurance a 6té payée
en espéees, quand cette semme aurait dn
étre laisste entre les mains de la com
pagnie comme placement, sur lequel on
pourra falre des tirages A intervales ju-
dictenx. En dautres termes, la caractd
ristique de lassurance, comme provision
contre le gaspillage, n'est pas suffisam-
ment comprise.

Kn résumé, l'affaire d'un agent est de
vendre de la protection au sens le plus
large du terme. Par conséquent, dans
toutes ses relations avee les assurés, il
devrait étre sur ses gardes pour combat
tre toute tentative faite dans le but de
convertir la production en espéees. Le dd
tenteur de police a besoin de la protec-
tion, la compagnie et l'agent ont besoin
de l'argent.  Si I'asshuré demande un reé-
glement, faites un réglement en nature.

I1 est bien entendu que la protection
doit se traduire par un paiement en es-
poéces quand elle prend une forme maté
rielle; mais l'agent devrait faire tout en
son pouvoir pour empécher cette protec
tion de se matérialiser, jusqu'a ce qu'elle
ait suivi cours naturel et,
alors, les fonctions de la compagnie d'as-
surance, comme gardienne des fonds, de-
vraient étre mises en évidence d'une ma-
niére frappante.
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RECHERCHEZ DE NOUVEAUX
CLIENTS

Par R. T. Furman, de la Reliance Life.

Chaque fols que je parle & un agent
qui ne réussit pas comme il le devrait,
je m'apercois que toute sa pensée est

HENRY E. DUNN, Président

tive.  L'un a remis l'affaire & plus tard
pour une certaine raison, l'autre pour une
autre; l'agent a vu celui<i une vingtaine
de fois, il a vu celui-ld tous les ans de-
puis un certain nombre d'années.

Jo pense que nous donnons trop de va-
leur et d'importance A ces futurs clients.
Il arrive trés fréquemment que plus un
agent va souvent voir un homme, moins
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HE Imperial Live Stock Corporation,
Fonds Garanti, $100,000. Assuran-
cecontre In mortalité du Bétail ¢t des
Chevaux. Mortalité Générale. Poulina-
ge, Etalons, Castration, Bétail.  Mort
Accidentelle Nous pavons le montant
assuré quelle que soit L nawure de la
mort

Chambres 6 et 7, Edlﬂc'e New York Life,
MONTREAL.
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DOIT-ON S'ASSURER DANS

La Sauvegarde

lo PARCE Ses taux sont aussiavan
QUE " tageux queceux de n'importe
quelle compagnie.
20 PARCE Ses polices sont pluslibérales
QUE que celles de n'importe quci-
le compagnie.
30 PARCE Ses garanties sont rRupérieu-
QUE res a In genernlité de collex
es autres compagnies.
40 PARCE La sagesse et I'expérience de
QUE snd‘rrl—-r“linn +ont une garnutie
de succeés pour les années
utures.
850 PARCE "~ Par dessus tout, elle est une
QUE compagn ¢ canadienne fran-
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teny dans la province de Qué-
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il a de chance de lul prnedre un contrat
d'assurance. J'ai toujours cru que la pre-
midre entrevue est la meilleure. Aprés
cela, & moins que le solliciteur ne soit
trés habile, sa sollicitation est sujette a
devenir une simple répétition.

Au bout de peu de temps il ennuie le
client et a & peu prés autant de chance
de réussir qu'une poule couvant un oeuf
en porcelaine. Il arrive constamment
qu'un nouveau solliciteur se présente
avec les mémes arguments, sous une for-
me différente et prend le contrat a la
premiére entrevue.

Si vous vous tracassez la téte au sujet
d'anciens “futurs clients”, chacun ayant
son excuse pour différer l'affaire, laissez-
moi vous conseiller d’abandonner ces cas
pendant un certain temps et de vous met-
tre en quéte de nouveaux clients. Cher-
chez une classe d’hommes ou de femmes
d'un état de fortune raisonnable. Dres-
sez-en une liste; envoyez leur d'abord
une brochure si vous le jugez bon, malis
surtout allez les voir et faites-leur une
proposition définie, préparée d'avance.

Si. chaque jour de la semaine, vous
voyez de cette maniére dix personnes
nouvelles, je vous promets que vous ne
vous occuperez plus de ces ‘clients fu-
turs”. Je parle par expérience. Il.e suc-
cés dans l'assurance-vie commence avec
une recherche systématique pour de nou-
velles personnes a4 assurer et ne conti-
nue qu'autant que l'agent persévére a
prendre contact chaque fois avec de nou
velles personnes.

Voila tout le secret du succés dans I'as
surance-vie. Vous le savez aussi bien
que moi. [.'homme qui n'a pas d'argent.
les hommes qui veulent s'assurer .au
printemps ou a 'automne, ou le mois pro-
chain., ne valent rien pour nous aujour-
Q’hui. L'’homme qui peut s'assurer au-
jourd'hui est celui dont vous devez vous

occuper, et l'agent qui le trouve est
I'homme de I'heure. Etes-vous cet hom-
me?

Une bonne annonce vend des mar:
chandises aujourd’hul et vous falt une
bonne réputation pour demain.
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L'Agence Mercantile Bradstreet.

Etabiie en 1849.

THE BRADSTREET CO0., Propristaire.

_ L.a Compagnie Bradstreet est la
seul intérét et sous une direction unic
une dépense d'argent plus considéra
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plus avnmeune ety fmangmremenl la plus forte organisation en son genre—travaillant dans un
jue—avec des ramifications plus étendues, avec plus
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de capital engagé dans son entreprise et
u’aucune institution similaire au monde.
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