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Le commerce de gros vend aux prix
de notre liste qui n’ont pas varié
depuis un certain temps. S

; Verres A vitres

Pas de ralentissement dans la de-
. mande pour les vitres. Les stocks
_sont loin d’8tre bien garnis et ce
n'est qu’d grand peine que ’on

suffit aux ordres. Les prix sont

trés fermes.
Mastic

La demande pour le mastic est
tonjours trés forte. Bien que le
mastic soit toujours actif & cette
époque de l’année, la demande est
" plus forte que d’habitude. On nous
cite le fait d’nne maison qui A elle
seule en aurait expédiée plus de
40 tonnes la semaine dernidre.

Chbles ot Cordages

Marché extrémement actif et prix
trés fermes. . :

Le lathyarn est tonjours coté &
10¢ la 1b. : it
; FERRAILLES
 Le marché des ferrailles a repris
un peu d’activité pendant la der-
nidre hunitaine. Les ferrailles de fer
sont surtout recherchées par les la-
minoirs—les prix sont sans change-
ments. ° :

Les commergants paient les prix
suivants & la campagne : cuivre
rouge fort et en broche de 13 A 14c
la lb; cuivre rouge.mince de 12
124c; laiton fort de 12 & 12}c;
cuivre jaune fort de 9 & 93¢ ; laiton
mince de 6% & 7c; plomb de 2} &
23c; zincde 2} a4 24 lalb; fer No 1l
forgé $14 3 $156 la grosse tohne f. o.
b. - Montréal ; plaques de poéle,
$8 2 89; débris de machines $15 ;
fer mince No -2 $4 la tonne; fonte
malléable et acier 4 ; chiffons a la
‘campagne de 50 & 70¢ les 100 1bs ;
vieilles claques de 7 & 7}c la 1b.

MARCHES ETRANGERS

5 Angleterre
Les fontes sont trés demandées,

- ais & des prix inacceptables daus -

la plupart des cas ; les producteurs
maintiennent- leurs prétentions et

réduisent la fabrication dans les li--

: ~ mites du possible, afin de ne pas
accroitre les stocks déjd considéra-

bles. Les fers et aciers manufactn-
rés sont en meillenre situation «t.
plus fermes, quoique le mouvement

‘Q'exportation laisse fort & désirer.
En Ecosse, la fonte ordinaire su-
bit les effets de 1a concurrence des
Cleveland et des hématites, néan-
moins, le marché est moins aban-
donné qu’il y a' quelque temps : les
fers et aciers sont fermes, malgré la

_concurrence étrangaére.

i Belgique
“ L’aspect du marché sidérurgique

ne varie pas. C’est le calme avec,

tontefois, une légére tendance & 1’a- .
-mélioration, due surtout a l’allure

un peu plus vive des affaires Outre-

‘Manche. . ey :

Le+ laminoirs & fers et aciers mar-
chands s’alimentent facilement par
les commandes venant du pays et
de D’exportation. ‘

On cote actnellement : ;

Franco. Franco-bord
gares belges Anvers

fr. . liv.st.

Fers marchands....... 137,60 5.04.0
Aciers........ iitee 137,50 6,06.0
Poutrelles..... o .. 121,60 4.08.0
Toles fer........cuuus 145 5.14.0
—  BCIer........e.. =150 ? 5.18.0
-Corniéres, ............ 1452 5.10.0

Ainsi que I’a annoncé le ministre
des (hemins de fer lors de la discus-
sion du budget extraordinaire de

1901, V’administration des chemins

de fer de I'Etat mettra bientdt en

-adjudication une grande quantité

de-matériel rounlant. La premidre

adjudication aura lieu prochaine-

ment et comprendra de 880 & 1000

voitures de 2e et de 3e classe, répar-
ties en 40 lots, .
: France : \

Le marché francgais se ressent de

- la situation défavorable dans: la-

quellese trouvent les marchés étran-
gers. Malgré les bas prix des forges
francgaises et malgré les droits de
douane, on n’en cite pas moins des

-ventes faites par des forges alle- |

mandes au-dessous des prix fran-
¢ais. Dans ces conditions, les prix
de vente a la consemmation ne sau-
raient 8tre fermes et il est difficile
de pouvoir vendre encore-a fr 16 les

- fers marchands, fr 18 les planchers.

Les rails neufs en acier continuent

a fléchira fr 16 les gros rails, fr 16,50

les rails de 20 kg et fr 20 les rails
légers. - e ;
" La semaine qui vient de finir a
¢té, dans les Ardennes, d’un calme
désespérant ; on peut la compter
parmi les plus menotones que I’in-
dustrie ait eu A traverser depuis
un an. ol :
Allemagne o
Le marché sidérurgique allemand
continue 3 laisser & désirer.
L’inactivité ingniétante qui carac-
térise les affaires depuis plusieurs
mois s’accentue, et 8i certains stocks,
tels'ceux des produits finis, restent
maintenant stationnaires, il est vrai

- aussi que les'achats sont absolument
rares. Les acheteurs ne pouvant se
faire une idée bien nette de ce que

seront les prix dans l’avenir, s’abs.
tiennent autant qu'ils peavent.

Les nouveaux contrats se rappor-’

tens presque exclusivement a du
matériel de chemins de fer et a des

- pratiques.

produits finis pour l’exportation.
Seuls qnelques articles spéciaux en
fers laminés conservent une ten-
dance ferme, parce qu’ils sont a
1’abri d’une concurrence trop vive,
mais pour les autres produits, et
notamment la fonte, la production
dépasse de beaucoup les besoins.
B e R

Ferronneries en Gros "
" UNE MAISON QUI PROGRESRE
La maison Lewis Bros, de notre place,

| occupe aujourd’hui une sityation importante

dans le commerce'de la ferronnerie .en gros.
Ce n’est pas. une nouvelle venue : il ya une
quinzaine d’années qu’elle a créé & Montréal
I’établissement &i ‘avantageusement ,connu -
par ses méthodes sagement progressives, ses
vues larges- attestées par une: inetallation
pratique au premier chef.

Ses relations suivies avéc les principaux
manufacturiers, son service d’informations
rapides sur les moindres fluctuations des
marchés primaires, ses cotations portées aux
extrémes limites du bon marché lui ont valu,
avec un volume. d’affaires qui ne fait que
s’accentuer de jour en jour, la confiance d’un
bon nombre de marchands de ferronneries
qui trouvent de grands avantages & traiter
avec cette maison. Il n’y a doric rien d’éton-
nant & ce que MM. Lewis Bros. & Co aient été

" obligés d’agrandir leurs magasins et entrepéts

en y ajoutant les magasins portant le: Nos
26 et 28-de. la rne 8t Sulpice. ' Ausgi, aujour-
d’hui, cette maison dispose-t-elle de facilités
exceptionnelles  pour la prompte livraison:
des marchandiges.

. Grice & cette organisation remarquable,
elle est en mesure de livrer, le jour méme de
leur réception, toutes les commandes qui lui
arrivent, la prompte livraison.des comman-
des par la malle étant un_ service spécial
suivi avec beaucoup de soin et vigilance par
un’ personnel choisi; et les clients qui ont
recours 4 ce service bénéficieront toujours

‘des derniers prix du marché pour les mar-

chandises ainsi ordonnées. ;

Le volume grandissant des affaires a, d’ail-
leurs, obligé la maison Lewis Bros & Co i
établir successivement deux Bsuccursales,
I'une & Toronto sous la direction de M. Maxey
Morrell. I’autre & Ottawa sous la direction
de M. R. McAllan. = STy
*Cest & le meilleur indice d’une prospérité
grandissante qu’il nous fait plaisir de noter.

Email et Ferblanc

Les ustensilés de cunigine et autres articles
en tole émaillée ou en ferblanc uni, étampé,
vernie, laqué ou lithographié de la Thos. Da-
vidson Mfyg Co., Ltd, ont eu un grand suecés
a I’ExFosition de 1900 & Paris o ilsont rem-
porté la médaille d’or, un succés dont I'in-
dustrie canadienne a le” droit de s’énorgueil:

“lir, . La Thos. Davidson Mfg Co., Limited, s .
/| été établie en 1860 et incorporée en 1895. Elle
fait un' commerce trés étendu- dans ses nom-

breuses lifnea qui_représentent’les modéles
les plus élégants, les plue solides et les plus

%emandez, des listes de prix et
toutes autres informations qui seront four-
nies avec plaisir. T



