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GILET A UN RANG DE BOUTONS

Les mesures sont les suivantes
Mesure & laissell 9 pees
Longuenr a la taille 6

le mesure d'époule 12
Mesure
Poitrine
Taille
Bongueur totale
Men
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De C A D, 3 pouces
Anx points B, €. D
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De 1 aJ, 3 ponces

Abaissez lu perpendicnlaive J-M

Applignez la mesure domoplates, moas
12 ponce, 12 ponees, de B a ). Blevez
la perpendiculair

Le point T B et
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DeTal, 1
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ndienluire 17-Q
plus 1 pon
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De AdR
De R A S,
De Ja K
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pouee
De M aPp
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12 pouees, de A a4 8 et e
0-2QE
RQ
144 ponee e

W8 ponce
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entre J ot G

taille !

plus 1-4

144 de la taille,
P-1-:0
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Kao
Tirez la
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De O a2
aQ
Foirmez le dos, 'épaule et Ventonrnure M

ligne

moius que de 8

bras,
Au poimt O,
44 la
De Oad
Menez la
De O
De O a3

menez la perpendiculaire O
o-r

la poitrine plus | pou.s
+-H-N-Z
14 ponce moing que de
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1-6 de
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AAdASR
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TISSUS ET NOUVEAUTES

Appliquez la longuenr totale, plus 1 1-4
Az

houtonnidre du nas

ponee, 26 14
De Z & la

§ 12

pouces, de
promiere

Placez les boutonnidres 4 2 1-2 pouces
I'nne de Tirez wn
ligne droite de 2 pouces & la houtonnid

distance Tautre
re supérieure et formez l'onverture pav

une ligne légérement arrondie

De M a W, 1

Delay
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VW
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partie du devant par

De € A X, 24 pouce
De X a Y,

ponce

moltié de la raille, plus 34

Formez le dos et finissez

METHODES MODERNES EN AF-
FAIRES

Anjourd’hui Ja base du succdés en af-

faires est la confiance. 81 un établisse
ment ne développe pas ce seatiment par.
‘mi les personnes qui l'achalandent, son
sort est irrévocablement fixé. Si au con-
traire il posséde leur confiance, son s
cés est assuré. Nous avons &t6 témoin,
dit un de nos confréres, d'un exemple
particulier des méthodes employées pour
atteindre ce but, mwéthodes qui ont tant
contribué an succds des magasins A (6-

partements. Une personne ayant acheté

un article dans un magasin  s‘apereut

rendue chez elle, gue Narticle éait
petit.  Elle 1o

I'échanger contre wn antre, dont le

trop
rapporta an magasin pour
prix
se tronva &tre moindre.  L'échange fut
fait et la différence

vemise A lacheteuse

entre les denx prix

Celle<ci, bien entendu, fut
ce traitement libéral provogua son admi

surprise ef

ration pawr I'établissement tont entier.

Cet exemple semble 8tre la limite que
l'on puisse atteindre quand il s'agit de
rendre argent”, mais il illustre
vErité inuportante dans les ventes. Quand

nune

un achetewr se
achat ne l'oblige
cable, i1
I'établissement

rend compte que  son

u choix irrévo-
ami

s A

devient un permanent  de

“Oui, Talleyrand,” disait un jour Na-
poléon & son ministre, “Je suis le mai-
tre de I'Europe, parce que je travaille
plus que tout autre homme sur le con-
tinent. Le meilleur indice de la puissan-
ce, c'est la capacité de travail et une
conviction intense de sa nécessité,” —
(System.)




