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Le Rasoir de Sut'eté d e GILLEULE
- j -7N'est Pas 'Trop Dispendieux

Il y a encore queicqueq miarchands et commis (nous ne pouvons5 pas qualifier do
vendIeur4) qui soutiennent que le Rasoir de sureté de GILLETTE est trop dispendieux

pour me bien vendre. lis estimemit qu'il et plug facile d'offrir un rasoir à bon marché que
de vendre un <;ILLElI'F, à Cinq Dollars.

C 'est un mauvais commierce basé sur une fausse impression.

Vom clients Peuvent dépenser Çdinq Dollars pour un rasoir. Les habits qu'ils
portent-les améliorations qu'ils apportent à leur intérieur-les automobiles que quelques
uns d'entre eux possèdent-sont des preuves suffisantes de ce qu'ils ont de l'argent.

Et le GILLETTE vaut l'argent. C'est une meilleure valeur à Cinq Dollars que
#ne le sont, à letir prix,. les rasoirs à meilleur marché.

Le GILLE'l'TE est le seul et unique rasoir dont le principe soit absolument exact.
La lanle, mince comme un papier et trempée à l'électricité, rigidement cambrée dans le
cadre-convexe de (dLrLETTE, n'a pasd'egale pour raser rapidement, de près et agréable-
muent. De plus, le (ULLET'I' peut dutêr toute une vie.

Le G 1ILLETTE a été annoncé aï'intensivement et si bien, que presque tout le
imonde le reconnait comme le meilleur rasoir fabriqué.

a

Etant donné qpie le client a l'argent et qu'un rasoir est reconnu comme valant le
prix qu'on en demande,. Jtes-vous assez bon vendeur pour obtenir le prix ? Vous rendrez
un réel met-vice au c!ient et, en retour, vous vous assurerez la vente des lames, ce qui vous
sera une umeilleure récompense que si vous l'aviez laissé partir avec un rasoir à bon marché.
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