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aux Canadiens de 60 p. 100, ce qui est environ
trois fois plus élevé que le nombre de nouvelles
variétés introduites aux Etats-Unis & partir du
Canada. Une autre étude a révélé que pres de
10 p. 100 de l'augmentation des exportations
ameéricaines au Canada représentait de nou-
veaux produits.

A mesure que les entreprises réduisent
leurs gammes de production, qu’elles se
concentrent sur des produits différenciés,
qu’elles allongent leurs cycles de fabrication
et qu'elles affrontent de nouveaux entrants
sur leur marché, elles sont incitées a rivaliser
également au niveau des prix. Les données
indiquent que la libéralisation du commerce a
entrainé une réduction des majorations sur les
cofits, au profit des consommateurs.

La libéralisation des échanges devrait
aussi avoir un impact sur les niveaux de pro-
ductivité. Entre 1984 et 1996, suivant la mise
en place de 'ALE, la productivité manufac-
turiére au Canada a progressé de 13,8 p. 100
selon des estimations. Lexpansion des expor-
tations et la réaffectation des ressources des
producteurs moins efficients vers les produc-
teurs plus efficients sous l'effet de I’Accord
expliquent environ 60 p. 100 de 'augmentation
globale de la productivité, soit 8,4 points de
pourcentage. Un meilleur acces aux intrants
intermédiaires, conjugué a une productivité
accrue parmi les nouveaux exportateurs et
les exportateurs existants est responsable du
reste de I'amélioration de la productivité, soit
5,4 points de pourcentage.

Les données empiriques corroborent
clairement l'observation selon laquelle les
entreprises qui exportent versent des salaires
plus élevés. Ces salaires plus élevés (primes
salariales) sont rendus possibles par une pro-
ductivité accrue et, en fait, les exportateurs
canadiens sont plus productifs et versent des
primes salariales en comparaison aux entre-
prises qui n’exportent pas.

Dans I’ensemble, une politique d’ouver-
ture au commerce mene a une rémunération
plus élevée pour les employés, a des prix
moins élevés et a une plus grande variété
pour les consommateurs, ainsi qu’a une plus
grande productivité dans l'exploitation des
entreprises grace a des intrants moins cot-

teux et a des cycles de fabrication plus longs et
plus efficients. La concurrence accrue crée par
ailleurs un climat dans lequel les entreprises
sont incitées a innover et a controler leurs
cofits, ce qui profite a tous les Canadiens.
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