mique et politique, les
questions culturelles ou
religieuses d’importance.
Examinez tous les facteurs
pertinents, y compris la capa-
cité de production, I'écart
entre le prix des produits du
pays et importés,

la qualité, la concurrence
(Y-a-t-il certains monopoles?
Jusqu’a quel point la concur-
rence est-elle serrée?).
Examinez les normes et les
réglements commerciaux du
pays, y compris le systéme
de mesure, le baréme de prix
préférentiel, les exigences
d’étiquetage et d’emballage,
les normes de santé et de
sécurité et les godts des

ment le calendrier de passa-
tion des marcheés, I'état de

la concurrence nationale et
internationale, les conditions
locales de passation des mar-
chés, les consultants affectés
au projet, et ainsi de suite.
Pour tout conseil sur les
débouchés prometteurs pour
votre produit, adressez-vous
aux agents de développement
commercial de I'un des douze
bureaux régionaux du MEIR a
travers le Canada. Vous pou-
vez aussi inscrire votre entre-
prise (& un de ces bureaux)
au Systéme de repérage des
débouchés (SRD) du MEIR,
dont se servent les ambassa-
des canadiennes pour identi-

consommateurs. fier les entreprises en mesure
3. Choisissez, parmi les projets de profiter des possibilités

des filiéres des IFl, ceux qui qu'offrent les pays en

offrent les meilleurs débouchés développement.

pour votre produit. . Autres sources utiles :

e Pour de plus amples rensei- ¢ |la Corporation commerciale
gnements sur le pays qui canadienne (CCC),
vous intéresse et pour avoir ¢ |e centre Info-Export des
acces aux rapports sur les Affaires extérieures,
pays ou les secteurs financés ¢ |'Association canadienne
par les IFI (de la collection d’exportation (ACE),
internationale de la biblio- ¢ |’Association des manufactu-
théque des Affaires exté- riers canadiens,
rieures), adressez-vous aux ¢ la Chambre de commerce du
agents des directions de Canada,
I'expansion du commerce * les chambres de commerce
dans les cing secteurs géo- étrangéres au Canada,
graphiques des Affaires exté- ¢ le Conseil des maisons de
rieures a Ottawa. Ces agents commerce canadiennes,
peuvent aussi vous aider a ¢ les ministéres provinciaux du
obtenir, de I'ambassade cana- commerce, et
dienne dans le pays emprun- ¢ les services internationaux
teur, une foule de détails des banques commerciales.
utiles sur le projet, notam-

LES FILIERES DES IFI
IFI Filiere Ou vous la procurer

Banque mondiale

Etat mensuel des
projets (MOS)

— Consultez-le au bureau régional du
MEIR ou a la bibliothéque des
Affaires extérieures a Ottawa.

— Abonnez-vous a I'lnternational Busi-
ness Opportunities Service (IBOS)
de la Banque mondiale, par I'entre-
mise du distributeur canadien.

— Abonnez-vous au Development Busi-
ness ou consultez-le a la biblio-
théque des Affaires extérieures.




