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tout récent. Les cultivateurs ontdls ja-
mais vendu leurs produits & des prix plus
rémunératewrs que depuis la dernidre
récolte ? Le beurre, le fromage, les
oeufs n'ontdls pas &6 payés & des prix
plus élevés que jamais? 11 est indénia-
ble que, dans la province de Québec tout
au moins, la faculté d'achat de nos cul-
tivateurs est plus grande actuellement
gu'elle ne I'état 11 y a trols ou quatre
ans. Nous parlons ici en général, car
pous savons que, dans gquelques cas rar
ticuliers, 1l en est qul joignent encore a
pelue les deux bouts. En ne nous occu
pant que de I'ensemble, nous croyons
pourvoir dire que jamais la bourse des
cultivaten s n'a 6té mieux remplie et
que, par conséquent, jamais ils n'ont éte
en melllenre condition pour acheter. Bst-
ce done W un sujet de crainte pour le
marchand de la campagne?

Bientét commencera la saison de 1'in-
dustrie laitiere. Si nous considérons les
prix actuels du beurre et du fromage,
nous pouvons dire en toute assurance
que les prix du début de la saison nou-
velle seront supérieurs encore & ceux de
I'an dernier A pareille époque pour ces
mémes produits. Or, comme Uindustrie
lajtidre est notre principale industrie
agricole, il ¥y a 1A en perapective, une
source trés appréciable de revenus et de
profits pour nos agriculteurs. Bt ces re-
venus, ces profits ne se font point at
tendre, puisque les produits se fabri-
quent au jour le jour et s'écoulent au
fur ot & mesure de leur fabrication; plus
que les grains et le foin qui demandent
un long temps A& croftre, ils entretien-
nent constamment la circulation de l'ar-
gent dans les affaires.

1l n'y a done pas lieu de se forger des
¢raintes chimériqgues qui paralysent le
commerce parce qu'elles sont un obstacle
A tout esprit d'entreprise. Quiconque
manque de confiance dams le résultat de
ses efforts tend A faire le moins d'efforts
possible. On ne travallle bien que si
on apporte du courage @ la besogne,
Ayons donc conflance dans l'avenir et,
dans cette confiance, nous trouverons
l'encouragement nécessaire pour surmon-
ter les difficultés que nous pourrions
avolr & vainere,

Les grands travaux de construction
ne manqueront pas cette année. Toutes
les grandes compagnies de chemins de
fer vont construire, elles ont fait des em-
prunts A& l'étranger qui apporteront de
nouveaux capitaux dans le pays. Elles
occuperont de nombreux ouvriers, grands
consommateurs de produits de la cul-
ture,

Dans les ports, dans les villes, le tra-

ail ne fera pas défaut non plus. Le
budget du gouvernement fédéral nous in-
dique que, dans notre province, il sera
dépensé de fortes sommes en travaux.
Montréal se dispose & emprunter dans le
méme but. A. Québec on ne restera pas
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inactif, car l'approche du tricentenaire
de la vieille cité va nécessiter un pro-
gramme de fétes et d'entreprises gui ne
laissera pas chomer 'ouvrier,

De quelgue cOté gue nous tournions
nos regards nous ne voyons rien qui in
digue l'apparence d'une crise commer-
clale dont nous devions souffrir.

Les banques, diton, sont peu préten-
ses par le temps qui court et, en mesu-
rant parcimonieusement les crédits, elles
restreignent les affaires.

Dans une longue période de propérité
et de développement, le public, en géné.
ral jtend & perdre les bonnes habitudes
de prudence et de prévoyance et & ar-
quérir les habitudes contraires d'extra-
vagance et d'imprudence auxquelles 1!
est nécessalre & un moment donné, de
mettre un frein, C'est ce frein gu'ont
appligué les banques en modérant les
crédits, Mals on peut étre assuré que
ceux qui dirigent nos institutions finan-
cléres ne serreront jamais le frein assez
fortement pour arréter les roues de .
machine commerciale. 11 s'agissait (e
la ramener & sa marche normale en con-
sidérant 1'état de la vole et, quamd cette
vole, débarrassée des obstacles qui 1'ob-
struaient, sera libre, rifen ne s'opposera
A ce gu'une allure plus rapide soit 1m
primée & la machine,

Les banques, qu'on se le rappelle bien,
ne peuvent pas plus conserver leurs
fonds improductifs dans leurs voidtes et
leurs coffres qu'un marchand ne peut
laisser ses marchandises se détériorer sur
ses tablettes. Le banquier doit préter
comme le marchand doit vendre.

Mais, de méme que le marchand ne
vend pas A crédit A& tort et & travers, le

! s'assure sur la vie, que de protéger I'a-
venir de ceux qul i survivront. Dans
ces dernfers temps un grand nembre d'as-
sunés ont pu se convainere que leur po-
lice pouvait dans des moments d'adver-
sité 8tre ‘e salut pour eux-mémes,

L'intérét des compagnies d'assurance
sur la vie leur commande de protéger,
autant qu'il est en leur pouvoir de le
faire, leurs assurés dans le besoin. Elles
ont la faculté dans cette clause de leur
contrat avec leurs assurés qui permet A
ces dernlers d'empruntefsur le s polices
les montants auxquels !ls ont droit en
vertu de leur contrat

TLes compagnies d'assurance ont large
ment usé de cette faculté, car bon nombre
d'assurés qui, en temps ordinaire, se se-
ralent bien gardés de rlen emprunter sur
leurs polices ont dd obéir & Vinstinet de
leur propre conservation et ont trouvé le
salut, grice & un anclen acte de prévoy
ance.

N'est-ce pas |4 un enselgnement pour
beaucoup de gens qui, pouvant s'assurer,
négligent de le faire ? Aujourd’huj fls
peuvent nager dams !'abondance, mais
ils ne savent pas ce que demain sera de-
venue cette abondance. Une police d'as-
surance sera peutdtre la féserve qui les
sauvera de la misdre.

RETOUR DE MARCHANDISES ET
ANNULATION D'ORDRES

A différentes reprises nous nous som-
mes faits ici I'écho des plaintes du com-
merce de gros au sujet du retour abusif
par les marchands de détail & leurs four-
nisseurs de marchandises bien et ddment
& Nous contraints

banquier ne préte pas indistinct a
tous, nl tous les montants quon lui de-
mande.
LES ASSURANCES SUR LA VIE
Un bon point

11 est des cir es dans
les banques se croient dans l'obligaiton
de mesurer avee plus on moins de parel.
monie les crédits aux emprunteurs,

Depuis quelques mols, leg banques ca-
nadiennes ont cru sage et prudent de con
solider leurs réserves et de ne consentir
de nouveaux préts qu'avec précaution.

En temps mnormal, les emprunteurs
ayant quelque garantie sérieuse & offrir
obtiennent assez facilement I'argent dont
s ont besoin pour un temps limité. s
le peuvent encore généralement, blen que
les préteurs solent plus difficiles sur le
cholx des garanties.

Par ces temps difficlles nombreux ont
£t6 ceux qui, grice & une police d'assur-
rance sur la vie, ont pu surnager, remon-
ter le courant, aprds apoir évité la fall-
lite, 1a ruine et leur cortdge de misdres,

D'habitude 1'assuré n'a en vue, quand

de revenir sur ce point et d'entrer dans
quelques explications qui, & I'heure ac-
tuelle, ne seront nullement déplacées.

Le ce de la handise sdche
a peutdtre souffert plus que tout autre
de I'hiver tardif et, dans cette branche,
les détaillants n'ont peut-8tre pas fait
toutes les ventes ni tous les profits qu'ils
attendalent,

Tout en croyant acheter avec quelqua
prudence, un certain nomjre de ces mar-
chands ont donné A I'automne des ordres
que, i t, 1ls sidérent aans
doute comme un peu excessifs ot ils re
tournent sans motif légitime les mar-
chandises & leurs fournisseurs; d'autres
n‘ayant pas encore regu leurs marchandi-
ses se crolent bien fondés A annuler leurs
ordres, simplement parce qui’l est & leur
convenance d'en agir ainsl.

Ce n'est pas ainsi que se font les af-
faires et il n'est pas besoin de beaucoun
de réflexion pour comprendre combien
de tels procédés sont contraires & la s%-
curité du commerce et & la bonne fol qui
doit présider aux relations entre com-
mergants.

L'importateur ou

le manufacturier




