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LE PRIX COURANT

val; procédez comme s'il n’existait au-
cune autre compagnie. C’est pousser la
folie 4 l'extréme que de tenter de mon-
trer combien meilleure est votre organi-
sation que celle-ci ou celle-lA et rappeler
ainsi a celui que 'vous vous proposez d’as-
surer des compagnies auxquelles il n'a

pas songé et peut-étre de lui donner
I'idée de s'approcher des agents rivaux;.
néanmoins tenez-vous bien renseigné,

soyez prét 3 faire face & la concurrence,
vous en rencontrerez peu ou beaucoup.
Prenez garde d'entrer dans une dispute,
“mais une fois que vous serez dedans ayez

veut pas dire que vous ne devrez jamais
exposer une vantardise ou dénoncer un
vol. Il est bon parfois d'appeler un
chat un chat. C’est quand la chose est
absolument apparente et qu'il ne peut y
avoir aucun doute a son sujet. Quand
vous vous trouvez en présence d'une
fraude évidente, il est bon de la dénoncer
comme telle, si le -fait est tellement
clair et la preuve si concluante qu'il est
certain que celui qui vous écoute parta-
gera votre maniére de voir. Dans ce cas,
il reconnafitra que vos invectives sont
I'expression naturelle d'une indignation

wﬁmemeMMWnérances de

de vous.

Ne vous laissez pas prendre pa'r sur-
prise, sachez quels sont vos avantages.et
sachez comment les présenter; connals-
sez les points forts de votre concurrent
et sachez comment y faire face; 'con-
naissez également ses points faibles et
la maniére de les Y¥ésenter.

N’allez pas au-devant des objections,
attendez qu'elles viennent d'autre part.
C’est pire que perdre du temps que d'al-
ler au-devant d'une question qui peut
n'étre jamais faite ou répondre i une
dbjecti»sn qui peut n'étre jamais soulevée.
Ne tombez pas sur le des d'un rival, le
sentiment de justice que posséde
homme fera ressortir un acte
.contre un concurrent absent.

injuste
Cela ne

tout

peut cependant étre honnétement admi-
nistrée et faire de bonne besogne dans
des l!imites incontestables. Vous pouvez
concéder tout cela et créer une impres-
sion favorable que vous avez l'intention
d'agir d'une facon droite et franche.
Alors_parlez de votre propre compagnie;
c'est la chose principale —la premiére,
la derniére et celle de chaque instant.
Comment allez-vous faire face A la
concurrence des Compagnfes a4 cotisa-
tions? Vous en tirer par un ricanement?
Ca ne serait pas une réponse. Le ricane-
ment peut dérouter une réponse, mais il

succés s'il attribue cette indignation &

la vengeance exercée par jalousie contre.

un rival.

Il serait mieux presque toujours de
concéder I'honnéteté et la sincérité de
I'autre concurrent. Il est de votre avan-
tage de faire ainsi chaque fois que vous
le pouvez d’'une maniére consciencieuse.
En agissant ainsi vous ajouterez de la
force et du poids & tout ce que vous pour-
riez avoir 4 dire. Tout homme admire
un ennemi franc et généreux. En reégle
générale, votre rival représente une
bonne compagnie — pas aussi bonne que
la votre naturellement — mais capable
de remplir ses contrats et certaine de le
faire. Méme les compagnies & cotisations
dont le plan fautif est fondé sur l'erreur

ment—pent—dérouter—une-—réponse, mais il
ne convainct jamais. Allez-vous ridicu-
Heéer la compagnie comme une * société
de suedurs” un paradis de fous, un at-
trappe-nigauds? Ce n’est pas un moyen
d’amener votre homme, il n’admettera
pas, en votre présence du moins qu'il a
%6té un fou, une biche, la dupe facile d’é
cumeurs ou de visionnaires.

. [A suivre].

SOYEZ VIGILANT!

Vous ne pouvez pas prendre de truite,
dans une grenouillére, quelle que soit
I'amofce dont vous vous servez. Assu-
rez-vous d& la valeur de la publication &
laquelle vous confiéz votre annonce, as-
surez-vous surtout que votre annonce est
correcte. -
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sans intérét.

ACHETEZ 00 VOUS VOUDREZ ¢

Profitez de notre offre également pour éteindre vos Hypothéques. Nous faisons déja fles affaires dans tout le Canada. Notre
systéme a pour bases les meilleures garanties du calcul et de la finance.
Pour en obtenir des renseignements exacts écrivez ou demandez notre Pamphlet; adressé g‘m!uiteme!} sur demande.
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cela tout I'argent nécessaire,

Tél. Bell Main 3264.

20 Rue St-Alexis, MONTREAL, CANADA.

Une Proprlété Maison ou Fermb ‘et PAYEZ
PTANT. Nous vous fournissons pour

Notre mode d'opération est simple et honnéte.

ou moins,

~

Absolument sans Intrat,
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capital. $250,000 ey Pouvoir d’émettre $1,000, 000
Payeé. d’Actions.
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