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Ouvrez: un Comptoir

Spécial MAINTENANT
. pour les Présents de Noel

Peu de personnes passeront devant votre magasin ou y entreront,
d’ici cinq ou six semaines, sans avoir, peut-étre inconsciemment, I'idée
de faire quelque cadeau de Noél. Le volume de vos ventes de Noél sera

en proportion exacte de I’habileté que vous aurez déployée pour attirer
I'attention.
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L’un des moyens les plus effectifs pour arriver a cela, c’est de placer

un comptoir, vendeur silencleux, ou simplement une table, aussi prés que
possible de la porte d’entrée du magasin, et de I'’employer uniquement a
étaler les articles pour la Noél. Rangez cela de facon a ce que personne
ne puisse entrer ou sortir sans le voir de pres et attirez davantage

I(;att;nt:on au moyen de pancartes suggérant achat immédiat de cadeaux
e Noéel.

Choisissez quelques-unes des meilleures lignes de votre magasin
pour P'occasion (sans surcharger la table), et disposez chacune d’une
maniére attrayante, chaque article portant une jolie carte en indiquant le
prix. C'est une excellente idée que de grouper séparément les articles a
bas prix, a prix moyens et plus dispendieux.

Autant que possible, que chacun de vos commis, a tour de réle,
prenne charge de la table en question, et pour un temps déterminé.
Laissez chacun d’eux exercer son propre jugement, pourvu qu’il soit
sensé, pour la disposition des articles, et offrez un cadeau de Noél a celui
qui donnera le plus fort chiffre de ventes.

L’une des conditions les plus essentielles pour le succes de cette
entreprise, c’est de mettre le plus possible en évidence Les Rasoirs de
Sureté et les Lames de Gillette —des vendeurs pour la Noél comme vous
n’en avez pas de meilleurs.

Avec les Outillages Combinaison, avec étuls métalliques ou de peau
~de cochon, — cette superbe ligne d’Editions de Poche, — et les outillages

ordinaires avec étuis en cuir ou en métal, vous pouvez facilement manter

un exhibit qui attirera les regards de tous et exaltera leur désir. Quelques
mots bien choisis sur le confort et l'utilité journaliére du Gillett, compléte-
ront le langage des articles et provoqueront des ventes réciproquement
profitables :
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EN ECRIVANT AUX- ANNONCEU RS, CITEZ “LE PRIX COURANT”




