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Pour les Marchands de Quincaillerie

Comment Eviter I’Insucces dans le Commerce

Quelles sont les causes de 1’insuccés de certains mar-
chands dans le commerce de quincaillerie et de ferron-
nerie

Nous\avons consulté sur cette question des commer-
¢ants prOSperes qui nous ont fait connaitre leur opi-
nion, et celle-ci intéressera, croyons-nous, tous les mar-
chands, qu’ils vendent de la quincaillerie ou n’importe
‘quel autre article.

‘‘ Aprés trente ans d’expérience, nous a dit 1'un, je
suis convaincu qu’un grand nombre de faillites ont
pour cause des achats beaucoup trop considérables en
comparaison des capitaux dont on dispose. L’unique
moyen de remédier A cette erreur est, naturellement,
de faire des achats moins extravagants.

“Une autre cause est de Taire trop de crédit a long
terme aux clients.

““Quand des clients se trouvent réduits & renouveler
constamment leurs billets on peut évidemment s’atten-
dre & une catastrophe, & moins que 1’on ne prenne le
moyen de se faire payer promptement. Le seul moy-
en de payer ses comptes lors de 1’échéance c’est d’exi-
ger le paiement de ceux qui vous sont dis.

‘Il faut faire preuve de beaucoup de jugement pour
acheter différents assortiments de quincaillerie. Un
mauvais acheteur encombre les tablettes du magasin
d’articles invendables, et ’intérét du capital que ces
marchandises représentent absorbe peu & peu les bé-
néfices ordinaires du commerce.

‘““La trop grande concurrence ameéne aussi la failli-
te en rendant trop faible la marge des bénéfices, les
frais s’élevant parfois au-dessus des profits que 1'on
peut réaliser sur les marchandises.

“Il est difficile de trouver un reméde & ces causes
de faillites. Le marchand qui vend tout son stock au
moins une fois tous les deux ou trois ans est sans au-
cun doute en meilleure situation financiére, au bout de
cinq ans que celui qui conserve sur ses tablettes des ar-
ticles achetés cinq ans auparavant.
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“Plutét que d’avoir la réputation de vendre une
grande quantité de marchandises il vaut mieux n’ou-
vrir des comptes qu’avec beaucoup de prudence et, je
le répéte, se faire payer de ce qui vous est, dd.”’

Un autre marchand s’est exprimé en ces termes:

““Pour éviter 1'insuccés dans le commerce de quin-
caillerie il faut posséder un capital suffisant et ne pas
se lancer dans des extravagances. D’aprés les statis-
tiques quatre-vingt-treize pour cent des faillites sont
dues au manque de cette précaution. Il est évident que
le capital est le point essentiel et qu’il faut étre hon-
néte, surtout envers le public. Le commergant doit
pratiquer 1’économie dans ses frais de maison et de
commerce. Les réglements & observer pour éviter la
faillite peuvent étre résumés comme suit: Eviter de
faire des affaires sur une trop grande échelle avec un
petit capital ; pratiquer 1’économie au magasm et & la
maison et étre honnéte avec le public.”

Un troisiéme a dit:

“‘Les causes de faillite dans le commerce de quincail-
lerie sont si variées et chaque cas est si différent en ses
détails qu’un reméde général ne peut étre appliqué.
Le commerce peut étre comparé jusqu’'a un certain
point au systéme physique. Les causes de maladie

- et de mort sont nombreuses, et, dans le commerece, cel-

les de la faillite le sont tout autant. Certains hommes
n’ont pas assez de sagacité commerciale, d’autres font
des extravagances, se livrent & des dépenses exagérées;
d’autres encore sont des victimes de la malchance.”

Selon un quatriéme un grand nombre de marchands
achétent plus de marchandises qu’ils ne devraient et ils
les achétent sur un marché trop éloigné. ‘‘En achetant
plus prés, dit-il, ils seraient. portés & faire moins de
dépenses d’un seul coup. L’encombrement de. mar-
chandises qui se détériorent avec le temps et dont 1’a-
chat immobilise des capitaux trop considérables est la
principales raison des insuccés et des faillites. Le petit
marchand détaillant qui débute avec un capital trés li-
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