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• An increase in the drafting of new foreign
trade laws and regulations. This should create
demand for local legal and tax advice as a
legal framework takes shape. Foreign firms
may eventually have less need for deal-by-
deal contracts to protect themselves.

• A diversification of the business scope and
the number of China's trading companies.
This will go hand-in-hand with the govem-
ment's attempt to reduce the monopolies of
large state organizations and decentralize
importing powers. Foreign firms will have a
much greater market challenge (and opportu-
nity) in selling to end-users previously masked
by the purchasing power of large import com-
panies.

When Supply Matches Demand

Since China embarked on an open door poli-
cy of economic refomis, Canada China trade
relations have evolved rapidly. A key reason is
that many of China's import and infrastructure
requirements correspond to Canada's prime
export strengths, especially in areas such as
telecommunications, oil and gas, power gen-
eration, environmental technologies and ser-
vices, transportation, the mining and petro-
chemical industry, agricultural products and
technology.

Informatics and Telecommunications
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Canadian telecommunication firms cover the
entire spectrum of modem technology. While
the capabilities of a major firm such as Nortel
are well understood in China, and the compa-
ny is among the leaders in joint ventures with
Chinese telecommunications organizations,
there are many other firms with superb tech-
nology. These firms include: Teleglobe
Canada which offers exceptional services in
international long distance satellite and terres-
trial based communications; SR Telecom, a
world leader in microwave communications,
particularly for rural applications; SPAR
Aerospace, a leader in satellite communica-
tions: Mitel which has developed market
niches in both PABX equipment and rural
switching equipment. Canadian companies
have also played a major role in the develop-
ment of networks for data communications in
China; for example Nortel, Newbridge
Networks and Eicon are all active and suc-
cessful in this specialized sector in China.

Transportation

Over the past years, there has been nothing
short of a phenomenal boom in China's air,

précisément sur des produits et des
équipements pour l'exportation desquels le
Canada est particulièrement bien positionné :
télécommunications, pétrole et gaz,
équipements de production d'électricité, tech-
nologies et services environnementaux, trans-
ports, équipements pour l'industrie minière et
pétrochimique, produits et technologie agri-
coles, pour en citer quelques uns.

Informatique et télécommunications

Le Canada est particulièrement fort dans ce
domaine et profite de programmes promo-
tionnels importants mis en place par les
entreprises du secteur et par des organismes
publics tant fédéraux que provinciaux. Ce
secteur, et plus principalement celui des télé-
communications, est une priorité pour la
Chine et un facteur de développement impor-
tant de l'industrie chinoise des services.

La production des entreprises canadiennes de
télécommunications recouvre toute la gamme
de la technologie actuelle. Si les capacités de
sociétés importantes comme Nortel sont bien
connues de la Chine, Nortel jouant d'ailleurs
un rôle de tout premier plan dans de nom-
breuses coentreprises avec des organismes
chinois de télécommunications, de très nom-
breuses autres sociétés oeuvrent à!a fine
pointe de la technologie. Parmi celles-ci,
citons Téléglobe Canada qui offre des ser-
vices exceptionnels dans le domaine des com-
munications internationales par satellite ou
par voie terrestre; SR Telecom, un leader
mondial dans le domaine des faisceaux
hertziens, principalement pour les applications
rurales; SPAR Aerospace, une des figures de
proue du domaine des communications par
satellite; Mite! qui s'est bâti des créneaux
enviables avec ses autocommutateurs privés
et ses équipements de commutation ruraux.
Des sociétés canadiennes ont joué un rôle de
premier plan également dans la création de
réseaux de transmission de données en Chine.
C'est ainsi que Nortel, Newbridge Networks
et Eicon sont particulièrement actives dans ce
secteur hautement spécialisé.
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