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L’ASSURANCE-REVENU

(par E.-J. L’Espéra.nce, de 'Imperial Life Assurance
Company, Montréal)

Il est rarement nécessaire de définir ce qu'est 1assu-
rance-revenu, parce que la forte augmentation des ventes
qui s'est produite les trois ou quatre derniéres anndes est
indicative que leg vendeurs savent parfaitement ce que
c’est.

S’il en reste, cependant, qui ne sont pas complétement
informés quant & ce qu’est lassurance-revenu et ce que
Pon peut signifier par ce terme, on peut leur dire que
c’est la méme chose qu'une autre assurance; qu'elle est
.édifiée de la méme maniére, et qu’elle comporte les mémes
valeurs en argent que ’assurance payée. La seule diffé-
rence est dans la méthode de paiement. Si chaque veuve
plagaient son argent sagement et bien, et si sur yne cer-
taine période de temps, cela lui garantissait un revenu pour
sa vie, elle aurait quelque chose qui serait quelque peu com-

" parable & Vassurance-revenu dans ses résultats.

En d’autres termes, la somme principale qui est lais-

sée & la mort du défunt est capitalisée & un certain taux
~-d’intérét, qui, plus la part du principal, s'étend sur la vie
entidre du hénéficiaire—c’est & dire que le systéme est un
revenu continuel pour le bénéficiaire. Les caleuls sur les-
quels ’assurance-revenu est hasée comprennent les deux vies,
celle de Passuré et celle du bénéficiaire. Plus le bénéficiaire
est jéune, plus longue est sa probabilité de vie, et plus la
compagnie aura d’argent & payer.

Le principal repayé graduellement

L’assurance-revenu garantit un certain taux d’intérct
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. au bénéficiaire pour une certaine longueur de temps. Par
Pamortissement du principal, ce revenu est augmenté jus-
‘qu’au montant montré sur le devant du contrat.

Un bénéficiaire agé de 35 ans aurait une somme mini-

mum de $18,140 qui est toujours en force sur nos livres
dans le cag de la mort de 'assuré. Cependant, la compa-
_gnie a beaucoup plus que cela, car la somme doit étre asse
forte pour continuer les payements suivant ses expectatives.
A Vige de 35 ans ceci monte d la somme de $25’.43% f:n
mains; qui sert & payer les acomptes et qui gagne l'intCrét.
Le premier mois la compagnie payerait au hénéficiaire $100
qui seraient pris & méme le capital, laissant en notre pos-
gession une somme s j

somme de $100 serait obtenue & peu prés comme cecl: La
compagnie garantissant 3 pour 100 par HIK T la somme
en notre possession, Nous voyons qu'un douziéme de 3 pour
100, soit Vintérét 3'un mois est o 363.58; Nous tx:ouf'ont:
donc que nous avons besoin de $36.42 3 méme le principal.

.

Jélevant 4 $25,332. Le second mois, la-
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Ces deux montants combinés forment la somme garantie
de $100 au hénéficiaire. Par conséquent il participe aux di-
videndes que la compagnie gagne. Cette année, les di\'ide'n-
des mensuels en exeés, s'élévent & $4.42, ce qui signifie une
augmentation dans la somme prinvipale de plus de 51 pour
une idée comment on en
arrive a la somme mensuelle, et vous explique aussi com-

100, soit $154. Cecl vous donne

ment et pourquoi le montant mensuel est Kgdrement ré-
duit chaque mois. Ceei st di & une consommation lente
du principal.

Cette forme est établie pour les périodes
nécessiteuses.

L'ocuvre d'un systéme de cette sorte est idéale pour
un Lomme qui est incapable par le payement de petites

semmes de laisser assez de principal pour que le revenu

qui en découle soit suffisant & entretenir ses protégés.
Dans un systeme de revenu mensuel; il y a une consom-

‘mation graduelle du principal qui augmente le revenu et

le rend considérablement plus fort que celui de D’intérét
Il v a des hommes qui disent: “Je n’aime pas un
svsteme établi sur la. consommation du principal”. On
doit avoir présent & Desprit ce fait que la plupart des
l.ommes, la majorité de beaucoup, n’achétent pas de I'as-
surance pour laisser une grosse somme d’argent a leurs
enfants, mais plutdt pour rendre certain que leur période
¢lucationnelle se passera avec succes et que leur veuve
aura suffisamment d’argent pour subvenir A ses besoins
pendant toute sa vie.

seul.

(est exactement ce qui arrive par l'amortissement
I, capital par le systtme de revenu. Ie revenu est aug-
menté au plus grand montant possible, et tandis que le
capital est consommé, une somme est garantie pendant
toute la vie de la veuve qui rend certain ce qu'elle a &
Comme la plupart des systémes vendus sont
pour le revenu de la vie de la veuve et garantis pour vingt
ang, la police de revenu mensuel d’aujourd’hui couvre
toute possibilité, tout besoin de I'homme ordinaire. Ad-
venant la mort de sa veuve avant d’avoir recu le revenu
pendant vingt ans, ses enfants le touchent. Si elle vit
plus de vingt ans, elle le regoit autant qu'elle vit.

Considérons le cas d’'un homme de 35 ans et de sa
Supposons qu’elle meure aprés
avoir recu le revenu pendant cinq ans. En supposant
wéme qu'il y ait dans la famille un petit enfant de un
an ou deux ans, ceci permettra & I’enfant de recevoir les
hinéfices, directement ou indirectement, jusqu’a ce qu’il
u't vingt-et-un ans, alors que la période éducationnelle
est passée. En outre, si la femme survit elle continue
i retirer le revenu toute sa vie.

JeCOVOIT.

femme du méme Adge.

Elle donne le maximum de protection
Pour le jeune marié ce type de contrat, qui est un
type décroissant d’assurance, est idéal. Dans les jpre-
nicres années, avant d’avoir amassé une certaine quan-
tité des biens de ce monde, il a besoin pour sa femmeu".‘et

(Suite & la page 52)



