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CANADEXPORT 

Le commerce (Suite de la page HI) 

les sociétés à se fonder sur leurs réussites aux 
États-Unis pour percer d'autres marchés étrangers; 

• en concentrant davantage de ressources sur les 
marchés à forte croissance de l'Asie-Pacifique et de 
l'Amérique latine et, en Europe de l'Ouest, en 
ciblant nos ressources sur la formation de partena-
riats financiers et technologiques et d'alliances 
stratégiques. Nous encouragerons les sociétés cana-
diennes à explorer le potentiel offert par les 
marchés naissants de l'Afrique et du Moyen-Orient, 
y compris celui de l'Afrique du Sud post-apartheid. 
Nous recruterons davantage de personnel local aux 
États-Unis et en Europe de l'Ouest, et nous redé-
ploierons du personnel canadien vers la région Asie-
Pacifique et l'Amérique latine. De nouveaux 
bureaux commerciaux seront ouverts dans certains 
pays de ces régions; les coûts seront financés par 
une réaffectation de ressources; 

• en nous efforçant de maintenir des services con-
currentiels de financement des exportations, d'as-
surance des exportations et d'assurance-investisse-
ments étrangers sur la base d'un système finan-
cièrement autonome et doté d'une modeste capacité 
d'appui financier sur les marchés prioritaires afin  
de contrebalancer les subventions accordées par nos 
principaux concurrents. Nous rechercherons aussi 
une coopération plus intense et plus efficace avec les 
banques privées pour mieux aider les PME et mieux 
partager les risques de non-remboursement; 

• en faisant mieux connaître la culture et le savoir 
canadiens à l'étranger dans le but d'y projeter une 
image distinctive du Canada, de ses biens et de ses 
services. Il sera important de continuer à dévelop-
per de nouveaux marchés d'exportation pour les 
produits et services de nos industries culturelles. 
Nous donnerons aux agents du service extérieur de 
meilleurs outils pour vendre le Canada à l'étranger, 
y compris sa culture et son savoir. 

3. Attirer Pinvestissement étranger et appuyer 
la science et la technologie. De bonnes politiques 
économiques nationales maintiendront et 
amélioreront le climat de l'investissement au 
Canada. Nous ferons aussi les meilleurs efforts pour 
donner plus de certitude et de prévisibilité aux rela-
tions commerciales canado-américaines, surtout 
dans le domaine des recours commerciaux prévus 
par la législation. Cette prévisibilité sera importante 
pour les investisseurs qui veulent desservir le 
marché de l'ALENA. 

Le Canada dans le monde 

Le gouvernement rencontrera par exemple les 
PDG et les administrateurs de certaines entrepri-
ses étrangères implantées au pays pour les encou-
rager à réaliser de nouveaux investissements et à 
prévoir des mandats de production au Canada. Le 
MAECI présentera des PME canadiennes à des 
investisseurs étrangers pouvant constituer des 
sources de capitaux, de technologies, de compé-
tences en gestion et d'accès aux marchés. Nous pré-
parerons également des initiatives visant à faciliter 
l'accès aux technologies étrangères et leur acquisi-
tion par les firmes canadiennes, en coopération avec 
d'autres organismes comme le Conseil national de 
recherches (CNR). 

Il est vital que le Canada participe pleinement à 
l'économie mondiale axée sur les connaissances. 
Notre science et notre technologie nous aideront à 
atteindre ce but. À cette fin, le gouvernement 
favorisera : 

• l'acquisition des dernières et meilleures tech-
nologies par l'industrie; 

• la sensibilisation des investisseurs étrangers 
aux capacités canadiennes en matière de science 
et de technologie; 

• la participation des entreprises canadiennes à 
des alliances internationales en matière de 
recherche-développement; et 

• l'élaboration d'un cadre international de règles 
donnant librement accès aux possibilités tech-
nologiques internationales. 

4. Bâtir des partenariats et développer l'ap-
proche « Équipe Canada » Le gouvernement ren-
forcera les partenariats et se donnera une approche 
commerciale « d'équipe unifiée » sur trois fronts : au 
sein de l'administration fédérale, avec les provinces 
et avec le secteur privé, notamment les grandes 
entreprises ayant une expérience de l'exportation et 
les PME. Le gouvernement collaborera avec les 
provinces pour faire en sorte que les sociétés à la 
recherche de nouveaux marchés soient prêtes à 
exporter. 

En 1994, le tourisme était notre cinquième grande 
source de recettes d'exportation. Le gouvernement 
est déterminé à recourir, dans ce secteur également, 
à son approche « Équipe Canada », à collaborer avec 
des partenaires des secteurs public et privé pour 
faire de notre pays une destination privilégiée pour 
les voyages internationaux. 

- Ministère des Affaires étrangères et du Commerce international (MAECI) 	 6 mars 1995 
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