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g ES PRIORITéS COMMERCIALES DU CANADA

Certains ont exprime des craintes quant aux effets de la
mondialisation des marchés sur le commeree canadien. Ces craintes sont

gouvernements, dont la tache est de maximiser les bienfaits appdrfé&
ces changements et d'en atténuer les effets defavorables.

A la fin de novembre, le Canada entamera des discussions avec plus de
130 pays membres de I'Organisation mondiale du commerce (OMC) lors
de la troisieme conférence ministérielle de I'OMC, qui aura lieu a Seattle

(dans I'Etat de Washington). Ces entretiens porteront sur les accords

antérieurs de I'OMC et sur le nouveau cycle de négociations, qui do
débuter en 2000. o :

La participation active du Canada aux réuni
détermination du gouvernement de veiller
transactions commerciales a travers le monde s

Puissance moyenne, le Canada doit parfois concuf’f‘gne&?fg 5 pays qui
n'hésitent pas a jouer des coudes. Nous ne sommes pas en mesure d'égaler les
subventions et les autres avantages déloyaux que eerta s,fjays offrent a leurs
industries et a leurs agriculteurs. C'est pourquoi il faut mettre en place des
regles que tous les pays s'engageront a respecter. Le Canada est tout a fait
capable de soutenir la concurrence sur les marchés internationaux, mais il
faut que les regles du jeu soient équitables, qu'elles soient claires et qu'elles
soient appliquées uniformément envers tous.

Pour pouvoir bénéficier des avantages qui découlent des échanges

internationaux, tous les participants doivent connaitre les reégles en vigueur
et accepter de s'y conformer.
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