1 P

;

3508

8

g - —

-

- "LE PRIX COTRANT

."

yidl

transport nécessairement plus
long, en comparaison” de ceux du
continent. Quelles que soient les
- -eor.ditions de transport rapide et d
" bon marché qu'offrent les lignes
de vapeurs désireuses d’encourager
c¢ commerce, le coit nécessaire-
mer! jlus élevé qu'il faudra sup-
porier uvant que I'on ait pu trou-
ver des débouchés 16guliers et qne
- le commerce ait pris la rout.ne de
ces oxpéditions, exige absolument
que le¢s ceufs canadiens roient li-
yrés ici ausei frais que les meil-

LES LICENCES

Le Prix-CouranT s'est, & plu-
gieure reprises, prononcé ouverte-
ment contre le systéme des licen-
ces élevées (high licences) que cer-

tempérance, voudraient
dans notre province.

Teures qualiféa.d’cculs de France,
si l'on—veut amiver 4 an prix
. moyen suffisant, 4 notre estima-
tion, pour payer ’éxportateur ca-
nadien. La question, en un mot,
se résume 2 ceci, savoir: si qualité
pour qualité et prix pour prix, les
ceufs canadiens peuvent 8tre d'é-
gnle valeur ou de valeursupérieure
a ceux qui ont jusqu'ici approvi-
sionn¢ notre marché 4 notre eatis-
faction.

Uneautredifficulté est causée par |d

Yinexpérience des exportateurs ca-
nadiens des détails varié- du choix
et de l'einpaquetage que rotre
commerce exige. Cette difficulté
ne sera surmontée que par l'expé-
rience qu'il faudra acquérir; et.ce
n’est que lorsque les exportateurs
seront parfaitement au fait de_tou-
tes les exigences de notre com-
merce qu'ils pourront obtenir le
plein prix du marché pour leurs
expéditions.

L'EMPAQUETAGE

Les exportateurs canadiens n’ont
pas compris ce que demande notre
marché, car leurs deux ou trois
expéditions d’essai sont arrivées
soit dans des boftes ingénieuse-
ment construites et divisées en
eompartiment, coit dans des barils
de contenance ordinuire. ces deux
modes d’empaquetage sont beau-
eoup trop dispen.iieux pour sou-
tenir la concurrence avec le mode
* plus économique et en méme temps

glus eflicace, adopté par les pays
du continent pour envoyer leurs
eeufs sur notre marché, et qui est
comme suit:—Chaque caisse con-
tient douze longs cents (le long
cent eet de 10 douzaines ou 120
ceufs) donnant 1440 cufs posés
I'un’ contre 'autre,” debout, entre
lea légdres couches de paille: Ces
eaisses sont partagées en aeux moi-
tiés par une cloison transversale
double qui permet.de coup r la
eaiese en deux en arrivant sur no-
tre marché. C'est le mode qui pa-
raft le mieux. assurer le transport
sans accident. Chaque demi-caisse
eontient ainsi 720 ceufs, par cou-
ches d’environ 180.

LA PERSPECTIVE

Si I'on sait controler les expédi-
tions, et si les exportations, en gé-
néral, évitent de nrontrer un trop
grand empressement a forcer les

- venteg, nous avons toutes raisons
de croire que l'on peut arriver a
établir un eommerce régulier sur
une base profi able. Il est certain,

mesure de ce genre produira pré-
cisement l'effet contraire a celui
que se proposent ceux qui en de-
mandent Yapplication. - '

4 leur prochain ? Leur but c'est de
diminuer I'ivrognerie et la misére
physique et mnrale qu’elle ergen-
re.

Ils estiment qu'ils atteindront ce
but en diminuant les occasions de
g'enivrer, ¢’est-d-dire en diminuant
le nombre ces établissements ol
se vendent les boissons enivrantes ;
et pour diminuer le. nombre de ces
établissement ils voudraient qu'on
imposit un taux de licence assez
€levé pour le mettre hors de por

tée de la plupart des débitants ac
tuels. -

nombre de capitalistes ayant assez
de fonds pour faire ce commerce,
élant menacés de la perte de la
licence, s8'ils enfreignent la loi.
prendrout plus de précautions
pour que la loi soit observée, lors-
que la perte de leur licence équi-
vaudra 4 la perte d'un millier de
piastres La eurveillance d'un pe-

faire. :

Nous sommee d’avis, au con
traire que:

lo. La restriction du nombre
des établissements licenciés pro-
duira, nécessairement, une aug-
mentation considérable dans %e
nombre des cabaretd borgres, ol
la buisson frelatée ou le poison
pur, se débitera sans licence, et
dont la survcillance sera beaucoup
plus difficile que ne l'est aujour-
d’hui la surveillance des établisse-
ments pourvus d’une licence.

20. La surélévation du codt de
la licence en augmentant les frais
généraux des 6tabiisrements por-
teur: d’une licence, améenera les
Kropriétaires de ces établissements

le frelatage et la falsification des
boissons, et ’excitation a la con-
sommation de ces boissons.

Il est, en effet, reconnu que tout
tarif excessif excite & la contre-

ciellement le coft d'un article, on
en encourage la falgification. Il
n'est pas un économiste qui n'ait
‘maintes fois constaté ces effets na-

eependant, les exportateurs cana-
diens devront payer leur bienve-
r.ue sur le marcgé et auront besoin
d’agir avec une grande -prudence
en faisant compétition m% autres
fournizseurs du marché iqui . ont
une organisation trés puiseante
pour combattre les nouveaux ve
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longtemps.

ge rien 4 Ia question; nous com-

ment

tains membres, bien intentionnés
gans doute, des associations de
établir

Notre opporition 4 ce systéme
n’était et n’est basée sur aacun
intérét personnel, sur aucunesidée
politique ; elle decoule simplement |
“de notre conviction sircére qu’une

Que désirent ces Messieurs dont |
nous apprécions parfaitement. les
motifs et qui ne sont certainement
mQs que par le désir d’étre utiles

Ils raisonnent aussi'que, le petit

tit nombre d’établissements serait
anssi d’aprés eux, plus facile a

chercher une compensation dans

bande et que si 'on éléve artifi-

turels d’une cause étudiée depuis

Maintenant le fait que l'aug-
mentationdes liceuces est proposée
par le gouvernement provincial,
pour des fins de revenus, ne chan-

prenons que l'on ait besoin d’aug-

litique financigre demande,lorsque
’on erée d.: nouvelles charges pour
le budget, que ’on crée aussi des
ressources équivalentes ; mais
qu’on devrait, une bonne fois, re-
nonccr 4 la politique d'expédients
qui a été suivie par tous les tréso-
riers, depuis la Confédératinn,
pour placer enfin le budget de re-
cetes sur une base solide, progres-
give et efficace
IO —

LES ETRENNES
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** Nous soussignés nous enga-

geons 4 nd dormer aucun présent
|de Nuél ou du jour de I’an 4 notre

clien‘éle. et A consacrer & une cu-
vre de charité la-somme que nous
aurions dépensée ponr acheter ces
pré-ents.”

. - —— -
CONSERVATION DU BEURR

. - EN GRAINS

Eloignés comme nous le som-

me3 encore du marché, nous som-

Nos abonnés parmi les épiciers
de Montréal recevront ces jodrs-ci
la vigite d’un de nos agents qni
présentera pour leur signature un
engagement de ne point donuer
d’6trennes 4 leur clientéle.
ferons en: mnéme tewps-dist ibuer
des affiches sur carton, comme
celles de I'année derniére.

Pour ce service que nous ren-
dons aux épicierz, nous ne deman-
dous qu’une chose; qu’ils encou-
ragent notre journal.

Nous reproduisons, pour nos
nouveaux ahonnés, Darticle que
nous avons publiél’année derniére
aur c.tte question : -

Au point de vue du ben eens,
c’est une coutume absurde. Les
présents du premier de l’an, les
étrennes, sont des témoignages
d’amitié, d'affection, de reconnais-
sance; mais ce qui en fait le seul
mérite, qu’ils soient modestes ou
couteux, c’est le désintéressemnent
de celui quiles donne. Car =i quel-
qu'un donne les étrennes dans le
but d’en tirer protit, celui qui les
regoit, 8'il connait le mobile de ce-
lui qui les donne, n'en ressentira
aucune satiefaction, au contrairs.
Or il est évident que tous les clients
de I’épicier qui regoivent des pré-
fents en discernent parfaitement
le but intéressé. Bien mieux, ilsse
disent souvent que ces présents ne
représentent qu'une partie minime
des gros profits que 'épicier a faits
et compte faire sur eux. De ce coté,
doic, il n’y a ‘rien 4 gagner pour
’épicier. Sans> conpter encore que
la maniére dont ’épicier distribue
ses présents fait presque toujours
des jaloux. Il ne peut pas traiter
tous ses clients sur leméwme pied ;
a celui qui achéte de $10 a $15 par
semaine, il ne peut pas donner'le
méme présent qu'd celui qui n'a-
chéte que de 83 4 84 ; mais ce der-
nier se trouvera choqué i le pre-
mier a un présent ({’une plus grande
-valeur que le sien. Le client 4 qui
I'on fait de longs crédits et celui
qui paie comptant, le client qui
grogne toujours sur la qualité ou
le poide et celui qui «’en rapporte
a la bonne foi de I'épicier, voila
autant de variétés de clients que
Pépicier devrait traitér ifférem-
ment et qui peuvent s’en trouver
trés froissés. i

Nous n'avons pas -besoin d'in-
gister sur l’économie que produi-
rait I’abolition d» cette coutume;
il est peu de magasins ol cette
économie resterait en desious d'u-
|ne vingtain€ de piastres, et ces
[vingt piastres veprésentent autant
de bénéfices légitimes sacrifiés.

Si les gpiciers de Montréal veu-
lent s’entendre et se soutenir, il
leur sera trés facile d’abolir cette
coutume et d'éviter ce gaspiliage,

sans courir le risque de perdre de
fm . L2
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créme a été bien traitée.

mea_obligés-dattendreles-chemins -
d’hiver pour veurdre le beurre. 1| .
nout faut donc le conserver pen-
dant7 mois environ. J'y ai réussi,
I'annee dernitre en javant dans la
baratte le beurre (au m-ment od
il est en glohules) jusqu'd ce que
’eau en sorte ibsolument limpide
et én"le jetant-sdas 1e rassembler
dans une saumure trés forte ol il
reste jusqu’a ia vente. On le reti-
re alors de sa fraumure, on le m:-
lange et on le travaille ; on a airsi -
dins chaque tinette une quantité
de beurre absolument homogdue
et d’une qualité irréprochable 8i la
Je n'ai
trouvé dans ce systéme qu’un petit
inconvénient: la planche percée de
trous, que j’employais pour empé-
cher les globules de surnager et
d’étre ainsi en contact avec lair.
donnait un petit got 4 la couche
de beurre qu’elle touchait. Si vous
pouviez m’'inliquer un moyen
d’obvier & cet inconvénient, je
croirais le systéme absolument
parfait.

Veuillez croire, Mgnsieur le di-
recteur, 4 I’amitié respectueuse de
votre tout dévoué.

JosepH D'HALEWYN.

VISITE AUX CERCLES.—Nous espé-

rons toujours que l'automne ne se
8ssera pas 8ang que nous ayons
e plaisir de vous voir. Votre pré-
sence =erait nécessaire pour reégler
bien des petites questions qui em-
péchient quelquefois 1'accord d’étre
parfait entre les membres de nos

gociétés.
J.d’H.

Monsieur le directeur.—Vous m'a-
vez communiqué la lettre de M.
Joseph d’Halewyn re'ative 4 la
méthode qu’il emploi pour la con-
gervation pendant une longue pé
riode, du beurre en grains dans la
saumure et vous m’avez prié d’y
répondre, ce que je fais avec beau-
coup de plaisir.

La méthode employée par M.
d’Halewyn est assurément excel-
lente et sans vouloir diminuer en
quoi que ce soit le mérite de celui
qui vient par sa sublication d’ob-
tenir ici le droit de priorité, je di-
rai_que depuir quelques mois il
¢tait ¢tudié par une Compaguie,
qui se propose de le mettre indus-
triellement en pratique. J’ajouterai -
qu: ce systéme est employée depuis
longtemps avec succeés aux Etats-
Unis. Tout ceci ne prouve qu’une
chose, c’est qu'il n’y a rien de -
nouveau sous la calotte des cieux
et que les bons esprits se rencoi-
trent souvent.

Mais la difficulté présentée par
M. J. ¢’Halewyn a été agitée bien
des fois: Comment empécher le
beurre de surnager et si 'on em-
ploie le procédé intelligent de no-
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fasse passe aux dépens de la mora-
lité et de I'hygiene publique.

Nous croyons qu'une bonne po-

provinee--
r €

mais nous demaiidons qu’on ne le

bens—eHents: L'association des
épiciers nous prétant son concours,
nous allons recueillir des signa-
tur-s au bas d’un engagement qui

gera ainsi congu:

tre correspondant, comment éviter
que le disque d2 bois percé de
trous lui donne un mauvais
goat ?...

La réponse est bien simple: pour




