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non raboté et le matériel le plus fondamental, en petites
quantité&s généralement. Les projections de ventes nettes
des fabricants de la zone primaire d'@étude sont de $30

millions par an.

Fabrication sur commande:

Nous avons fait enquéte sur les maisons de fabrication d'ar-
moires dans le méme marché&. Le profil transversal des en-
trevues révéle que la plupart de ces entreprises sont
petites et ne sont pas intéressées 3 acheter des matériaux
ou des &lé&ments aux sources canadiennes. Nous avons pu dé-
terminer que les &b&nistes qui fabriquent sur commande n'ont
subi que de faibles diminutions de ventes en Californie pen-
dant l'année 1980. Plusieurs d'entre eux nous ont fait re-
marquer que le déclin dans la construction n'a pas &té& aussi

grave en Californie que dans bien d'autres parties du pays.

Notre &tude indique que la plupart des armoires de stock
(production ré&guli&re) vendues dans les ré&gions qui nous
intéressent ont &té& importées soit de l'est des Etats—Unis,
soit de diverses sources de l'é&tranger. De plus, les pers-
pectives ne sont pas tré&s attrayantes pour le bois d'oeuvre
3 dimensions spécifiées ou ses &léments. Nous avons donc
concentré nos efforts sur l'é&tude des méthodes de distribu-
tion de ces produits importé&s pour &tablir s'il existait un

marché pour les produits canadiens.



