
Débouchés sur le marché chilien du matériel et des services forstiers

3. Le fournisseur doit effectuer régulièrement des visites de vente au Chili puisqu,
l'acheteur préfère traiter directement avec le fournisseur, le plus souvent possible mai
surtout pour les gros achats. Des contacts réguliers montreront aux Chiliens qu'ui
engagement a été pris de soutenir ce marché.

4. Le fournisseur devrait s'affilier à une société locale qui fabriquerait les composant
et/ou des pièces de rechange pour son équipement. Le fournisseur peut ainsi si
donner un avantage au niveau du prix en utilisant la main-d'oeuvre locale, et prouve
aux clients potentiels qu'il a une opération locale de production de parties ou di
pièces. Une coentreprise avec une société chilienne serait pour lui le meilleur moyel
de se donner son propre réseau de marketing.

5. Le fournisseur devrait faire tous les efforts pour utiliser des parties, des pièces e
des comoosants standard dans son éauipement de façon à en faciliter 1


