
.LE PRIX*COURANT, vendredi 30 juillet 1920 o.XXII

Lorsque les clients disent adieu, les commis
sont sans défense, le service est à l'arrêt.

Achetez des maintenant cette nouvelle Dayton
*Pouvez-vous oser, M. le Marchand, donner au public une telle idée de
votre manque de prévoyance? Vos affaires vous permettent-elles l'in-
vasion d'un tel gaspillage économique.

Considérez ce que cela signifie: Dépense inutile de commis, occasion man.
quée de satisfaire les anciens clients et d'en faire de nouveaux --- en un mot
la différence entre des ventes qui diminuent et un commerce qui prospere.
Répondez aux besoins des heures de presse avec plus de Daytons.

FAITE Evitez l'ennui de faire attendre les clients. SI C'EST UNE
I EN Les Daytons placées en des endroits convenables de 'c't'e ELLA T
CANADA magasin, vous aident à satisfaire vos clients et ELU ST__________épargnent du temps et de la peine.JUT

LA QUESTION IMPORTANTE N'EST PAS: "COMBIEN COUTE-T-ELLE?" MAIS BIEN:
"QU'EN COUTE-T-IL DE S'EN PASSER?"

Catalogue et détails sur demande.

International Business Machines Company, Limited
FRANK E. MUTFON, VIre--Pr+mident et Gérant Général.

Siège Social et Fabrique: 300 à 350 Avenue Campbell, Toronto.

BUREAUX A
hui fa. 4 tradtlIeSt. Q~*1ee~; l î..du Merger . Montrai1. 1 1 :; rU,* Notre-D a me o>uest:. Ottawa, 188 Queen St.; Tor *Dtý

t :i.Ytge St.; Hamilton. 176 Jarnea St. N.; Walkervlle, Ont., 44 Li,,nRd; Winntieg 22î Av e. %Ie;-rmott; Saskatoon, 254 'hird
Ca.l., 'îl îr, IL- SlXtih .ti..nu,. letî itu. lit'i. lu'-le Rue; '.ii otV. l. W t r >t.

Vaiirivant autIs dle I mg'>D reumir dle t emps, Internat ional- t ie. Titbuitîr. électriqujes Hollerith.

En écrivant aux annonceurs. si vous mentionnez le "Prix Courant",
VOUS VOUS assurez un meilleur service.

.Vol. xxxiii-


