
L'échéance de la série de négociations commerciales actuellement 
engagée est le let janvier 2005. Un certain nombre 

d'engagements ont déjà été pris pour réduire les tarifs et éliminer les obstacles au 
commerce d'ici cette date, et d'autres seront négociés entre les membres de 
l'OMC. Dans certains cas, par exemple en ce qui concerne l'investissement ou la 
politique sur la concurrence, l'objectif consiste simplement à préparer 
d'éventuelles négociations; dans d'autres, des dates visant la réduction 
des tarifs sur des produits précis ont été établies. Au fur et à mesure 
que des accords seront conclus, les membres pourront les mettre en 
oeuvre à titre provisoire, mais le programme de négociations devra 
être accepté intégralement. C'est ce qu'on appelle « l'engagement 
unique », c'est-à-dire que rien ne sera final tant que l'ensemble 
n'aura pas été accepté par chacune des parties. 

LES PROCHAINES ÉTAPES 

Pour plus de renseignements 

Le site Web du ministère des Affaires étrangères et du Commerce 
international sur les négociations et les accords commerciaux 
www.dfait-maeci.gc.ca/tna-nac  

Le Service des délégués commerciaux du Canada aide les exportateurs souhaitant 
tirer parti des débouchés à l'étranger. 
www.infoexport.gc.ca  
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