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La "Ligne la plus
Facile à vendre

C haque vente que fait un marchand exige un certain
'travail. La somme <le travail dépend de la résistance

offerte par les acheteurs pour accepter l'article vendu.
Les marchands qui emploient des méthodes '.noder-

nes pour leurs ventes constatent que la lign 0-Cedar est
l'une (le celles qui se vendent facilement avec très peu
d'effort. Pour les polis et les vadrouilles ('.nops), la ligne
O-Cedar est reconnue comme "la plus facile à vendre".

Nous fabriquons nous-mêmes chaque bouteille (le
Poli et chaque Vadrouille tellement bien que la satisfac-
tion du consc'.nmateir est assurée. La- vente sans cesse
croissante de ces produits fournit amplement la preuve
qu'ils donnent satisfaction -- et que la clientèle de nos
distributeurs et du public repose sur la fondation même
de la Qualité.

L'énergie que vous pouvez mettre dans la vente des
produits 0-Cedar sera réco'npensée par une superbe ven-
te, avec des profits assez substantiels pour constituer une
récompense tangible de l'effort fait.

Faites-en l'expérience - en mentionnant ''O-Cedar
dans vos annonces, en étalant l'O-Cedar dans vos vitri-
nes - en disant à vos clientes qu'elles peuvent se servir de
l'O-Cedar avec avantage pour embellir leur maison.

Le résultat de l'emploi de ces méthodes vous convain-
cra parfaitement que la ligne 0-Cedar est véritablement
"la ligne qui se vend le plus facilement"

QC.edar
CHANNEL CHEMICAL Co., Limited

369 Sorauren Avenue, Toronto

En écrivant aux annonceurs. mentionnez " Le Prix Courtnt ", s.v p.


