——

o (o
reth

considd
2t la
vieille
1es Ma
sfares
NIS au
da.

LA

intes
hantil-

offert
ension

EA U

wntee de
s et euro

Lo tou-
oib ponr
dufleuve

mmo on
1a chiam-

de.
DEALU.

S¢,

Qy

ms
tOCH

Eagle,
Ruuge,
n, Bas

sctton
res.

E

i

i

TTY LW

LA SEMAINE COMMERCIALE
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I’ENSEIGNEMENT COMMER-
CIALE

Comment faut-il entendre Usnseignement

commercial ?

Cetto question & i propoade, comm

sujet de discussion, & la dernidre réunion
des iastituteurs de In circonscription de

'éeole normate Laval.

Sans entror dans aucunedes nombreu-
sos purticularités quelle comporte, je l'ai
traitée d'une manitre générale, dans une

conférence que j'ai lue & Dl'nssemblée o

qus j'ai publide dans I'Enseignement pri-

maire du premier de février dernier.
J'avais en celu un but déterming :

lo Exposer mea vues personnelles sur

le sujet ;

90 Fournir & mes confréres un aliment

pour ln discussion.

Comme on a pu ls voir, ie mo suis
efforeé : 1o de démontrer qu’on uneit iom-
me d'affaires, par les attitudes que t'on
apporte en mnaissant et que lécole ne
saurait donner; 20 que le concours de
I'écolo vst presque indispensuble pour
BB compléter et sméliorer ces mdmes aptitu-
§ des.
8 (Cotte manitre d'anvisager la question
a donné lieu & une intéressante discussion
3 Jaquelle ont pris part MM. N. Lacasse,
C. Lefdvre, C. J. Magnan et John Ahern.

Co dernier surtout s'est placé & un

int de vue Leaucoup plus relevd et a
[ dit que I’école véritablement commercialy
8 no devait pas sculement s’occuper d'en-
8 scigner Parithmétique commerciale—cho-
BB ses toutes secondaires que 'homme d'affai-
I res confie & des employés subalternes et
¥ spécialistes—mais quolle devrait donner
SO . celui-ci les connaissances nécessaires

3 pour lui permettre de juger scientifique-
B ment par lui-mémeo la valeur des mar-
f chandises qu'il achete ou qu'il vend.

Le programme-d’une telle école, a dit

& M. Ahern, doit étre presque aussi étendu
g ouo celui de I'Université, car il doit
W comprendre, outre les ‘angues et le calcul,
R [ géographie, Yhistoire, In physique, Ia
B chimnie, ctc.  On ne trouve ces écoles que
R dans les vieux pays et 'on n’en rencontre

que fort peu sur notre continent,
Jadmets, sans aucune restriction, les

B vues de M. Ahert, mais pour traiter la

question au point de vue pratique, voyous

{ un peu comment il faut entendre l'ense:-
i guement commercial en notre pays, ol

les institutions qu'il préconise n’existent

B pas, bien que nous ayons & Montréal, &

B Québee, et dans plusieurs autres grands
B centres du pays d'excellentes deoles com-
& mercinles,

Comme je V'ai déjd dit, quand on parle

B2 d'un homme d’affaire, on ne mentionne
g pos seulement un marchand.

Toute personne, quel que soit I'état

M qu'elle excrce, est homme d'affaires, & un
e certain degré. A partir du plus grand

négociant jusqu'au plus humble ouvrier,

g chacun & des affaires & gérer, et qu'il
Jdoit conduire de manitre & co
4 revenus de son négoce en dépassent les dé-
Bpenses.  Or, le yrand point est de savoir

que les

les diriger de manidro & ce qulelles four-

@ nissent un excédant de recottes sur les
g dépenses,

Celte grande question, de savoir se

B endre cxactement compte du résultat
£ do s opérations, exige des qualitds qui

possédeor.
Un grand nombro do jeunes commen

[ . . .
qui pourraient lour urrriver.

¢ | que duns dix ans!

scul réussit et les nouf autres faillissent.

signalo ici.
incalculables aux fournisseurs trop con

de ceux qui en sont les auteurs.

La bonne conduite, Ia prudence, l'éco
nomie la plus sévére: voilt les trois qua.
lités indispensables pour réussir on atlai
res, dans n'importe quel état,

A Déducateur de la jeunesse incombe
le devoir impérieux de préparer les éléves
qui lui sont confiés & entreprendre avec
succés la lutte de la vie quand 1ls auront
laissé 1'école.—Struggle for life.

Par une étudo intelligente et appro-
fondie, il s'efforcera de connaitre les apti-
tudes de chncun d'cux, et lui inculguera
les notions générules que tout le monde
doit connaitre dans le commerce ordinaire
de In vie.

Dans 1a plus humble éeole &lémentaire,
il s trouve, & P'état latent, des sujets qui
plus tard seront appelés & occuper des
positions diverses dans la société.

11 faut Jes connaitre ces sujets et leur
fournir les moyens de remplirnvec succis
les fonctions qui leur seront dévoulues,
Mais, me demanderez-vous, pourquoi
parler de 1a potite école, en traitant de
Yenseignement commerciall

La réponse est bien simple, et tous
ceux qui ont lu mon premier article sur
le sujet comprendront facilement ln dis-
tinction qu’il faut établir entre les deoles
véritablement commercinles et toutes les
nutres écoles. Les promitres ne sont des-
tindes qu'a un bien getit nombro d’¢ldves,
tandis que les darnitres sont fréquentées
par la masse la population scolnire.

En lisant le compte rendu de la dis-
cussion qui a eu lieu sur cette question,
on verra qu'on a prétendu que lenseigne-
ment de la tenue des livres, tel que com-
pris au pays, devait dtre exclu de ’école
élémentaire.

Pour bien se comprendre, il ne faut
pas confondre les choses réelles avec les
termes que on emploio pourles désigner.
Le forgeron, qui ferre lo cheval de
Pierre, qui réparo sa charrue 3 crédit,
écrit la chose dans son carnet. Le me-
nuisier qui travaille dix jours & la maison
de Paul, et qui lui fournit du bois, du
clou, des ferrures, entre son travail et cos
matériaux dans son livrot.

Clest déja une tenue do livres, et qu'il
faut apprendre méme & Vécole primaire.
L’institutrice ou l'instituteur intelligent
qui sait comprendre que les enfants qui lui
sont confiés ne vont pas seulement & 1'4-
cole pour apprendre & lire, & derire, &
compter, mais quo plus tard il faudra

B ANCHOR WEAKNESS CURE gudérit tous les cas de faiblesse
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ne sont pas donndes & tout lo monde de

¢ants croiont que, du moment qu'ils ont
& conduire pour leur propre compte unn
entreprise d’'une certaine importance, ils
vont réuasir & réaliser do grands profits,
ot négligent de s'occuper des accidents
Comptant
sur des succés imaginmires qu'ils conside-
rent commue cortains, il 1 donnent le luxe
de certnines dépenges, que, s'ils dtaient
sages ot toujours heureux dans leurs
opérations, ils ne pourraient se permettro

Dans ces circonstances, sur dix cas, un

L'expérience de tous les jours est 14 pour
prouver l'exactitude de la chose que je

Ces défaillances causent des dominages

fiants, et ruinent 4 tout jamais le crédit

qu'ils sachient appliquer les notions qulils
auront , sdes A l'école nux hesvins jour-
| nuliers «f+ ln e, s'sfforcern de leur ap-

premdre 4 se servir des connaissances qu'il
leur aura communiqudes,

11 leur fera souvent rédiger des lettres
d'affairas, des regus, des billets promissoi-
res; dans 833 legons darithwmdtique, il
fera ontrer des probldmes fort simples,
mais que l'on rencontre tous les jours
dans tous les états ; quand ses petits 81o-
ves sauront Vaddition, In soustraction, la
multiplication, il leur fera faire, comme
devoirs & Ia muison, des comptes d’achats,
de ventes, qu'il corrigera en classo et dont
il donnera la formule nu tableau noir.

Ces exercices, répétés trés souvent,
feront comprendre anx enfants que la
grammaire et Uavithmétique pour lesquel-
les ils éprouvent naturelloment tant de
répulsion, ne sont pas des branches inu.
tiles, mais qu'clles leur serviront plus
tard.

Mais on passant 4 lecole maddle, los
choses changent d'aspect.

Iei, c'est 4 pon prés ln dixiéme partie
des dléves do 11 petite deole qui y arrivent ;
ce sont les ylus intelligents, les mieux
dispo-és & siastruire.

Si lenseignement dlémentue & 6té
donné de la manidre que je viens d'indi-
quer, tous serout en état de tenir les
comptes d’un forgeron, d’un wmenuisier,
d'un cultivateur ou de tout autre homme
de métier.

Lo programme do Vécole modéle est
beaucoup plus étendu que celui de Pécolo
di¢mentaire.

La grammaire, Phistoire, la géographie,
Varithmétique, duns woutes les parties, y
sunt requisvs ainsi que la composition
littéraire.

Je ne serais pas prét 4 aftirmer que
ces branches soient enseignées a la lettre,
a Pécole modele, mais le programms offi
ciel Yexige, et les inspecteurs, doivent
voir & ee qu'elles le soient.

En supposant que tout fot fait d'apris
les exigences de la loi, Yout éléve, en sor-
tant de D'école modele de son village,
serait capable de suivre avantageusement
un cours dans une décole commercinlo
proprement dite.

O va-t-il trouver cette dcole, telle que
I'a décrite M. Ahern?

A Québegc, il aura I’Acaddmie commer-
ciole, In meilleure que nous possédions ; &
Montréal, I'ncadémie du Plateau, mais
[ces deux insuitutions ne rencontrent pas
encore toute I'étendue du programme
qu’il a indiqué, & savoir: apprendre au
jeuoe homme qui se destine aux affaires
& connaitre scientifiquement, en palpant
les marchandises, si le drap qu’il achote
est pur laine ou mélangé d'autres subs-
tances ; si l'indienno ou le coton qu’il
tate scent plus on mois falsifiés.

D'aprés U'étude consciencicuse que j'ai
faite de la questiot, je crois pouvoir tirer
les conclusions suivantes :

lo A Uécole élémentaire, tdchons de
rendre nos éléves capables de tenir un
mémoire raisonné des atfuires qu'ils tran-
sigent ;

20 Enseignons aux éltves des dcoles
modeles 2 tenir des livres en partie sim-
ple et en partie double, en y ajoutant la
correspondance commerciale ; efforgons-
neus de rendre les éléves qui en suivent
le cours capables de pouvoits en quittant
Yécole, résoudre tous les cas qu'ils auront




