
LE PRIX COURANT

coùtant des marcha ndises placées dans
le m agasi n, Il fauot a ugme nte (i le 14: pou r
cent le.prix le fauîre.

Si les épiciers ilie font1 pas (le profits
plus forts, ils n'ont quî*à s'en prendre à
eux-mênmes. S'ils pouvaient se rendre
compte qu'ils font à peu près autant
d'affaires touts le.; ants et que la réduc-
tion (les prix n'augmentera pas suiffisani-
ment le volume des aîffaires piour coflhiCu-
ser les pertes encourues de ce chef, Ils
se reprenîdraient bien vite et 'feraient
comîprenîdre à le'ur s client s que (les a f-
faires ne peuvent pas ê'tre conduites sui-
vant ce principe, sans que quelqu'un y
perde; comme ni le client. ni le niar-
chaud nie denmande à perdre, il vaut
mieux vend<re en faisant un profit légiti-
me dont personne nie souffrira. Vos3
clients savent que vous devez faire un

profit légitime. et lie craignent pas d'en-
courager' un marchand assez hardi et
assez honnete p)our- le réclamier. Avec
cette ligne (le contduit e adoptée dans un
magasin, le client nie redoute pas des pie-
sées oit (les nmesur es t rop)file

Dans la discussion dles profi ts (et dit
Prix coû ta nt de ï ila rch a 1ises, ntous
sommes, enclilus à <lire que, si les mi-
chauds étaient organisés de nmanièr'e à
pouvoir se p rot égeri les tins lei a utres

dans l'extension *(li crédit, à sadrd î

le recouvremtent des coniplt es et à régîl-
lariser les heures de lvasndes 'Maî-
cliaIclises., ils pourraient épargner nule
bonne somme d'argent dans le courant
d'une aninée. La livraýisonl îles marllcîtaui-
dises à t olite heurîe dii joui' et sou venit
bien a v ant dans la soiriée, a p ou r résuîl t at
une grande fatigue dles chevaux et une
gralnde luî s~e cI es voituries et les har-
nais. Qub §d un marchand a plus qu'il
ne lui faut d'u crtiu atile les aitres
devraient venir à sou, aide (1i !li Prenanit
dc cet te "t('hIi<ise, de0 manIlièi' à Ilii
éviter unte licite. out, s'il y a perte, à la
treiidie lat ])luts taible possible. Oit petit
eii diî'e, autanit pour les achats. Il ari-i
vernit souivenit qu'en se mettant à pli-
sieur is pouri faire un a ch at, des un ariciiaid s

pourr'aienlt économiser: de nmême eii
achetant dec nomibreux articles ofteits

par les manufacturiers, sur lesquels ar-
ticles le détailleiur ne pourrait pas réa-
liser un profit légitime, les marchands
pourraient se rendre service les uns aux
autres.

Le commerçant a besoin d'être proté-
gé contre une certainîe publicité, qui, s'il
y' adhère, est une perte absolue pouir lui
et malgré cela, il se rend compte qu'il
doit liii donner soit patronage pour ne
pîas être ostracisé.

Généralement le public achète (1 , ;Ir-
ticles d'épiceries destinés à la co, 01i1t
mation; l'état dans lequel ils Pont rt's
et l'apparence de l'enveloppe lrîuiý
buent pour beaucoup au succès .à

l'insuccès du marchand,

TEMOIGNAGE DE 'RECONNAISSAN.
CE ENVERS M. LAPORTE, AN...-

CIEN MAIRE

LIes commerçants pourr'aient encore Un certain ntombre de citoyens se -Olit
s'aider, se protéger et diminuer' leurs réunis mercredi dernier, dans la silîle
pertes de bien d'autres manières, qui se du conseil du Board of Trade et oit ofj-
pirésenteraient d'elles-mêmes, quand ils fert un magnifique nécessaire contv-uu.iit
étudieraient ensemble cette question, un service en argent, à M. Hl. Laîioiie.
Ils arriveraient ainsi, A. la fin de l'année, en reconnaissance' des services qu'il a
à nu résultat plus satisfaisant. Il peuit rendus au cours des neufs années pi-1
senmbler présomptuetux de dire que ce dant lesquelles Il a rempli les fouieti buis

luit peut êtr'e atteint; nmais quand le dé- d'échevin et de maire. Ce nécessajro i-st

tailleur arrivera à se rendre compte que en acajou poli et, sur le plateau est tuie

soit rival est et devrait être son meilleur iniscrip>tion rappelant à quelle occa.ii
anmi, qu'il pit iavoIr touite -confiance en ce présent a été offert. Le servicu à
luii. alor's le problème ser-a résolu. Tous thé est du modèle "Duchess of Yoirk et
les marchands n'agiront pas ainsi, car les fourchettes et cuillières, etc., du g-
il y a toujours ceux qui tie sont pas di. re "New Queen's". Chaque pièce
giies de la confiance même d'uni épicier geitterie porte la lettre "L" en caractè're
vendanit au dlétail,. gothique.

Dans un nmagasint, la propreté est la M. F. H. ïMathewson, 'président du

chtose la plus importante et son influten- Board of Trade, a offert le cadeau, au

ce favorable oi défavorabîle dépend de la nom des personnes présentes, et a fait

mîantièr'e donît ses lîrinci .pes sont obser- tine allocution dans laquelle il a tape

vés. Unte femmte commanda un jour à lé les services renduis p~ar M. H. lai-

unt épicier' de l'huile de table qtui li fut porte, quand, élu échevin en 187 il 1huit

envoyée dlants un ustensible très sale ex- la présidence du comité des finaîi<s.

téî'ieuîrenîent. Elle demanda au livreur Dans cette situation, M. Laporte, aidé lîtîr

si l'huile était pr'opre; il réptondit dans un groupe d'autres échevins, a fait ltî-;ii-

l'affirnmative. En empiloyantt l'huile, l'a- -coup pour réformer l'ad ministrat ionî gé-
clieteuse »remarqua qu'elle n'était pas nérale des affaires municipales. C'est1 (11

.ussi claire qu'elle ]'espérait; néanumoins reconnaissance des services rendus li

e'lle admuit que c'était de l'huile aussi l'échevin Laporte, que le vote de la ilo-
bonnîe qu'elle piouvait s'en procurer, car pulation lui a confié la charge île nuailu.
elle cr'oyait que sout épicier nie tenait que M. Mathewson exprime le regret éprili-
les nmeilletures marchantdises. Quelques vé par tous les habitants de MonirilI

jours apr'ès, une voisinîe acheta de l'huile que l'état de santé de M. Laporte lit, li

chez uit atutre épicier; cette huile fut en- ait pas permis d'occup)er cette clt;îiv.
vuyée danis tut récipienît pr'opre, en outre pendant uit second terme. Il assuru à
elle était trèés claire. Eit compar'ant, les M. Laporte que le comité chargé de lui

d]eux huiles, la îurenuière acheteuse fuit offrir un témoignage de reConnaissantcV
conuvaincue que soit épicier lui avait yen- s'est formé spontanément, et le, Pri'
(lit le l'huile nmalpr'opre. Elle achète d'accepter ce sotuvenir, acte dou<f ser-,it
mtainîtetantt sotn htuile de table ailletîrs. honorées toutes les personnes qui y* olit
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