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coitant des marchandises placées dans
le magasin, il faut augmenter de 1€ pour
cent le prix de facture.

Si les épiciers ne font pas de profits
plus forts, ils n'ont qu'a s’'en prendre a
eux-mémes. S'ils pouvaient se rendre
compte qu'ils font a prés autant
d'affaires tous les ans et que la réduc-
tion des prix n‘angmentera pas suffisam-
ment le volume des affaires pour compen-

pen

ser les pertes encournes de ce chef, ils

se reprendraient bien vite et "feraient
comprendre A leurs clients que des af-
faires ne peuvent pas étre conduites sui-
vant ce principe, sans que quelqu'un y
perde; comme ni le client, ni le mar-
chand ne demande & perdre, il vaut
mieux vendre en faisant un profit légiti-
me dont personne ne souffrira.  Vos
clients savent que vous devez faire un
profit légitime et ne craignent pas d'en-
courager un marchand assez hardi et
assez honnete pour le réclamer. Avec
cette ligne de conduite adoptée dans un
magasin, le client ne redoute pas des pe-
sées ou des mesures trop faibles.”

Dans la discussion des profits et du
prix codtant des marchandises, nous
sommes enclins & dire que. si les mar-
chands étaient organisés de maniére a
pouvoir sc protéger les uns les autres
dans l'extension du erédit, a saider dans
le recouvrement des comptes et a régu
lariser les heures de livraison des mar-
chandises, ils pourraient épargner une
bonne somme d'argent dans le courant
d'une année. La livraison des marchan-
dises a toute heure du jour et souvent
bien avant dans la soirée, a pour résultat
une grande fatigue des chevaux et une
grande usyre des voitures et des har-
nais. an{d un marchand a plus qu'il
ne lui faut d'un certain article, les autres
devraient venir & son aide en lui prenant
de cette marchandise, de maniere a Iui
éviter une perte, ou, sl v a perte, a la
rendre la plus faible possible. On peut
en dire autant pour les achats. 11 arri

verait souvent qu'en sc mettant a plu-
sieurs pour faire un achat, des marchands
pourraient
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par les manufacturiers, sur lesquels ar-
ticles le détailleur ne pourrait pas réa- ticles d'épiceries destinés a la co: -op.
liser un profit légitime, les marchands mation; 1'état dans lequel ils sont . .4
pourraient se rendre service les uns aux et l'apparence de I'enveloppe ¢ i
autres. *~ buent pour beaucoup au succds . 3
Le commerc¢ant a besoin d'étre proté- I'insuccés du marchand.

gé contre une certaine publicité, qui, s'il
v adheére, est une perte absolue pour lui
et malgré cela, il se rend conTpte qu'il
doit lui donner son patronage pour ne
pas étre ostracisé.

Généralement le public achéte d. . y.

TEMOIGNAGE DE /RECONNAISSAN.
CE ENVERS M. LAPORTE, AN...
CIEN MAIRE

L.es commercgants pourraient encore
s'aider, se ‘protéger et diminuer leurs
pertes de bien d'autres maniéres, qui se
présenteraient d'elles-mémes, quand ils
étudieraient ensemble cette question.
Ils arriveraient ainsi, & la fin de 'année,
a un résultat plus satisfaisant. Il peut
sembler présomptueux de dire que ce
but peut étre atteint; mais quand le dé-
tailleur arrivera a se rendre compte que
son rival est et devrait étre son meilleur
ami, qu'il peut avoir toute confiance en
lui, alors le probléme sera résolu. Tous
les marchands n'agiront pas ainsi, car
il y a toujours ceux qui ne sont pas di
gnes de la confiance méme d'un épicier
au détail.

Un certain nombre de citoyens se -ont
réunis mercredi dernier, dans la =sulle
du conseil du Board of Trade et oni of-
fert un magnifique nécessaire conteint
un service en argent, & M. H. Laporte,
en reconnaissance des services quii a
rendus au cours des neufs années jin-
dant lesquelles il a rempli les fonctiong
d'échevin et de maire. Ce nécessaire est
en acajou poli et, sur le plateau est une
inscription rappelant a quelle occasion
ce présent a été offert. Le service a
thé est du modeéle “Duchess of York™ et
les fourchettes et cuilléres, etc., du gen--
re "New Queen's”. Chaque piece dr-
genterie porte la lettre “L” en caractere
gothique.

M. F. H. Mathewson, "président du
Board of Trade, a offert le cadeau, au
nom des personnes présentes, et a fuit

" une allocution dans laquelle il a rappe-
1é les services rendus par M. H. La-
porte, quand, élu échevin en 1897, il prit
la présidence du comité des finances.

vendant

Dans un magasin, la propreté est la
chose la plus importante et son influen-
ce favorable ou défavorable dépend dela
maniére dont ses principes sont obser-
vés. Une femme commanda un jour a
un épicier de 1'huile de table qui lui fut

envoyée dans un ustensible trés sale ex-
térieurement. Elle demanda au livreur  Dans cette situation, M. Laporte, aidé par

si- I'huile était propre; il répondit dans un groupe d'autres échevins, a fait beau-
Iaffirmative. En employvant 'huile, 1'a- —coup pour réformer l'administration gé-
nérale des affaires municipales. C'est ¢n
reconnaissance des services rendus par
I'échevin Laporte, que le vote de la po-
pulation lui a confié la charge de maiic.

M. Mathewson exprime le regret éprou-
vé par tous les habitants de Montreal
que 1'état de santé de M. Laporte ne Ini
ait pas permis d'occuper cette charge
pendant un second terme. Il assure a
M. Laporte que le comité chargé de lui
offrir un témoignage de reconnaissance
s'est formé spontanément, et lg prie
d'accepter ce souvenir, acte donf seront
honorées toutes les personnes qui y out

cheteuse remarqua qu'elle n'était pas
aussi claire qu'elle 'espérait; néanmoins
elle admit que c'était de I'huile aussi
bonne qu'elle pouvait s'en procurer, car
elle croyait que son épicier ne tenait que
les meillecures marchandises. Quelques
jours apres, une voisine acheta de 1'huile
chez un autre épicier; cette huile fut en-
voyée dans un récipient propre, en outre
elle était trés claire. En comparant, les
deux huiles, la premiére acheteuse fut
convaincue que son épicier lui avait ven-
du de T'huile malpropre. Elle achéte
maintenant son huile de table ailleurs.
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