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Faites-les s'Arréter |

Votre magasin a de la valeur en proportion de sa situation. Un de
vos meilleurs facteurs de vente consiste dans votre étalage de vitrine
en raison.de son pouvoir d'attirer les passants.

Mais que faites vous dans cet espace des plus précieux pour arréter
les gens—pour créer de I'intérét—et changer cet intérét en affaires?

Un marchand avisé fait un brillant étalage avec les Rasoirs de Siireté
Gillette — un étalage qui arréte les hommes et qui transforme leur
intérét déja vif en ventes de Gillette. Ces ventes profitables méri-
tent de temps en temps 1'emploi de toute la vitrine, tandis qu’a d'au-
tres moments il doit y avoir un étalage plus petit de Gillette. Vous

avez une occasion unique dans la vie avec le

Rasmr de Surete Gillette
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En &crivant aux mnomuu. ol vou. mnﬁom\u le #Prix Courant”,
VOUS VOUS aSSurez un mtillcur servioe,
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