62

CONSEILS PRATIQUES AUX DEBU-
TANTS

Chaque homme que VO3 assurez vous

LE PRIX COURANT

‘que ces trols choses sont également im-
portantes.

Le seul fait d'obtenir la signature du
client dans.la partie'l ne signifie pas que

aldera A prendre d’autres contrats. Quel-
ques cartes d'introduction aux aemis de
I'homme qul désire s'assurer valent de
T'argent pour vous. Soyez libéral. Ne
manquez pas de payer celui qui vous aide
" pour T'assistance qu'll vous donme.

Dans chaque ville que vous visitez, il
devralt y avoir un ou deux hommes heu-
reux de vous voir. Ayez soln que chaque
tols qu'ils vous font gagner de i'argent,
fls recolvent une juste remunération. n
sera avantageux pour vous d'agir ainsi.

Faltes«vous des amls de tous ceux que
vous assurez. Si vous avez [influence
de vos assunés, ceux-cl travailleront tran-
quillement dans votre intérét, et vous
fourniront des renseignements qui vous
permettront de solliciter plus intelligem-
ment et plus effectivement. Cette alde
vous permettra de juger exactement ce
dont votre client a besoin et ce pour quol
4] peut payer. Vous ne marchez pas
i'aveuglette, vous me tAtonnez pas; vous
savez d'avance quelles objections votre
client en perspective vous feras.

Préparez, chaque solr, une liste de per-
gonnes A visiter le lendemain avec des
renselgnements complets sur elles. Si
vous réussissez 2 exciter I'intérét d'un
‘homme, employez tous les moyens en vo-
tre pouvoir pour obtenir sa signature
avant de le quitter. Montrezlui les
avantages de ('assurance comme moyen
de protection. Faites ressortir la faible
dépense d'une police pour les bénéfices
qu'elle rapporte.

Neuf fols sur dix vous échouerez, si
vous essayez d'écrire une demande d’'as-
surance en présence d'autreg pensonmnes;
demandez donc toujours & "homme que
vous sollicitez une entrevue dans son bu-
I'objet de votre rvisite.

Vous n'étes pas limité 4 une classe
quelconque d’hommes. Le champ que
vous avez A exploiter aujourdhul vous
procurera de riches bénéfices demaln.
Le mineur devient majeur, et s’assure ;
I'homme dépensier et imsouciant s'assa-
git, se marie et g'assure; le commis peu
payé monte en grade et s'assure; le
marchand devient plus prospére et prend
“1lne assurance supplémenaoire.

Une petite somme payée pour une af-
faire faite vaut mieux qu'une forte
gommme mon payée pour une affaire gu'on
demande 4 annuler. Vous ne pouvez pas
vivre d’entrevues agnéables avec les per-
gonnes que vous sollicitez. Soyez un hom-
me terminant des affaires et obtenez des
signatures.

Il y a trois choses essentielles dans
¥'obtention d'un contrat d’assurance-vie:
la signature, le paiement de la premiere
prime, I'examen médical de la personne
& assurer. Ne pendez pas de vue le fait

Ja trancactlon est Qermmwvmn—‘mmmmmmw—

dire quelque chose au point de vue des
nésulltats, cela indique simplement que

1'affaire n'est que commencée. La chose" -

logique A faire ensuite et immédiatement
est d'obtenir du cltent un palement suf-
fisant pour sceller le contrat.
L'expérience a prouvé que les agents
qul ee font payer les primes au moment
de la signature de f1a demande d'assu-
rance rapportent & leur Comagnie 50 A
100 our cent de lus que ceux qui font des
affaires C. 0. D. Prenez-en 1"habituwde et
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Avis est ]mr le présent donné qu'undividende
de Dix Dollars paraction sur le Capitalde cette
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POURQUOI

La_Sauvegarde

lo PARCEB 8es taux sont aussiavant

QUE tageux que ceux de n'importe
q-\ﬁne_ compagnie.
20 PARCE Ses polices sont pluslibérales
QUE que celles de n'importe quel-
le compagnie.
30 PARCE Ses garanties sont lmE;rieu-
QUE res géneralité de celles
es autres compagnies.
40 PARCE La sagesse et I'expérience de
QUE sadirection sont une garantie
de su pour les années
) utures.
80 PARCE Par dessus tout, elle est une
QUE compagnie canadienne fran-
ise et qnem
tenu dans lurovince de Qué-
bec pourle bénéficedes ndtres

Sidge sozlal: 7 PLACE D’ARMES,

MONTRB XL,

VIE DANB | —vors Montréal, -Cana

vous épargnerez du temps et de l'argent.

L’agent qui aborde un client avec ti-
- midité est voué A l'insucceds dds le dé-
but; maijs celul qui aborde un homme

‘en sa propre aptitude & le convainore,
,est presque certain de néussh‘

"Quand vous sollicitez, vous pouvez dire

A brale pounpoint ce qul vous plait; mais
&gvidemment cela me plaira pas & votre
homme. St vous voulez pendre ce client,
vous n'avez qud parler de ce qui vous
intéresse personmnellement. En sollid-
.tant, panlez assurance. Quand vous &tes
en concurrence avec un autre agent,
pa.nlez contrats.
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Travaux d’inventeurs.

Dans I'intér8t du public amateur d'in-
ventions nouvelles, nous donnons plus
bas une liste de brevets Canadiens ré-
cemment obtenus par I'entremise de MM.
MARION & MARION, Solliciteurs de Bre-

§%0n;-
E. U.

. Tout renselgnement A ce sujet sera
fourni gratis en e'adressant au burean
d’'affaires plus haut mentionné.

Nos.

115256 — Léandre A. Gludl}bauﬂt Sorel,
Qué. Procédé de fabrication
d’'onguents curatifs.

115262—José H. Seabra, Lisbonme, Por-
tugal. Installations meécaniques
pour lutilisation de la force
hydraulique.

115328—Joseph Paiement, Rigaud, Qué.
Attrape-mouche pour étables.

1'15302—-MM Bergiund, Hjomth & Ljung-
man, Stockholm, Sudde. Appa-
reil électrique pour mettre le
feu aux mines.

115367—Joseph Moreau, St-Germain de
Grantham, Qué. Meachine 2
écorcer,

115380—Samuel Cunningham, St. John,
N.-B. Echafaud.

115425—Aﬂema.ndlre Ambert, Lyon, Fran-
ce. Méthode de poser les ralls.

'115431—Henrl Pataud, Parls, France.
*  Bordurés de t'oues

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT "



