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CONSEILS PRATIQUES AUX DESU-
TANT$

Clhgiie QMfl YQ'd asurTeZ VOUS

que tes trois choses sont également lmi-
-portantes. d
-le seul fait d'obtenir la signature d

-client dans-la partie'l ine signille pus que

vous épargnerez du temps et de l'argent
L'agent qui aborde où dekt avec ti-

midité est voué à l'insuccès dès le dé-
but; male celui qui aborde un homme
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aidera à prendre d'autresl contrats. Quel-
ques cartes d'introduction aux amis de
l'tomme qui désire s'assurer valent de

lrgent pour vous. Soyez libéral. Ne
manquez pas. de payer cdru 1 qui vous aide
pour l'ssgltaic0 qu'il vous donne.

Dam chaque vile que vous visitez, Il
devrait y avoir un ou, deux hommes heu-
Teux de vous voir. Ayez soin que chaque
fois qu'ils vous font gagner de l'argent.

ls reçoivent une luste -remunération. Il
sera avantageux pour vous d'agir ainsi.

FP).itnvous des amis de tous ceux que

voua assurez. Si voue avez l'influence

de vos assuvée, ceux-ci travailfleront tran-
quuilement dans votre Intérêt, et vous
*fourniront des renseignements qui vous
permettront de effliciter plus inte'ilIgem-
mnent et -plus effectivement. Cette -aide
vous permettra de juger exactement ce
dontvotre client a 'besoin et ce pour quoi

:41 peut payer. Voua ne marchez pas ft

l'aveuglette, voue ne t&totbnez pas; vous
savez d'avance queffles objections votre
client en perspective -voue feras.

Préparez. chaque soir, une liste de per-
sonnes à visiter le lendemain avec des
,renueignements complets sur elles. Si
voue réussissez à exciter ]'Intérêt. d'un
homme, emiployez tous les moyens eni vo-
-tre pouvoir pour obtenir sa signature

amant de le -quitter-. Montrez-lui les
avantages de V assurance comme moyen
de protection. Fattes ressortir la faible
dépense d'une pdlli'ce por le bénéfi ces
qu'elle rapporte.

Neuf fois sur dix voue échouerez, ei
voue essayez d'écrire une demande d'as-
surance en présence d'autreç peraonnew,
demandez donc toujours à ('hiamne, que
vous sollicitez une entrevu dans son- bu-
reau, parttCuiiier a-vaut de 1aW-fa e-ovi
l'objet de votre 'visite.

Voue n'ôtes -puaslimité à une classé
quelconque dbhome Le chaugi que
'voua avez à enrllolter aujouirdhui voue
'procurera de riches bén'éfices demain.
Le mineur devient majeur, et g'assure;
lVhomane dépenseer et insouciant, s'assa-
gît, se marie et s'assure; le commis peu
Payé monte en grade et s'aasure; le
arclhand devient plus prospère et prend

une assurance euwppém'enaoire.
Une petite somme payée pour une af-

falre faite -vaut mieux qu'une forte
eotm non payée pour une affaire qu'on
demande à an-nuler. Vous ne pouvez pas
~'I've d'entrevuee agréables avec les per-
slonnes que vous sollicitez, Soyez uný hom-
9be -terminant des affaires et obtenez dei
signatures.

IlI y a trois choses essentielles dans
e'obten-tion d'-un contrat d'ajseurance-vle:.
da signature, le paiement de la premiè.re
prime, d'examen médical de da personne
à assurer. Ne perdez pas de vue le fait
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ta Sauveoarde
la PARCE Bes taux sont ausslavant

QUE, tageur que ceux de n'more
quele compagnie.

20 PARCE Se ltcs ont plusibérales
QUE roeuresl1ide n'importe"quel

le compagnie.
30 PARCE Su pi sont mreu

QUE res à-wij-Iralté de céles
reautres compagnies.

4o PARCE saLrueet l'oeérned

QE de seucrés pour les années
uturea.

so PARCE Par dessus tout, elle est une
QUE Compagnie canadienne tran.

ci~ete que se capitaux res-
te ~ans la province de Qué-
bec pour le béntllodes nôtres

Siège sosîael: 7 PLACE D'ARMES,

Aa transctto-n est termine. 8. eu
dire quekque chose au point de vue des
viésuiltats, cela indique simplement que
îlaf faire m'est que commencée. la chose'
dogique à t aire ennuite et Imlédiatement
est d'obtenir du cient un paiement suf-
fisant pour selere le contrat

L'expérience a prouvé que lea agents
qui se font payer les primes au moment
de la signature de la demande d'assu-
Tan'ce rapportent à leur Comagnie 50 At
10<> our cent de lue que ceux qui font des
affaires C. O. D. Prenez-en 11habltude et

La Prevoyance
Cl. d'P1odnts et de Caraqilu

Bureaux: 71à rue St - Jacques,
MONTREAL.

J C. Gagné, Gérant Général.

La BanU d'EprNHO de la GI%é
et du DISrlo% do'Montréal.

Avis est par le présent donné qu'un dividende
de Dix Dollars par action sur le Capital de cette
Institution a été déclaré et sera payable à son
Bureau-Chef. à Montréal, le et après samedi, le
dgux janvier prochain, aux aconnaires enre-
gistrée à la clôture des affaires, le 15 décembre
prochain.

Par ordre du Cohell de Direction.
A. P. LESPERA NCE,

Gérant.
Montréal, le 80 novembre 1908.

Dans l'intérêt. du purblic~ amateur d'in-
ventions nouvelles, nous donnons plus
bas une liste de brevetae Canadiens ré-
cemment obtenus par l'entremise de MM.
MARION & MARION, Solliciteurs de Bre-

vets, Mun aCanada, et 'Waehfng".ony
E. U.
.Tout renseignement IL ce sujet sers

fourni gratis en s'adressant au bureau
d'affaires plus haut mentionné.

Non.
*16~25 - Léandre A. Gtdllbault, Sorel,

Qué. Prooédé de fabrication
d'onguents curatifs.

11522-José H. Seabra, liebonne, Por-
tugal. Installations maécaniques
pour Jutilisation de la force
hydraulique. *

i 163u2-Joeeph Paiemen't, Rlgand, Qué.
Attrape-mouche pour étables.

116302--MM. Bergiund, Hjorth &I.4ng-
mnan, Stockvholm, Suède. Aippa-
reif électrique pour mettre le
feu, aux Mines.

14536l7--Josph Moreau, St-Germain de
Graubhaam, Qmë. Machine à
écorcer.

116380-Semuel (3unningham, St. John,
N.-B. Echafaud.

115426-Aflexandre Ambert, Lyon., Frai'-
* ce. Méthode de gpoder les rails.

'11'5481-Héniri Pataud, pag4ia~rne

'en îsa propre &4ptIkude à leé convaincre,
est preeque certain de réussi.

Quand vous soilleitez, vous poùvezdire
A brle pourpoint ce qui vous plalt; mais
,évidemiment ceils ne plaira vu à votre
'homime. Si voue voulez peSâre ce c1lelt,
vous n'avez qu'A ýpau4er de ce qi vo"l
intéresse Versoncelement. En "cIi-

,tant, pavlez assurance. Quand vous êtés
en concurrence avec un autre agSni,
parlez contrats.-

TOUR DU MONDE-Journal des voya-
ges et des voyageurs. Sommaire du No
48 (28 novèo.bre 191)

10 Dans l'es provinces du fondI de la
'e<hine, par M. CB>mlle Laâbarthe.

2o A travers le inonde: lies fêtes bar-
diques 4reontles et da Renesqnv el2ti-
que, vua Y. M. doblet-L'alniraton des
nome gtograpllique.-IA lutte économi-
que: lie commerce des fourrures et l'éle-
vage des Rennes, du K«2tciatcp- - A
travers la -nature: La transformation du
ré,,,mu navigable en Sulese. - Civilisa-
tioe et religions: Les originese o'Al-
ilemagne se retrou.vent dans rorchitectu-
re des maisons Uglo.U-thàr
populaire coopératif à ijocWgavi£e4es-
Longwy en .Mbwrheet-MoeaIe.-Âvres
et Cart&-Les revues étrangères.
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