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| CHEZ LES EPICIERS

L Association des Epiciers de Montréal a tenu une
importante assemblée mereredi soir a sou local ordi-
naire, No 80a rue Saint-Denis, sous la présidence de M.
J. E. Sansregret et des deux vice-présidents, MM, .
E. Debien et J. € Cusson. La principale question qui
fut débattue fut celle de la réduction du nombre des
licences pour la vente de liqueurs chez les épiciers, tel
que le demande une des clauses de la lor des licences.
et ausst de la séparation du commerce des hquears
dans les épiceries.

M. Debien, le président du comité des licences de
I'Association, expligna en quelques mots toute la ques.
tion. Une délégation est. allée derniérement rencon-
trer le gonvernement provineial a cet effet. Cette délé-
gation a pu se rendre compte que la séparation des
deux comptoirs ne se fera tout probablement pas. ¢ 'est-
a-dire que les épiciers pourront continuer, comme ils
le font actuellement a vendre les hiqueurs spiritueuses
dans leur épicerie. (Uest déja un bon point de gagné
pour les épiciers a qui la séparation des deux commer-
ces aurait causé, ou plutot causerait. — puisque rien
de définitif n'a encore été connu officiellement — une
arosse perte. car ouverture d'un magas.n nouveau et
complétement indépendant de |'épicerie pour la vente
des ligueurs ne peut se faire sans qu’il en conte une
somme dargent assez ceonsidérable relativement aux
profits que 'on dit faire dans ce commerece.

M. Debien fut longuement applaudi quand 1l annon-
ca cette nouvelle. Le président du comité des licences
annonca ensuite que le gouvernement provincial n’a-
vait pas changé d'attitude au sujet de la réduction du
nombre des licences 'épiciers, et que par conséquent
150 licences disparaitront au premier mai prochain.

[.’on fit des instances aupres du gouvernement pour
que 'on réduise ¢e nombre a4 cinquante pour la pre-
miere année. cinquante pour I’an prochain et enfin cin-
quante dans deux ans.  L'une des raisons de ces ins-
tances c¢'est que bon nombre d’épiciers 4 qui le com-
merce des liguenrs ne rapporte pas beaucoup auraient
déja déeidé de ne pas renouveler leur licence au mois
de mai prochain. Il v aura ainsi plusieurs épiciers li-

ctre forees par le gouvernement, de sorte qu'en por-
tant le nombre a 50 an hiew de 150,11 v aurart quand
menme un hon nombre de licencees de disparnes au pre-
mier de mar prochaim, ce nombre de cinquante étant
angmente decens qui abandonneront de leur plein gré

Lo souleva ensmite une question qui aura pour ef-
fet de détrmre hien des opimons gqui sont plutot faus
sescocelle de la bicre of du prix de la biere. Un petit
crtrefilet parn dans un journal du soir déelarait que
les épiciers prenaient un trop gros profit sur la vente
decette boisson,

La nouvelle en question fut publiée lors de aug-
mentation par les fabricants de la biere, ce qui entrai-
na une aungmentation®de la part des détaillants. La bie-
roanjonrd hui se vend aux épiciers $1.20 la douzaine
pour les grosses houteilles gqui sont ensuite vendues an
consommateur $1.50 la douzaine, ¢ce qui ferait un profit
de trente centins la douzaime sur la biere. Mais, dit
M OLoO. D Argencourt, ee journal ne tient aucun comp-
te e ee nous devons faire pour atteindre un tel pro-
fit que. d aillenrs, nous ne réalisons jamais. Tl ne tient
avenn compte des pertes que nous subissons par la per-
te des houteilles que nous sommes obligés de payer
<oixante sous la douzaine aux fabricants.  La méme
chose existe pour les petites bouteilles, sur une moins
arande échelle, mais dans la méme proportion.

On disenta un pen vers la fin de 'assemblée de la
question du pain. mais rien de définitif ne fut déeidé.

LA MISE EN BOITE DU HARENG
Une industrie vient de s’établir & Vancouver qui
jourra probablement contribuer @ diminuer le coit de
o vie. Cette industrie consiste dans la mise en boite
du hareng d'apres le méme systéme que celui employé
pour le saumon. La quantité (]u.harong (lqns le golfe
de Georgie est illimitée.  Les frais de 1a mise en boite
de ce paisson sont beaueoup moins élevés que ceux du
caumon. est il est cependant aussi nutritif que ce der-
nier.  Les produits de cette industrie seraient expé-
diés anx troupes d’outremer et mis en vente sur les
marchés canadiens.
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