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Combien de fois n'avons-nous pas. en%
tendu exprimer le désir d'avoir uné
école d'épicerie, où les éléments de tout
ce qui intéresse l'exercice de la corpora-
tion seraient inculqués aux élèves de
bonne volonté.

Cette pensée généreuse germait dans
l'esprit de beaucoup de professionnels qui
se rendaient compte des besoins nou-
veaux correspondant à un état également
neuf des affaires et des transactions.

Les Cours ont lieu deux fois par se-
maine et la durée du cours est de une
heure cnaque fois.

' Les cours sont complets en quatre
mois. On a limité à soixante le nombre
d'auditeurs dans chaque série afin d'é-
viter l'encombrement et de permettre
aux professeurs de s'occuper utilement
de leurs élèves. Il y aura donc trois sé-
ries de soixante élèves dans le cours
d'une année. Les places sont attribuées
par rang d'inscription sans aucune fa-
veur pour qui que ce soit.

Voici le programme des cours, tel qu'il
a été définitivement arrêté.

1er Cours.-Marchandises en général,
solides et liquides: origine, production,,
fabrication.

2e Cours.çComptabilité commerciale
Livres, correspondance, prix de revient.
inventaires, expéditions par fer et par
eau, traites, billets, banque, etc., etc.

LE PRIX COURANT

3e Cours.-Notions de physique et de
chimie.

4e Cours.-Droit commercial: Mariage,
fonds de commerce, sociétés commandi-
taires, ventes, marchés, règlements con-
cernant les produits alimentaires et
les fraudes, accidents du travail et au-
tres; Syndicats, etc., etc.

Voici à propos de ces cours, quelques-
unes des justes réflexions que fait l"'E-
picier" et que nous serions heureux de
voir méditer par les membres de
l'Association des Epiciers de Montréal:

A une époque où l'instruction est de
plus en plus répandue, où les idées, quoi
qu'on dise et quoi qu'on pense, ont' fait
de rapides progrès, il a paru-' nècessaire
d'aider les jeunes gens sérieux qui se
destinent à l'exercice de notre profes-
sion, à acquérir les connaissances élé-
mentaires qui leur manquent, parce que
les dures nécessités de la vie ne leur ont
pas permis d'étudier aussi longtemps
qu'ils l'auraient peut-être désiré.

Il a paru qu'il était du devoir de ceux
qui avaient en grande partie parcouru
leur carrière, de tendre à .leurs futurs
successeurs une main secourable en les
mettant à même de pouvoir soutenir la
lutte dans la bataille de -plus en plus
âpre des intérêts.

Un épicier connaissant bien la compta-
bilité, possédant des notions de physique
et de chimie, ayant fait un peu connais-

sance avec le droit commercial, .- de
plus ayant appris à connaître les .rinci.
pales marchandises vendues par liF, sera
n'est-il pas vrai, mieux armé que voi-
sin qui ignorera tout cela.

Est-il besoin qu'il possède tout, -es

matières à fond?
De nombreuses années d'un trau.l in.

interrompu ne suffiraient pas -à c(ette
tâche.

Nous avons voulu simplement nicnn.
quer aux élèves de bonne volont. que
nous sollicitons, les éléments de ces
sciences compliquées, laissant à la a.
tique commerciale, aux études q'ils
pourront continuer seuls ensuite, l soin
de les compléter.

En un mot, nous n'avons d'autre ambi-
tion que d'entr'ouvrir la porte ,d facili-
ter l'accès de ces connaissances inlis
pensables à tout commerçant modurne
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PRUNEAUX
MARQUE

"Carnation" d'Ellsworth
Est la Marque d'un Pruneau de qualité. Stock le plus fort de Santa Clara.
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