: _*.fonrrageres ; les: terres au nord que, ]e manque de .
" soleil rend’ Dlus froxdes que les autres, sont aussi
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S proplces aux pra.lrxes et'aux bon Dans’ tou’o ccla, du

~ yeste; le cultn ateur ‘doit comulter la natare du eol

o *‘puis’ ensmte il évxtem auﬁant que possxble d'étublxr

T ‘des prmnes Y oﬁ le terrmn est sxuet aux fx équentes
_-;»‘mondutxons R

Une terre‘'a’ d’autant p7us de \ale,m qu elle est

pluq rapprochée ‘dés hialitations. et- ‘que sbn explox
- "tation exige une inoindre depense de temps et d’ar-
- trent Une terre d'un.séul morceau vaut plus quune
- -terre fraétionnée &t dont les parcelles sont dlspersées
n qb. et 13 sont pour’s ainsi-dire encla.vées sut le terrain

d'autrui. . Les parcelles dtroites ont aussi-iin grand

- mconvément en ce qu'elles ne peuvent etre labourdes
'.'3que -déns:amn- seul sens, et qu 11 est dlﬂ'iclle de les
' faue paturer. S R

e ] o s

7 Vehteﬂ des p;x:oduif'.s agriéoléé.'
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Pour prospérer le cultn ateur doxt autant que

| ' 8es occupatlons le: Jui permettront faire tout ce

qui lui est’ p0351b1e pour accroitre - ses proﬁts ‘en
vendant tou_;ours au plus haut pnx les ptoduxts de

58 culture qui ne dowent . jamais Iaxsser A -désirer
‘ sous 1e rapport de la qualxté. 11 serait. décourageant
. your lui, " si aprés avou- conduxt toutes les opéra- :
‘tions de sa culture. nvw pr udence ct sagesse, il fal-

“lait perdre les proﬁts qu il aurmt pu réaliser, umque-

* ment par le défaut de connmssanccq commercxales

et mdustnelks .
" Polr, attexnd:e ce but, il'y u. plusu,urs condxtxons

CLA remphr : 1l doxt d'abord s enquérxr du pnx cou-

"_rant des matché-., en tenir réguhérement compte
- pour toutes Yes saisons de lnnnée car 11 lui: unporte

‘de connaitre les vurmtlons de prix  pour” chacune

" de ces saisons, et les consulter au besoin. Les pnx

du.marché dépendent de I'sbondance plus ou moing|

grandc des denrées et des condltlom sous lesquellcs

elle‘existe, En deuxléme Tien, pour connaitre tous .

ey a.vnntnges quo pourra {ui offrir’ In vente de ses
’ produxts il doit ‘se”rendre eoinpte. du pnx de pro-

Wt

ductxon de chacune‘ de scS‘ré’coItes

“ L slﬁuatwh--du-wlm'uté’ur sera’ toujours” mau5
'\mso, toutcs les foxs‘qml Tui ést unpossxble dobte-

'.mx un prix p\us dlevé’q que e prxt “de productlon. .

quand 1¢ pnx “de i'ente desz.end v.u desaous du

" Lg culture de n xmpm te quel produxt’est ruineuse

‘l l’

prix. de product:on s

Souvent le pnx courant des produx_ts a‘oucoks.

O
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est mﬂuencé pardes cxrconstances partlcuhéres tou--'
ch.mt tel ou' tel genre de prodmts, "tel que: lebld,
par exemple, ‘aoh il peut résulter. o - manque ou’ B
abondarice - des prodmte ‘par lapparence ‘des ré-:al
coltes . pr ochmncs, par les besoing. dé la consomma-_
tion,- par Ja créstxon d'industries- nouvelles, ou par -
la-concurrencs entre les, acheteurs ‘et celle dcs ven-" -
dcurs Les-moyens ‘de transport, faciles ét-peu: coﬁ- o

teux . Pétat. des - nttela«es ont éo’alemcnt feiune

grande influence. . Il en- -est: de méme du poxd& des .

produits’ agricoles, par’ rnpport ﬂ. feur’volume et zl
leur-valenr échangeable. el R
*Les prix’courants sont - trés moblles et quelque

foxs ils changent pendnnt 1a: durée du- marehé ; et 8
trés ‘souvent xl est . difficile” ‘de sa.xsu- les cruses de_'

ces variatiohs. Il fzmt beaucoup de connaissances

. let dobservuttons, de la . part. du cultivateur,. pout o

déteriainer davance les=limites. probnbles cntre

R lesquelles pourront oscxller les” prix.. Une odbnais-
..’ -|sance parfnrte des mnrches, lhabxtudo des spéculu.-
tions, . peuvent seuls donner ce coup -d'eil sﬁr qul S

sert & connaftrs d’ avance-les prix couans

Cependant le cultwateur ne saurait - xgnorer '
qu'aprds la moisson, les-céréales eprouvent généra- -

lement une deprécmt.xon qui provnent de Io. _n,rrande

quantité de denrées. npportéw au msrché par les

petits cultivateurs, pressés’ d'avoir de largent

Pour se délivrer des mqmétudes -equsées - par‘la
mobilité des pnx, le cultivateur ptend quelquefois
le parti de partager les récoltes en 'un granil nombro
de petites portlou " pour lus porter 9uccosswement
au marché. Le plus prudent serait de réahser ses
bénéﬁceb aussitdt que 16 ‘prix courant est nruvé hy
un taux satisfaisant,’ et de se contenter . ainsi-.d'un
profit quelquefois minime, ; 1 mnoins quele-oultiva-

teur ne prévoie avee: quelque certitude une’ circons-
tance qui pourrait<faire baisser ou élever lo pnx do'

telle- productmn ngncole S

récoltes

I L L IS

pl.mtcs foam)géres -plantes racines, ‘de mée.que
le lait, enldvent au sol quantité d'azote, - de potasse

et d’acule phosphorxque Une pattie de ces.matidres -

fertllnantcs retourne /au. sol, sous; forme .d'engrais
d'étable; mais il en reste cepemlant une forto -partic

qui lui est enlevée. -Le sol est done: .appsuvri.d'au-- -
tant, A moins quo le: cujtxvateur alt recours 4ux. on- L
- | grais commerciauz, & base de potasse, d uude phos-

R

phorxque et d’ a.zote (mtrnte de _Boude).

TR

,\a. u.nww,.nwuw-w-vt vt-u n

Ma.txéx e turtxlisanp‘ 8 enluvéos u'x sol par d ﬁ‘arentel

Sur une fermo, les récoltes nnnudlw en_grums,




