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POURQUOI UNE BANQUE VOUS REFUSE-T-ELLE CREDIT »

Tout homme d'affaires dans quelque chemin qu'il s'oriente
a besoin d'etre soutenu par une bangue pour mener @ bien les
uperations de son  commerce Cette aide est indispensable,
meme au plus fortuné, et il convient de se mettre dans une
situation telle que la suspicion ne puisse avoir ancune Pprise sur
vous, car le jour ou la confiance vous est retirée, vous allez &
la dérive et il vous est difticile de redresser convenablement et
de diriger votre barque.

Combien d'hommes se trouvent arrétés dans leur carriere,
et voient leurs espoirs tomber  lamentablenent parce qu'une
banque leur a fermé ses portes et leur a refuse Vappui d'un eré
dit indispensable & leur vitalit'? La plupart de ceux auxquels
il arrive une pareille mésaventure, ne se rendent pas compte des
circonstances qui ont pu motiver une telle mesure, prise a leur
cgard, ils se dépensent en invectives contre ceux g precip
tent leur ruine et accablent de malédiction “leur” bangue, comme
ils Tappelaient autrefois,

Peu savent raisonner alors, avec justesse, et se mettre a

place des bangues; s'ils étaient assez maitres d'eux pour rai

sonner dement et peser équitablement le pour et le comee,
ils auraient 1ot fait de reconnaitre que le proed
d-vis d'eux n'est que trop juste et que tout, dans la gestion de
leurs affaires les accablait et dictait aux intéressés la prudence
la plus circonscrite.

employé vis

A ces minutes de dipit et de colere, laveuglement les em
piche de voir les défectuositis de leur administration et de
pointer les cotés faibles qui les entrainent d'un mouvement ver-
tigineux 4 'abime Hs se figurent itre a P'abri de Ta chite
finale, leur sitwation leur semble aussi solide que le roe, ils ne
sont pas & méme de distinguer les mille petite choses qui en
minent la hase et dans un avenir prochain en provogueront 1'é-
croulement formidable.

Pour heaucoup de maisons dans une impasse difficile, la
défection du bhanquier est le coup d'assommoir, c'est la derniére
planche de salut qui s'effondre, et rares somt celles qui peuvent
survivre & une telle dérobade

Qu'on n'aille pas croire cependant qu'il soit de Pintérét des
banques de provoquer des ruines et de refuser au moment eri-
tique le viatique nécessaire pour un reléivement radics Non,
ce serait méconngitre le role des banques qui est tout utre,
leur point de vue et caleuler les
risques qu'clles encourent en se prétamt anx exigences de cenx
qui les sollicitent,

11 ne faut pas oublier ew'elles forment elles-mimes des so
ciétés avant la garde de capitanux qui ne leur appartiennent pas
et quelles ne penvent impunément engager ce dépot fait entre
leurs mains sans s'entonrer de toutes les priécautions que peut
dicter 1a plus éémentaire sagesse.

11 est bien évident qu'elles ont forcdes de courir des “ris-
ques”; cest en somme leur raison d'itre de faite des avances
d'argent, encore faut-il que la prudence soit admise a présider
A cette distribution de confiance et que leur perspicacité les
mettre & Tabri de déconvenues qui desserviraient les intérits de
ceux qu'elles représentent

Parmi les maisons oui fomt appel aux fonds d'une hanque,
heaucoup semhlent dans une situation prospére alors qu'elles
sont parfois 4 deux doigts de 1a perte: et ce ne sont pas les
solliciteurs eux-mémes aw sont capables de donner les raisons
qui militent en leur faveur, car ils sont trop enclins & n'envi-
sager que Te point de vue commercial alors qu'il faut un homme
du métier ot versé dans fos affaires de hanaue pour pouvoir dis-
cuter efficacement le ctté financier de la situation.

De honne foi, ils se fieurent mériter la eonfiance d'une
hanaue: & leurs veux leur affaire A tontes les conditions voulues
de succds et g'ls sont tant soit pen aidés, pensent-ils, par un
soutient pécunier ils ne peuvent manquer de réussir,

mais il faut savoir se placer

Nous avons connu deux Jeunes  gens, proprictaires  d'un
magasin de détail dont les affaires étaient florissantes; leur de
sir était de s'assurer le bail d'un magasin_ voisin formant eng
gnure sur deux rues. s avaient notific & leur propriétaire que
sils ne Watent dans un temps prochain sadjoindre ce ma-
gasin, ils se verraient dans l'obligation de chercher dans un
autre quartier un emplacement plus vaste pour leur commerce

Le doublement de Fespace dont ils disposaient precedem-
ment, leur amena d'abord d'heurcux résultats : Les fabricants
auxquels ils avaient Ihabitude de s Ipprovisionner se montrérent
plus empressés et redoublérent lears llicitations, offrant de
leur plein chef des échéances prolongées; un fabricant o
mobiles les persuada de faire l'acquisition de deux camions-auto-
mobiles pour les livraisons, il n'y eut pas jusqu'ia la maison qui
se chargea de ‘aménagement du nouvean magasin qui n'offrit
un terme éloigné pour le réglement de son travail,

Ce point de départ d'une ne
blait étre en faveur des deux jeunes gens. s w'avai
idée extravagante, tout ce quiils  faisaient était ac compli - au
grand jour et avee un soin minutieux;  au hout de 18 mois
Vavgmentation de leurs affaires semblait prouver que l'agran
dissement de leur magasin n'était pas un risque a courir, mais
une nécessité & combler. Tls avaient eu une telle facilité pour
obtenir & crédit tout ce dont ils avaient eu besoin qu'ils avaient
pris fort peu de considération de Pargent qu'ils avaiemt de dis-
ponibles.  1ls avaient pense que laugmentation des affaires sub-
viendrait & tous ces frais supplémentaire
penses échelonnées sur une longue piriode se trouveraient li-
quidies comme par enchantement D'ailleurs, ils disposaient de
quelque argent comptant, ce qui leur permit de payer les notes
les plus pressantes. A leur avis, leur banque ne devait pas man-
quer de saisir avee empressement l'occasion de délier les cor-
dons de sa hourse plus  largement pour répondre aux plus
grands besoins de leur commerce.

Qui done aurait éé assez fou pour négliger cette chance
de resserrer ses relations avee une maison d'un accroissement ¢
rapide?

Li était pourtant le malentendu. TLa divergence de point
de vue partait de ce principe. Les deux jeunes gens en ques-
tion se montraient peut-itre trés hons commergants, mais pié-
tres financiers

Vis-d-vis du hanquier, cet accroissement si rapide et si su-
it ne disait rien qui vaille, tout ce qui provoquait admiration
étonnée des autres éait pour lui matiére 3 suspicion et il jugeait
que ce déhordement de dépenses était plutdt contre eux qu'en
leur faveur. Cependant tout cela n'était que pressentiment, ap-
préciation personnelle, mais la situation des jeunes gers en
hanque ne devait pas tarder i prouver le bien-fondé d  cette
maniére de voir

Le dépit qui figurait A leur compte s'affaissa tout d'un coup,
et la balance était rarement en leur faveur. Jamais elle ne dé-
passait 300 dollars et encore cotte somme ne demeurait-clle in-
tacte que quelques jours. T'argent figurant & leur compte tant
en entrées qu'en sorties, avaient augmenté considérablement,
mais la halance était demeurée A un taux inférieur s jeunes
wens se tenaient A 1a limite de 1a péne. T.es chéques qu'ils re-
mettaient en paiement n'étaient couverts que par un versement
hatif A 1a dernitre minute.  Bref 1a situation était moins one
Drillante et force fut & 1a Ranque de se tenir sur ses gardes et
de réduire les facilités qui lui étaient demandées.

Une bonne balance. réguliére. sur laquelle le banquier pent
compter sans crainte, voild ce qui est un bon placement de cré-
dit & une maison.

Pour conclure, si, lorsaue vous vous adressez & une bhanaue
vous essuyez un refus, dites-vous hien qu'il y a quelque chose
aui cloche dans votre commerce ou votre maniére de faire et
mettez-vous en meeure A’y remédier rapidement

uto

welle poussée de progres ser
aucu

et que toutes ces dé-




