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LE COMMERCE DES FETES

—

Trols semaines A peine nous séparent

des fétes de Noél, blentot suivies de
«¢'les du Jour de 1'An. Les commer-
cants de détail commencent A prendre
wenrs  dispositions et A s'approvisionner
pour le commerce spécial des articles de
cadeaux et d'étrennes.

Nous ne saurions trop leur recomman-
der d'user de tous les moyens dont ils
1'sposent pour activer les ventes pen-
At les derniers jours de 1'année.

A l'épogue des fétes chacun desserre
plus volontiers les cordons de sa bourse,
<hacun semble avoir des acces de dé&pan-

- et de générosité qui créent des be
sons  inaccoutumés dont les commer-
cants avisés profitent largement. Trop
1+ marchands, cependant, d'ure natur>
i1 remuante volent passer les fates de
Neel et du Jour de I'An, sans qu2 leurs
«ettes augmentent de fagon quelque pe.
sonsible,

\ notre avis, il n'est aucun genre de
remmerce, ni aucun commercgant qui ne
‘vive profiter de ces jours de féte pour
“+n qu'on veuille faire un effort pour at-
v la olientele.

Nous recommandons d'une facon toute
trticuliére les étalages dans les vitrines
v rdant les jourmées qui vont suivre. Il
«1a1 bon de les changer souvent, de les

“dre attrayants, de n'exposer que des
«icles frais, nouveaux, qui puissent ex-

1 quelque convoitise dans Il'esprit des
I+ sants; des articles, aussi qui ne soient
{i: communémert offerts au putlie en
d-hors de 1'é¢poque des fétes.

\ propos des achats a faire, nous re-
‘« nmanderons aux détajllants de s'atta-
‘L r surtout a la variété, de ne pas trop

ieter de marchandises dars une mé-

lige, dans un méme genre d'articles,
I s bien de divenzifier autant que pos-
s
| faut bien se souvenir que si un ob-
peut plaire & un acheteur, il peut
laire & dix autres. D'ailleurs, une
‘nde-variété d'articles donne a l'ache-
r en perspective, 'idée ‘de choix. Ou
1 d'un magasin qu'il est “‘bien monté”

r:

11 n'est pas accepté d'abonnement pour moins qu'une année compléte.

si dans sa vitrine on voit des articles
différents en nombre suffisant. On aura
I'idée contraire d'un magasin ou 1'étalage
sera -pauvre en articles variés.

L'époque des fétes n'est guére celle on
1'on peut offrir des marchandises au ra-
bai:; comme la plupart du temps les ar-
ticles achetés A4 ce mcmeat sont pour
étre offerts comme cadeaux, e marchani
doit comprendre que l'acheteur ne re
cherchera que des articles frais, neufs,
non démodés ni défraichis; ce serait done
un> erreur de les lui offrir.

Il faut réserver les ventes d'occasion
pouar les jours ou le commerce décline.
1 y a toujours, aprés les fétes, des mar-
chands quj alimentent l:g affaires en fai-
sant de/s ventes au ratais et se débarras-
sent d'un surplula"Lde stecck ou de mar-
chandises défraichies ; ce sont eux qui
ort raison. Malis il faut remarquer que
ces commercants habiles se gardent bien
de gacher les prix pendant les ventes
des fétes de Noél et du Jour de T'An. Ils
tirent tout le parti possible de leurs ven-
tes au point de vue des prix, alors que
{'acheteur n'est pas d’humeur A lésincr.

NOS EXPORTATIONS DE BEURRE ET
DE FROMAGE

l.a saison d'exportation des produits de
I'industrie laitidre a pris fin la semaine
derriére avec le départ de notre port du
dernier vapeur océanique.

Nous donnons ci-dessous, d'aprés la
“Gazette” de Montréal les chiffres d'ex-
portation du beurre et du fromage, des-
quels il resscrt que pour le fromage, no-
tre exportation a été cette anmée la plus
faible depuis 1902 et il faut remonter a
I'arnée 1896 pour trouver ume autre an-
nse d'exportation moidnre qu'en 1908.
En d'autres termes, dans les douze an-
nées- précédentss, on ne trouve que deux
fois, en 1902'et en 1896, un chiffre d'ex-
portation inférieur & celui de 1908.

La raison de cette diminution provient
dune diminution dans la production du
lait dent la cause principale a été la sé-
cheresse.
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Pour le beurre, notre exportation a été
plus forte de 26,643 paquets qu'en 1907,
mais moins forte de 63.905 paguets qu'en
1896, la p'us mauvaise annde d'exporta-
tion de la période de 1896 A& 1906, ces
deux annjes incluses. ¢

La rareté du lait l'augmentation de la
consommaticn dome:tique qui ont tenu
les prix élevés ont été deux obstacles A
une plus forte exportation de nos beurres.

Fromage

‘ Boites.

1908 1,845,898
1907 2,029,209
1906 2,227,838
1965 2,121,101
1904 2,114,639
1903 2,395,932
1902 2,109,171
1901 1,791,613
1900 2,077,000
1899 1,896,496
1898 1,900,000
1897 2,102,985
1896 1,726,237

Beurre

Paquets.

1908 93,415
1907 66,773
1906 361,400
1905 673,449
1904 490,300
1903 338,277
1902 639,845
1901 410,000
1900 250,000
1899 451,050
1898 . . . : 270,000
1897 . 2 . o 200,004
1896 . . . . 157,321

Ports de destination

Le tableau ci-dessous indique les diff3-
rents ports sur lesquels ont été expédiés
les produits de lipdustrie laitiére pen-
dant la saison qui vient de prendre fin,

avec, en regard, les chiffres pour 1907.
Fromage
Expéditions de Montréal:

1908. 1907.
Liverpool 385,924 487,729
London 842,416 865,992
Bristol 364,694 383,998
Glasgow . 67.149 95.272
Marchoster . 59,202 45,370

P ir vos Ent8tes de Lettres, de Comptes, Billets, demandez A votre imprimenr les papiers ‘' Burmess Bond,’

‘ Windsor Mills Special '’ ou *‘ Bilver 8tream.”



