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- glusse do lecteurs, on enseignant & ceux-ci

- ¥evuo de comnmcree & une position impor-
“tante comme medium d’annonce.

‘meandent.

i
un peu le résultat de Fannonce dans la

“gptto nssertion ne se feront pas attendre.”

¥

o PN

Plus perspicaco que cela lors qu'il en feuil
letto un exemplaire,ot c’eat ici que ln rovuo
do commerce pout subir Vexnmon ot In
compnrzuson Au point de vue do I qua-
lit¢ do la circulation, elle posstde une su-
pmontu indéninblo sur toute autre publi-
cntlon. Ello remplit uu réle quo nile jour-
lml ni Ia revue mchsuelle ne peuvent
remphr, purce quelle s'adresse aux indi-
vidus ot non au gros public. Elle cause
seulement des sujots qui regardent sn

o nouvelles méthodes d'nflivires, la ma.
fidro Ia plus avantageuse d’appliquer ces
méthodes ; en un mor, clle se tait précep-
'&‘mr dnns le domaine qu'elle a choisi.
1 «L’enseignement facile qu'elle prodigue
dontribue au succts final de plus d'un
seune négociant travaillant dur et forme,
Paide & traverser les moments et les en.
émits périlloux et lo guide duns les - on.
ders sirs.

%

“ Il s'ensuit que chaque ¢dition de telle
revuo est regardée par lo lecteur comme
une valeur réelle et quon létudie soi-
gneusement pour en tirer profit.  On col-
Y?ctiomw méme la revue afin de pouvoir y
geférer plus tard, et les annonces qu'elle

ontient gardent encore leur valeur alors
quiil y & longtemps qu'on a oublit celle
du journal quotidien.
:Sj « Je pense que I'on conviendra que ces
#raits caractéristiques donnent droit a In

1
. % Maintenant, un mot du tarif,

¢ Il est vraique les publications spé-
mnlcs régle générale, demandent plus
(.h(-r pour 'announce que le journal quoti.
mnn ; mais que I'cn ne perde pas de vue
I valeur intrinsdéque de Pespace qu'y
&cupe l'annonce, et qu'on nous dise, apres
avoir réfléchi, si les revues de commerce
ne méritent d'avoir les prix qu'elles de-

" #Comme de raison,il faut savoir choisir
-8 classe de revues dans lesquelles on
désne annoncer ces hautes variétés de
marclmndxses ceci est affaire de bon
i)gcme..t ; mais apris &tre tombé A& la

nne enseigne, que Yon compare donc

stvue et dans le journal quotidien prepor-
onnellement a la circulation. .

* “On ne peut indifféremment annoncer
p.\'cc avantage toutes sortes de wmarchun-
z}xsos dans les publications spéciales ; mais
1‘5o.. est Leaucoup qui peuvent y &tro
sig,n alées & Unttention et, pour les fuire
¢Onnmtnc, Je préférerais payer cing cents
i ligne par nille do cireulution & des
é\ ‘ues de commerce que 23cts & des jour.
cmxx quotidiens, et les résultats justitiant

LA SEMAINE COMMERCIALE

LE BUDGETDUPETITMARCHAND

C'eat dons des temps do crise comme
cclui que nous traversons en ce mo-
ment aue les points faibles et susceptibles
de correction apparaissent plus netteinent.
Les ddpressions commercinles ont toujours
cela de bon.

Nous allons pour aujourd’hui signaler
une lncune qui n son importance.

Suns vouloir en rien enfreindre Inlibertd
commercinle, il faut avouer qu'il y a
des gens qui se mettent dans le com.
merce sans avoir, non-sevlement lo capi
tal, mais mmémes ap.tudes ou les
connaissances voulues pour leur assurer
quelquo chance de succds.

So fait commer¢ant qui veut; deli
bien des naufrages. On est libre de se
ruiner soi-méme ; mais lo malheur est que
le commergant dépourvu d’argent ou d’ex-
périence crée de In concurrence aux mar-
chands sérieux ct en entraine souvent
avec lui dans sz chute.

Clest ici qu'upparait la nécessité des
dtudes économiquas qui, entre nous, font
déplorablement défaut chez nous. On
trouve, dans le petit commerce, des gens
qui n'ont pas méme l'idée du budget ¢t de
Pinventaire domestique et commereinl,
et qui marchent au hasard, Le nombre
de ces imprudents n'est peut-étre pas
trés graud, mais enfin on nous assure
quw'il y en a, surtout parmi les jeunes,

Le premier devoir du marchand, petit
ou gros, est de se rendre compte, semaine
par semaine, jour par joursi ¢’est possible,
de sa recette et de sn dépense. Pur ce
petit végistre tenu d'une maniere régu
litre, avee Vaide de l'inventaire annuel du
fonds de commerce, on est {oujours siir
de voir clair daus ses nflnires. Autrement,
on risque de marcher en dessous sans s’en
apercevoir.,

Que penser, par excuiple, du commer-
cant dont les ventes sont & peine de §125
par semitine et qui ne maintient pag sa
dépense dans los limites des profits que
ce chiffre peut lui rapporter ?

Voici le budget approximatif des dé-
penses d'un potit débit d'épicerie, par
exemple :

Loyer ........cout..

lae
<3

...8240

Licence................ 280
Cheval........... cee... 100
Chauflage .............. 50
Pertes. . ..ovvevennnn... 100
Nourriture ct vétement. .. 400
Servante............. . 100
Tmprévu .......... ..... 150

$1420

11 faudra donc au moins un profit de
§28 par semaine pour ratwcher »s deux
bouts, et davantage pour pouvoir ¢spérer
faire des économies.

A moins de cela, on fernit micux de

0:0.0 —e—

fermer boutique. Clest nu reste un petit
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caleal trés facile & fairo tous les soirs en
faisnnt sa cnisse.

Autrotent, wavchior A PVavougle, c'est
sllor droit 4 In banqueroute.

———e 000} e

MEUCONTENT DE BON SORT

Voild un tic bien universel. Qui y
¢échappe? Nous sommes encore & entendro
quelqu'un dive de bon caur: “Jo suis
content de mou sort.”

Allez od vous voudrez, chez le riche
conmune chez lo pauvre, chez Yhommeo ins.
truit comme chez celui qui gagne son pain
quotidien a lu sucur de son front ; par-
tout vous n'entendez que wurmuves et
lnmentations,

Nous passions I'nutre jour priés d'un

tonnelier jounnt du martesu sur une
grosse futaille : « Ah ! disnit il, quel dur
métior que le mien! toujours danser en
rond autour de mes tonneaux, toujours
taper sur des cereles ! "— “Ouft geignnit
son voisin le forgeron, le visnge tout en
feu, posant unepices de fer rouge sur Pen-
clumr, est ce vivre, cela, que de frire tout
vif du matin au soir ! "—-¢ Eh bien, moi,
Jje voudrais étre charpentier, s'exclamo lo
bottier piquant Paléne sur son bane, me
voici toute Pannée belle et longue & m'é-
chiner duns mon petit coin noir; allons,
sortons un peu,allons prendre uno larme!”
—* Moi, dit le charpentier, yent ai plein
le dos de cette vie en plein air, Pété jo
vétis au soleil, 'hiver je gile tout vivant.
Que ne suis-je tailleur d’habits!”— Ah
bien oui ! patlons-en, dit le tailleur prrché
sur In table, lniguille & ln main,  Quel
guignon d'nrvoir A passer ainsi sa vie L
“ Yoici le dernier jour de grica et In
banque ne veut plus escompter, et mes
pratiques ne me paient pas; que faire?”
gémit lo marchand en s'avrachant les che-
veux, “j'nimerais micux étre cheval d'om-
nibus, conducteur de tramway, tout plutoc
que je suis."—* Changards, va! rumine
I'avacat en se tenant la téte & deux mau s,
sur quelque dossier poudreux. Jo préfe-
rerais faire dn macadam que do me casser
Jn téte sur ces ennuycuses questions de
droit.”
Et il en est ainsi dnans toutes les classés'
de In société, duns toutes les cavridres.
‘Tout le monle se plaint de son sort ; per-
sonun¢ n'en cst content. ¢ Si )’étais ceci,
ou cela, je serais heurcux 17 Voila le cvi
universel.

Ainsi va le monde.
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Gnanay,

&

La waisen Laporte, Martin & Cigy
vient de compléter sun  assortiment
do poisson, pour le commerco du c:u e,
Nor s invitons Messieurs les dpiviers 4 leur
fui.e une visite, ou A leur demauder leur
prix; il y va de leur intérdt.

K2~ Voir annonce 4 In pago 2,




