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La Représentatlon Commercmle Canadlenne a l’Etranger

Clest faire preuve de la plus élémentaire sagesse que
de se demander quels sont les voies ‘et moyens propres
4 nous assurer le rang économique extérieur auquel
nous ‘donne-droit notre. qualité de pays producteur et

que nous avons laissé échapper par 1’infériorité ‘de nos _

méthodes et notre singulidre indifférence en matidre de
choses extérienres.

Demandons-nons comment fmre connaitre au dehors
nos produits, leur valeur, leur infériorité, leur parité ou
les ‘causes ‘de leur supériorité de prix sur les produits
concurrents; comment étudier les procédés et les moy-
ens d’ actlon de la production étrangére

11y a, pour atteindre ce but, plusieurs modes.’ ﬁe*

catalogue et la publicité; l’intervention du commxs
sionnaire ; la succursale, et' enfin, le voyageur.’

Le catalogue et 1a pubhcxté représentent, assuré-
ment, un. excellent instrument mais ils sont un adju-
vant plus encore qu’un moyen de forcer la_clientéle.
Entre le fait de posséder un.catalogue, quelque beau
et copleux soit-il, et Ia sollicitation directe du repré-
—sentant, c’est' & cette dermére qu’u'a touJonrs la fa-
veur de1’achéteur. =~ i

Rm de notre pensée de nier le r61e 1 é par le com-
missionnaire dans notre vie économique extérieure. Ce
role 'vaste et infiniment bienfaisant, d’autant plus qu’-
il 'se double le plus souvent d’une mterventlon finan-
cidre, soit comme “dn-crou'e,” goit sous toute autre

forme, ‘et qn’11 supplée ainsi, dans une apprécmble me-

- peut fournir aussi vite ni aussi bon marché.

sa diversité méme, Il ne peut 8’ attaquer spécmlement
a tel ou tel compartlment Son influence sur le produc-
teur est faible, le plus souvent nulle. Elle ne peut con-
tribuer que bien médiocrement & avertir, & armer ce
dernier dans sa lutte contre le concurrent étranger.
Enfin, le commissionnaire est avant tout un commer-
cant. A ce titre, il est' d’abord’ soucieux-d'assurer la
prospérité de sa firme; et ce souci, trés légitime assu-
rément, est couramment poussé jusqu’a demander A ce
méme concurrent ° ce que le producteur canadien ne
Enfm,
le commissionnaire, de par son statut' méme, ne saurait
aborder les_grosses affaires spéciales, celles qui néces-
sitent des connaissances techmques et des.immobilisa-
tions de capitaux et qui, ainsi, reldvent seules .de la
grande mdustne a. lsquelle .elles ge rattachent. :I’ac-
tion du commissionnaire contribue .puissamment,: sans
doute, au rayonnement économique:du pays: elle ne
saurait prétendre & ’assurer intégralement,
L’instrument par.excellence dans 1’ordre d 1dées qui
nous occupe ici est 1a succursale, on 1’agence.. Mais ce
sont des outils infiniment cofiteux, nécessitant 3 la fois .
un personnel doublement sfir et averti Jpar le fait seul

qu’il opére au loin, et comportant une niise de fonds
- qui-seule suffit & faire de ce mode laps.nage restreint -

de quelques trés grosses maisons. :

Reste le voyageur qui, lorsqu’il est conscxenelenx ot
instruit, représente le véritable véhicule de 1’expan-
slon économlque d’une production nationale.

.Or, les rapports des consuls sont unanimes sur ce

sure, & ce défaut, chez nous, si ‘souvent dénoncé, de - point: le formidable développement mondial de lac-
‘—"Banque d’Exportation”’, défaut qui a pesé d’un pmds
bien néfaste sur notre action commerciale au dehors,
e, pour . 1a raison contraire, il facilitait 3 un
t degré celle des concurrents, et principale-
(. ’desAllemands Mals le champ d’ action du

.- incapacité, laquelle est hors de questlon

tion commerciale allemande, en’ ces' dernidres années, -
tient, pour une part majeure, au nombre, & la valeur,
aux qualités de ses yoyageurs; de méme que notre pxé-
tinement, done’ notre recul: devant les progrés de'nos -
rivaux, a pour’ cause la rareté des n6tres, sinon- leur
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