
restreintès spr les- raisons. pour lesquelles leur soumission' a étë rejetëe, Les autorités européennes

n'ë:nonetnt pas expt^citement -le critères ,leur permettant de comparer les soumissï6ns [€e sociétés

^trangéres avec CelJiis des entreprises. ABGtiOrialej^ c'est pourquoi il est difficile d'établir danô quelle

mesure les industries nEffionales sûrit privilëgiëes. Au lieu d'avoir des critères bien définis,

établissant :que l'indu-strie du payS ,5erait favorisée dans telle ou telle prôpürtion, les pays d'Eurppe

ont toujours usé, de toutes sones de subterfuges pour parvenir •à peu prés aux mêmes -fins:

limitation tlu,délaï de'présentàtion des soumissivns, application de critères de résidenc e; application

de normes techniques vi^ant à ëmpêçher les entreprises étrangùes de^ s'y conformer, invitation e.

soumissionner aux 'seules entreprises nationales, étc.

Parmi les secteurs d'approvisionne.ment..pubt'ç. 1es .^lus• protégés en Luropp,

il faut mentionner au premier chef les .tëlécommunic^tion5, Les 'États pr.utëgent.leurs fournisseurs

`intérieurs en adoptant des normes et des exigences d'homologation uniques &U 'pa}'$ eC qui

fàvvri"seht` leurs. fourais^eurs. La mise en oeuvre de pratiques de -soumission plus ouvertes,

l'h3rmpnisatïOn des normes techniques et 1'2vënemimt d'une concurrence BCCrue^ devraient.

normalement ouvrir le marchë des tél4ommünîCatiOnS, tout comme d'autres se..Cours

d'approvisionnement public, à Sous les f^urnisseurs dë::la CE. Bien què; lè, niatidât' de. 1a,,ÇE ne.

s'applique pas ç.nnore, au secteur de la défense, il ne reste que l'indu5trie des tëléc^mmunïC^tiuns

civiles` est un domaine.-de< hauté technologie qui présente beaucoup do> similïtudes'$veç les.

CommuaïçB^tiO1^s et I'é1eçtŸOiliqUe militaires et où elle trouve d2 nombreuses applications.

Dans ler dômaine de t'âpprov.'isionneme.nt en matériel dé:'défense, les pays

êuropéens ont continuellement privilégié leurs, fvurnisseuss naCionau:x. En pl%is de maintE^lir une

base de défense nationale, ils schétent leurs produits de défense chez< eux afin de:, fournir 'de.

l'émgloi, de cléveIopppef des iecltnologies d-e^L]ointe>:et d'améliorer leur situation économique en .

veillant par exemple à 2'ëquilibre de leùr balance des paiemeflts, Le degré_ de pro#ectianni5me ^

l'égard des entreprises de défense varie .d'uti' pays à l'autre, pour d^ nQmbr$kl$$S raison

'Mentionnons entre autres le- pourcentage des intÉréts détenus par i"ÉtatF la structuré et la, elldité,

.de l'a^sïs^ industrïelle, les créneaux à explpi#er et les considérations politiques. A*Ce jotir, pèu..de,

pays. dTurope q'nt`eu reçours 'à la concùrrence pour,s'approvis tonner en matériel de défense; dans

certains pays; mê me, la plupart des contrats de, dëfen^^'.soin t négociés sans concours, ou encore les

soumissions sont limitées à des .firrnes soliiçité.és. Bien que les proportions varient d'un pays à.,

i'autre, ï] reste.-qu'erf générai les -achats de; matérieï de défense par voie de concours sont fért

1imités _

Même ai l'Europe est encore srés fragmentée en termes de pratiques

d'approvîsionnement en matériel de dëfense, i!-faut recannaitre Ies.effarts qui ont été ftits en vue


