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restreintes sur les raisons pour lesquelles leur sowmission a été rejetée. Les autorités européennes
n'époncent pas explicitement Jes critéres leur permettant de comparer les soumissions de sociétés
é'tran'géres'avec“cgllés des entreprises nationales; c'est pourquoi il est difficile d’établir dans quelle
mesure les industries nationales sont privilégiées. Au ljeu d'avoir des critérés bien définis
établissant .que I"industrie du pays-serait favorisée dans teile ou telle proportion, les pays d*Europe
ont toujours usé de toutes sortes de subterfuges pour parvenir -4 peu prés aux mémes. fins:
limitation du délai de’ présentation des soumissions, application de critéres de résidence, application
de normes techniques visant & empécher les entreprises étrangeres de s’y conformer, invitation
shumissionner aux ‘seules entréprises tationsles, etc.

Parmi les secteurs d'apprevisionnement public les plus'protégés en Europe,
il faut mentionner au premier chef les télécommunications, Les Etats protégent leurs fournisseurs
intérieurs en adoptant des oormes et des exigences d’homologation uniqugs 28U pays et qui
favorisent” leurs. fournisseurs. La mise en oeuvre de pratigues de soumission plus ouvertes,
Fharmonisation de$ normes techniques et I'avénement d'une concurrence accruer devraient
normalement ouvrir le marché des télécommunications, touwt comme d'autres secteurs
d'approvisionnement public, 2 tous les fﬁurnissgur‘sd&;!a- CE. Bien que.lé. mandat de la CF e
s'applique pas encore au secteur de la défense, il ne reste que l'indt;strie’ des téléco’mmugicatidﬁs
civiles' est un domaine.de. havte technologie qui présemte beauconp de:*similitudes‘a\{:e;: les-
communications et I'électronique militaires &t od ¢lle trouve de pombreuses applications.

Dans lerdomaine de I"dpprovisionnement en matériel de défense, les pays
guropéens ont continuvellement privilégié leurs fournisseurs netionaux. En plus de maintenir une
base de défense pationale, ils achéetent leurs produits de défense chez eux afin de. fournir de.
Feémploi, de développer des technologies de:pointe.et d'améliorer leur situafion économigue en .
veillant par exemple & leéquilibre de leur balance des paiements, Le degré de protectionnisme &
Pégard des entreprises de défense varie d'on pays 4 l'autré, pour dé nombreuses ruisons:
mentionnons -entre autres le- pourcentage des intérdts détenus par I‘ttat_, fa structuré ef la solidite
de P'assiseé industrielle, fes créneaux & exploiter et les considérations politiques. A ce jour, peu de
pays. d"Europe ont éu recours 3 la ¢concurrence pour.s'approvisionner n matérie! de défense; dans
certains pays méme, la plupart des contrats de défense sont négociés sans concours, ou encore Jes
soumissions sont limitées 4 des firmes sollicitées. Bien que les proportions varient d*un pays a.
I'autre; il reste qulen général les ‘achats de.matériel de défense par. voie de concours sont fort

Méme si I'Europe est encore trés fragmentée en termes de pratigues
d’approvisionnement €n matériel de défense, it faut reconnsitre les.efforts qui ont été faits en vue



