étre réduits ou complétement supprimés.
Le point suivant est la grande probabilité

que les pays qui ne produisent pas de"»

rails devront payer des prix beaucoup
plus élevés que sous l'ancien régime de
concurrence libre dans le commerce des
rails. e 3éme point, c'est la possibilité
que si un' tel arrangement est satisfai-
sant dans la pratique, un arrangement
‘semblable soit pris concernant les diver-
ses autres branches du commerce de l'a-
cier.

1l ne s'ensuit pas nécessairement que
I’élimination de la-concurrence étrangére
pour les commandes de rails dans ce
pays assure, dans toutes les circonstan-
ces, le maintien du prix actuel pour les
rails d’acier, ou quelque chose qui s'en
rapproche. Ceux qui interprétent ainsi
la formation d'une entente internationa-
le, ne prennent pas en considération tou-
tes les conditions existantes du commer-
ce d’acier en -Amérique. T.e wprix des
rails, il est vrai, s'est tenu si longtemps
a $28.00 pris A& l'usine, que ce prix sem-
hle fixé d'une maniére inaltérable.  Ce
prix demeure, en dépit de Il'assertion
qu'aucim arrangement n’existe mainte-
nant entre les manufacturiers américains

Mais il y a eu des raisons spéciale
pour que ce prix ait été maintenu cons-
tamment pendant un temps si long, et il
y a maintenant des raisons spéciales

au sujet des transactions do_mestiqnei

LE PRIX COURANT

pour qu'il ne soit pas réduit. Toutefois,
en attendant, la capacité productrice de
rails de PAmérique a augmenté matéri-
ellement, de nouveaux facteurs se sont
présentés et, dans une autre année, des
conditions nouvelles tellement importan-
tes régneront, qu'il sera probablement
surprenant pour les manufacturiers de
rails eux-mémes, s'ils peuvent maintenir
le p\ix,a peu prés a son niveau actuel.
Bien entendu, cela dépendra beaucoup
de la demande en fer et acier. Si la con-
sommation du fer et de 1l'acier continue
telle qu'elle. a été pendant les six mois
qui viennent de se terminer, les manu-
facturiers de rails n’auront probablement
pas de difficulté & maintenir le prix ac-
‘tuel. D'autre part, s'il se produit un ar-
rét dans le commerce général, le droit
de tonnage, sur les rails, serait trés dé-
sirable pour les usines qui peuvent faire
soit des rails, soit -des billettes et il en
résulterait naturellement une concur-
rence {llimitée.

1.a hausse du prix des rails, pour ceux
¥qui achétent dans les pays qui n'en fabri-
quent pas, n'est pas une chose répréhen-
sible; quand bien méme elle est produi-
te par un arrangement entre manufactu-
riers d'autres pays et qu’elle n'est pas
*le résultat de conditions naturelles du

commerce. En réalité, cette hausse est
plutét & recommander. Dire que les a-
cheteurs d'une marchandise dans un

pays non producteur doivent obtenir leur
fourniture 2 un prix plis bas que les
acheteurs dans un pays producteur, c'est
une absurdité aussi bien qun’'une contra-
vention aux lois naturelles du commer- °
ce. Cependant, ce privilege spécial du
bon marché a été I'apanage, pendant des
années, ‘des acheteurs de produits d'a-
cier sur les 'marchés ouverts a la com-
currence internationale. Pour faire des
affaires dans ces marchés, les fabricants
d’acier ont souvent sacrifié tous leurs
profits sur la quantité vendue et, quel-
quefois, ont méme payé pour avoir 1'oc-
casion de le faire. Si, plus tard, l'ache-
teur de rails dans I’Amérique du Sud,
I’Afrique du Sud ou I’Arabie était forcé
de payer le prix qui a cours dans les
usines PBuropéennes ou Américaines,
plus le fret, il ne sera.. pas l'objet d’un
traitement injuste; mais il serait sim-
plement placé sur le méme pied qu_e‘l’a-
cheteur domestique. : )
Favoriser le consommateur éloigmé
par des prix qui représentent le prix
colitant ou qui sont au-dessous dn prix
coltant, est un développement du com-
merce moderne, auquel on devrait mettre
un frein plutét qu'on ne devrait l'en-

courager. .

L’argent consacré a la publicité, lors-
qu'il est judicieusement dépensé, consti-
tue un placement et non pas une 'dé-
pense.
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