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Qu’en pensez:vous?:

l.a plus simple observation convain-
cra n'importe qui que les annonces au
sujet d'articles de nouveautés on un
meilleur sort; mnon-seulement on les lit
et on les étudie avec soin, mais encore
on en parle, on les commerte et elles
manquened rarement de faire une bonne
Impression.

Le marchand de nouveautés s'adres-
se aux femmes. [.es femmes n’achétent
pés les articles de nouveautés de la meé-
me maniére qu'elles achdtent de 1'épi-
cerie ou toute autre marchandise. Elles
apportent le plus grand soin et la plus
grande considération dans leurs achats
d'articles de nouveautés, et les annonces
journalidres des différents magasins
forment leur manuel.

Ce que les articles sont pour I'homme
cn général, les ,remarques sur la mode
o sont pour seg soeurs, ses cousines et
ses tantes.

1.a lecture par une femme des annon-
ces concernant les nouveautés ne res-
semble pas a un coup d'oeil
l.ongtemps aprés qu'elle les a lues, elle
peut dire quel est le magasin qui offre
les choses les plus intéressantes a son
propre point de vue, et quel est celui
qu'elle considére comme offrant le plus
(e satisfaction pour les achats.

Les annonces sont lues par d’autres.

[ homme ou la femme intéressés 2
Tachat d'un article ou qui ont l'intention
d'en acheter un, s'intéressent aussli —
du moirs, pour le moment—a toute an-
nonce concernant cet article et, &
moing qu'ils ne soient trop occupés par
d'autres choses, ils liront cette annonce
pour trouver tous les renseignements
possibles A ce sujet.’

Comme ce sont les parties intéressées
—Iles clients en perspective—que les an-
nonceurs cherchent a atteindre, il sem-
ble qu'au lieu d'étre une perte de
temps, de talent et d'argent, 1'annonce
dans les journaux, faite convenablement,
et mise en Dbonne place, remplit d'une
maniére (rés-satisfaisante le but qui lui
est assigné.

Le magasin doit avoir un aspect enga-
geant.

I.e magasin peut étre trés bien équipé
ou posséder un arrangement et des com-
modités modernes; cela ne vaudra qu'au-
tant qu'une bonne tenue accompagne ces
avantages et est l'objet de soins cons-
tants.

1.’élégance d'une belle architecture et
des accessoires modernes ne compense-
ront pas un travail négligent et des mé-
thodes qui dénotent le manque de soin;

au contraire, la beauté des premierg ne

servira qu'a faire ressortir la médiocri-
té des seconds.

D'un autre coté, un magasin qui n'est

furtif.
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pas aussi bien équipé au point de vue
du style et de l'arrangement pourra
étre rendu trés-attrayant et agréable &
I'oeil par un peu plus -d’attention ap-
portée A la maniére de tenir et de dis-
poser le stock, et de faire des étalages
a cffet.

Changez souvent le dispositif.

L'arrangement des marchandises doit
étre changé souvent mnon-seulement
pour conserver la frafcheur, la propre-
té et une apparence bien ordonnée des
marchandises, mais aussi pour varier
d'une manidre agréable l'aspect de tout
le magasin.

En renouvelant I'arrangement du
stock, essayez de le faire aussi diffé-
rent q\;, possible de ce qu'il était en
dernier lieu. Cela peut exiger de la ré-
flexion et beauncoup d’imagination; mais
veus ateg sOr d'attirer l'attention, ce
qui doit étre le but a atteindre.

11 ne suffit pas d’enlever un lot de
marchandises et de le remplacer parun
aitre disposé de la méme maniére ou
d'une maniere similaire. Cela n’est que
du travail mécanique toutd-fait au-
dessous de la dignité de celui qui aspi-
re & devenir un décorateur. Celui-ci de-
vrait rechercher Je coté artistique et
abandonner le travail mécanique & d'au-
tres d'une ambition moing élevée.

[.es étalages ont pour but d’améliorer
la vente des marchandises. Plus un
Atalage est original et varié, plusil at-
tire l'attention. 'S'il suffisait de produi-
re toujours le méme ancien arrangement,
on pourrait faire un dispositif sur car-
ton pour imiter différents genres d'ar-
ticles. On pourrait alors le nettoyer ot
et I'épousseter chaque semaine; on &vi-
terait ainsi beaucoup d'efforts
nation et beaucoup de. travail.

A'imagi-

Bon a quelque chose, peut-étre.

Quel. fléau que I'homme qui sait tout.
C'est un des ennuis les plus insuppor-
tables que l'on puisse rencontrer: on le
trouve quelquefois derriere le comploir
d'un magasin de nou.vevautés. ergotant
avec les clients et les contredisant A
chaque instant.

1l est vral aussi que certains clients
ont la méme tournure d'esprit et é&ta-
lent leur ignorance en insistant sur le
fait que les choses ne sont pas telles
qu'elles sont.

Si le commis qui sait tout instruit ces
personnes-la, il peut” accompﬁr trés-bien
son devoir; mais il ne .peut pas étres
considéré comme un vendeur de talent.
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T.'assemblée réguliere hi-mensuelle de

. cette société a eu lieu le 12 courant sous

§]a présidence,de M. Jean Lamoureux.
L.e début ot méme une bhoune partie
de la séance a été consacré a régler des

contestations résultant des courses au
trot ayant' eu lieu au pique-nique ;
une fois ces questions réglées tant bien
que mal, il a été procédé au réglement
des affaires de routine.

Parmi les affaires nouvelles on entend
diverse plaintes relatives a I'abatage
des animaux aux ‘Abattoirs de I'Est, et
la disposition des suifs. Il a été décidé
de discuter A la prochaine séance s'il y
avait opportunité d'accéder ‘a la deman-
de de la Fédération d'une somme -‘de
$50.00 pour subvenir aux dépenses en-
courues dans la lutte contre les timbres
de Commerce. )

I.’assemblée s'ajourne.

I.cs membres de la Commission du ta-
rif canadien ont c_gmm.encé leurs tra-
vaux & Winnipeg.

A.la date du 26 aoit, le ministére
du commerce & Ottawa a adresé une let-
tre-circulaire invitant les personnes in-
téressées 4 se présenter devant la Com-
mission pour y indigquer leurs vues ou
a donner leurs opinions par écrit. Voici
Ja liste des <questions posées dans la
lettre-circulaire: '

a) Jusqu'a quel point  (approxima-
tivement) le colit des marchandises im-
portées est-il augmenté pour le consom-
mateur réel au-dessus et par-delda le
montant de la taxe imposée, en autant
que vous pouvez le constater.

b) Effet de lourds droits sur la quali-
té des marchandises importées. Jusqu'd
quel point les manufacturiers essaient-
ils de faire face aux droits de douane
en diminuant la qualité des marchandi-
ses?

c) Effet général de lourds droits sur
le ¢ommerce. Jusqu'a quel point la con-
scmewation totale de telles marchandi-
cog sora-t-elle vraisemblablement dimi-
ruée par l'augmentation du prix, com-
prenant les marchandises de méme sorte
preduites au Capada?

d) Quel serait le résultat, d'aprés vo-
tte jugement, =i le droit de douane était
tetalement aloli sur la catégorie de mar-
chandises qui fait le principal objet de
votre commerce?

e) Queile est 1I'étendue des désavanta-
ges d'un caractére temporaire ou perma-
rert dont se plaignent les manufactu-
riers canadiens?

f) Comment les prix des marchandi-
se que vous importez actuellement et
ceux de celles que.vous payiez, pour des
articles de méme qualité, il y a 10, 15
ou 20 ans se comparent-ils entre eux
et ‘a4 quelles causes attribuez-vous Ia
hausse ou la baisse, suivant le cas?

g) Jusqu'a quel degré, s’il en existe.
trouvez-vous que des marchandises ar-
tuellement importées sont vendues aw
dessu?us du colt de production? Dan-
quels genres de marchandisés et de quc'




