LES ASSORTIMENTS D’AUTOMNE

o janvier dernier, les manufacturiers décidérent que des
Ciofies pesantes seraient demandées, et la pesanteur des
ssteds fut augmentee; les tissus curent un regain de vogue
O Consequence.
Les serges avantagent les costumes tailleurs, font un
ollent service pour leur prix et sont toujours dans les
suances bleues, nuances qui tiennent la premicre place dans
mouvement des couleurs, les serges unies et de fantaisie
nt trés hien représentées,

Les melanges écossais sont spécialement offerts; ils sont
Colativement nonveaux.  Le fait que les manufacturiers d'k-
Lont en meilleure situation, en ce qui concerne les com-
ades pour lautomne, que les manufacturiers d'étoffes a

Jos d'antres pays, est la meilleure preuve que les mélanges
Coossais sont en favenr dans le commerce. Les étoffes du
Ly pe ecossals fournissent une variété dont les confectionneurs
o1 les detaillants avaient besoin, car en diverses pesanteurs,

Ccomviennent @ la confection des costumes & jaquette et
dantres vetements,

Les manufactures spécialement organisées pour la pro-
Lction de ces tissus demandent la livraison en septembre de
Suinéros universellement populaires.

On pent dire incidemment que les marchands en gros
parisiens comprennent dans leurs ordres les mélanges écos-
“ais hlanes et noirs, et gris et blancs, avec ou sans fils noués
Jans les conleurs brillantes.

Avee les effets grossie

indiqués comme ayant de la
Lue e fait de nowveanté, les manufacturiers habiles & pro-

duire des lainages ont fait revivre la vogue des velours de

Liine ¢ des nouveautés en laine faites de fils de vicuna sou-

ples, classes dans le commerce sous le nom de peau de
nuris.

Ces tissus ont attiré de honne heure V'attention des con-
[eetionnenrs qui se spécialisent dans les fins tailleurs faits
ponr les départements des meilleures confections vendues en
detwil; leur popularité a angmenté constamment pendant les
<ix premiers mois de Pannée courante.

Les lainages faits de fils de vicuna souple ont aussi ¢té
Woptés avee confiance par les maisons qui vendent aux tail-
leurs pour femmes et aux détaillants dont la clientéle re-

herehe les modes avaneé

LES DEVOIRS D'UN BON COMMIS

1l y a anjourd’hui Lon nombre de manufacturiers qui, aprés
wvoir cindié les conditions de la distribution de la marchandise
au Canada, en sont arrivés d la conclusion qu'il était de leur in-
1orét personnel d'obtenir ie bon vouloir du marchand en détail,
o dans ce but, ils ont fixé le prix de leur marc! andise de ma-
niére @ assurer @ celui-ci un profit raisonnable, pour les services
qu'il rend.

Le bon commis qui travaille honnétement, au micux des
interéts de son patron, doit s'intéresser aux marchandises de ces
manufacturiers qui ont éé assez prévoyants pour adopter cette
maniére de voir et pour accorder aux détaillants des termes aussi
favorables, car le premier devoir du commis est d'agir dans l'in-
tirét de son patron.

Le commis de magasin regoit un salaire; en retour, il doit
faire tous ses cfforts pour activer la vente de la marchandise
qui rapporte le plus de profits. C'est en maintenant cette ligne
e conduite qu'il peut commander un salaire réellement propor-
tionné aux services qu'il rend.

Tout en oheervant cette régle, le commis doit éviter de se
cervir de certains arguments qui seraient de nature i blesser les
clients, 11 est prohable que rien n'ennuie plus un client qui de-
mande un certain article que de voir qu'on 1ui offre autre chose
cone une autre marque on un autre nom, et d'entendre le com-
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mis lui dire que Tarticle offert ext tout aussi hom, Cela peut etre
exact, mais l'acheteur en gindral sait ce qu'il veut, et pense tout
au moins qu'il connait ce qulil y a de meilleur. 1l waime pas
surtout qu'on lui dise que ticle qu'il demande west pas le
meilleur sur le marché, cela équivaut i lui dire qu'il ne sait pas
de quoi il parle. 11 vaut toujours mieux dire an cliemt que vous
pouver Iui recommander tel articl: i la place de celui qu'il de-
mande. Si vous pouver amener le client @ acheter Varticle que

vous lui offrez, et si votre patron en retire plus de profits, votre
action st parfaitementdlégitime

1 est sonvemt trés foelle pour le commis dactiver la de
mande d'un article particuler, en  distribuant avec discrétion
certaines brochures que les  manuiacturiers envoient tonjours
avee plaisir anx marchands, et dans bien des cas, il a éé pos
sible. an moven de ce procédé, d'intéresser un client et de fatre
une vente que 'on n'an ait pu faire autrement,

Le commis qui disire réussir et devenir patron Tui méme
doit sintéresser aux affaires de celui qui 'emploie, car un man
vais commis ne deviendra jamais hon patron.

LE CREDO DU VENDEUR

Je crois aux marchandises que je vends, en la maison
pour laquelle je travaille et en mon aptitude @ obtenir des
résultats. Je crois que des marchandises honnétes peuvent
étre vendues & des hommes honnétes par des méthades hon
nétes. Je crois au travail, non @ I'attente, an rire, non anx
i'ai confiance en I'activité, je crois au plaisir que pro
handises. Je crois qu'un homme obtient

pleurs

cure la vente des ma
ce qu'il recherche, qu'une commande prise anjourd’hui en

vaut deux prises demain et qu'ancun homme w'est hors des
affaires tant qu'il n'a pas perdu confiance en soi-méme. Je
crois an travail que je fais anjourd’hui et & celui que jespére
faire demain, je crois en la récompense que P'avenir me ré
serve stirement, Je crois en la politesse, 1a bhienveillance, 1a
générosité, la bonne humeur, P'amiti¢ et la concurrence
loyale, Je crois quune commande est réservée a tout homme
prét & en prendre une, et je crois y étre prét, en ce moment
méme
[

Une des compagnics manufacturiéres de sous-vétements
les plus jennes et les plus progressives an Canada aujour-
d'hui, est la compagnic Princess Underwear, Limited, de
Hamilton, Ontario

Cette compagnie fut formée en avril 1910, par quelques
uns des hommes d'affaires les plus entreprenants de Hamil
ton, aui achetérent Vétablissement de The G. B Perry Knit-
ting Co., situé 8o Park St. North: par cet achat, ils acqui
rent 1o manufacture entiére, les bittisses, ete, Presque immé
diatement des plans furent dressés pour améliorer I'étahlis
sement d'origine, qui fut surélevé de denx étages; de grandes
améliorations furent apportées a Iintéricur, et heancoup de
nonvelles machines modernes y furent installées, Cette helle
manufacture a maintenant quatre étages ¢t un Sous sol; elle
est moderne, compléte et parfaitement outillée sons tous les
rapports; les machines sont mues par 1a foree électrique. En
viron 73 ouvriers expérimentés y sont employés

La compagnie Princess Underwear, Limited, s¢ spécia
lise dans la fabrication des sons-vétements tricof A eotes
pour dames et enfants, et Ta marque “Princess” est déja com
mue d'un océan a Vauntre, Dans pen de temps, cette compa-
gnic sera forcée dagrandir son établissement, car I'ajustage
excellent et la supériorité du style et du fini des sous-vete
ments “Princess” ont déja été reconnus par le public ache
teur. M. Duncan Bell, 301 rue St Jacques, Montréal, est le
senl agent distributeur des marchandises “Princess”™; des bu
reaux-suceursales existent a Toronto, Winnipeg et Vancon
ver,

Les officiers de la compagnie sont: MM, S D Biggar,
CR., président; § Ross, sccrétaire; Geo. Armstrong.
gérant-général,




