
responsable de cet accroissement puisqu'il
a rendu les exportations canadiennes plus
concurrentielles sur les marchés étrangers.
Il offre également aux fabricants cana-
diens l'unique opportunité de raffermir
leurs bases d'implantation sur les marchés
étrangers.

Mis à part les patins, les chaussures
exportées sont principalement les bottes
d'hiver tant de ville que tout-aller et les
chaussures de travail, catégories pour les-
quelles les fabricants canadiens ont acquis
une bonne réputation auprès des ache-
teurs. En effet, les chaussures canadiennes
présentent un attrait certain à l'étranger
en raison, notamment, de leur qualité, de
leur différenciation avec les produits habi-
tuellement offerts par les fournisseurs
européens et, finalement, de leur résis-
tance qui est associée au rude climat cana-
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Des raquettes légères

La compagnie Magline of Can
vend ses raquettes de magnés
joyeux excursionnistes nord-an
de même qu'aux forces armées
nes, britanniques, norvégiennes
cames.

Ce qui caractérise surtout les
de magnésium, c'est leur légèr
sont en effet aussi légères que di
tes de tennis à deux mains) 
qu'elles ne collent pas à la neige
rement aux traditionnelles raqi
bois et de "babiche".

La compagnie Magline, qui eý
Renfrew (Ontario), s'approvis
magnésium à la mine de cettE
Trois cents Algonquins de deuD
de la région tressent les raquE
main, avec de la corde enrobée

Mais ce ne sont pas là les seL
ges des raquettes en magnésium
sistent aussi aux morsures de rat;
retroussé facilite la marche su
poudreuse; elles sont anti-dérap
fin, leur cambrure facilite la I
permet de réduire la fatigue des
du bas du dos.
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